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ВВЕДЕНИЕ


ПОТЕНЦИАЛ СОВРЕМЕННОЙ РОССИИ заключён в экономическом развитии страны и в решающей степени зависит от ряда ключевых взаимосвязанных и взаимообусловленных факторов, определяющих ее экономический потенциал: 


- накопленного в частности, национального богатства, достигнутого уровня и структуры производства и потребления; 


- наличия и качественного уровня имеющихся ресурсов и экономического устройства и политики, нацеленной на долгосрочное эффективное воспроизводство; 


- повышение благосостояния населения, модернизацию производственного аппарата, рост конкурентоспособности и обеспечение экономической безопасности
. 


Важнейшими предпосылками успешной экономической политики являются: обоснованная стратегия экономического развития; согласование налогово-бюджетной, внешнеэкономической, денежно-кредитной и валютной политики в целях реализации этой стратегии в рамках действующего законодательства
. То есть в соответствии с правовыми нормами, которые базируются на согласовании государственных воль, либо посредством эксплицитного (лат., explicite – явно, открыто; противоп. - имплицитный) выражения этих воль, прежде всего в международных договорах (опосредованно — в актах межгосударственных организаций), либо в имплицитном их выражении, в укоренившемся обычае. 


Между тем фактически проводимая политика не соответствует целям развития. Например, инициаторы реформ в их состоявшемся варианте провозглашали, что они принесут стране процветание. Однако этого не произошло. Объем производства и уровень благосостояния резко упали. Так, 40% населения живет за чертой бедности. Это нельзя назвать победой рыночной экономики и демократии. Даже возникшие в результате дефолта 1998 г. условия, вызвавшие начало оживления экономики и совокупность принципов и норм, регулирующих отношения между государствами и другими субъектами международного права в области международных экономических отношений, не были использованы, и наметившийся подъем сменился затуханием темпов роста. Причины этого кроются в неадекватной экономической политике правового регулирования международных торгово-экономических отношений
, уходе государства из экономики, пренебрежении к вопросам социального развития, отодвигании проблем повышения качества жизни на последний план, коррумпированности и криминализации общества
. Под этим углом зрения в данной лекции рассматриваются состояние экономики, основные виды ресурсов, которыми располагает Россия, — человеческий капитал, основной капитал, природные ресурсы, организация управления производством и правовое регулирование этих явлений на уровне международного экономического права
. 


1.1. Национальное богатство и экономическая структура производства характеризуется особенностями рынка экономических ресурсов России на рубеже XX и XXI вв., которыми являются относительная дешевизна природных ресурсов. В частности, нефти и газа, и низкий уровень оплаты труда в экономике в целом. Важнейшей составной частью национального богатства (включающего запасы накопленных в данном обществе материальных ценностей, произведенных для производства и потребления, разведанные запасы природных ресурсов, лесные и водные ресурсы, сельскохозяйственные угодья и богатство, связанное с человеческим потенциалом) являются человеческие способности. Интеллектуальные продукты
, являющиеся результатом творческой деятельности, на современном этапе играют решающую роль в общественном развитии. Качественное изменение воспроизводственных процессов, повышение роли знаний, человеческого капитала привело к новому пониманию роли отдельных элементов национального богатства, являющегося, с одной стороны, результатом труда предшествующих поколений, с другой — базой для дальнейшего развития
. 


Изменение структуры накопления в ходе становления информационно-индустриального общества выразилось, прежде всего, в повышении в его общем объеме доли человеческого капитала. В результате изменения структуры накопления доля человеческого капитала в общественном богатстве поднялась, по расчетам специалистов Всемирного банка, до двух третей, а в развитых странах превышает три четверти (табл. 1). Структура богатства государств на начало XX в
. 
	Страны 
	Национальное богатство 
	Структура национального богатства, в % 

	
	общий объем, трлн. долл. 
	на душу населения, тыс. долл. 
	человеческий потенциал 
	природные ресурсы 
	воспроизводимые ресурсы 

	Мировой итог 
	530 
	90 
	67 
	16 
	17 

	Страны «семерки» и ЕС 
	275 
	360 
	78 
	4 
	18 

	Страны ОПЕК 
	195 
	195 
	47 
	37 
	16 

	Россия 
	60 
	400 
	50 
	40 
	10 

	Прочие страны 
	100 
	30 
	65 
	15 
	20 



Из данных табл.1, высокий уровень национального богатства в развитых странах обусловлен в первую очередь уровнем развития человеческого капитала и лишь во вторую очередь воспроизводимыми ресурсами (основным капиталом) при низком уровне обеспеченности природными ресурсами. Страны СНГ, где доля России составляет около двух третей, существенно уступают развитым странам
 по доле человеческого капитала и воспроизводимых ресурсов, а относительно высокий уровень национального богатства в расчете на душу населения обусловлен запасами природных ресурсов. Это предопределяет высокую доходность используемых ископаемых природных ресурсов, рост их добычи и экспорта, что не способствует их экономии и замедляет развитие других отраслей, а также относительную выгодность трудоемких производств
. 


Возможным средством
 изменения ситуации является отраслевая дифференциация налогов и, в частности, налога на прибыль, в целях создания более благоприятных условий для развития отраслей обрабатывающей промышленности и высоких технологий
. В России, например, существуют факторы, сдерживающие внедрение высокопроизводительного оборудования
. Но это лишь часть проблемы. 


Другая и не менее важная составляющая заключается в том, чтобы согласовать направления инвестиций отдельных предприятий с долгосрочными интересами экономического развития страны в целом
. Направление инвестиций в производство должно быть ориентировано на отраслевую структуру роста таким образом, чтобы обеспечить преимущественное развитие отраслей, работающих на внутренний потребительский рынок и инвестиции
. 


В этой связи наиболее желательным является осуществление таких мер, при которых достижение непосредственных целей отдельных финансово-промышленных групп
, отраслей и предприятий в возможно большей мере обеспечивало бы одновременно реализацию общенациональных интересов и, прежде всего эффективное использование экономических ресурсов страны
. Одним из важнейших направлений является: 


- регулирование цен
, которое в действительности ведет, по нашему мнению, к негативным последствиям. Во-первых, резко возрастают мотивы к сырьевой направленности экономики в связи с возрастанием доходности инвестиций в эту сферу
. Во-вторых, удорожание сырья и энергоресурсов ведет к увеличению затрат на ресурсы в обрабатывающих отраслях. Учитывая при этом, что уровень производительности труда в России в 4 - 5 раз ниже, чем в развитых странах, рост цен на сырьевые ресурсы до уровня мировых на практике ведет к неконкурентоспособности национального производства. В то же время низкие цены
 на энергоресурсы действительно не располагают к ресурсосбережению и повышению эффективности. 


Очевидно, уровень цен должен быть подвижен
, и обеспечивать как возможность развития экономики, так и определенное экономическое давление на предприятия, вынуждающее их принимать меры к снижению удельных расходов природных ресурсов на единицу продукции до уровня, приемлемого при современных технологиях. Поэтому важнейшей задачей ценовой политики считается содействие формированию конкурентной среды
. 


Разработка стратегии развития предполагает определение рубежей, которые необходимо достигнуть. Обобщающим индикатором экономического развития, несмотря на присущие ему недостатки, продолжает оставаться ВВП. Однако в условиях прогнозируемого снижения численности населения России более приемлемым является показатель производства ВВП на душу населения. При этом естественно возникает вопрос о том, как меняется в сопоставлении с другими странами этот важный макропоказатель
. Здесь представляется целесообразным оценить соотношения в темпах развития, при которых страна сохранит сложившееся отставание, увеличит или уменьшит разрыв, иначе говоря, определить критерий оценки возможных темпов развития. Тем более что Программой среднесрочного развития России
, на 2004 - 2008 гг. предусмотрено увеличение ВВП в следующих размерах (табл. 2): 

	
	2001 г. 
	2002 г. 
	2003 г. 
	2004 г. 
	2008 г. 

	Прирост ВВП в % к предыдущему году 
	5,0 
	4,3 
	4,5 
	3,8-5,0 
	5,5 - 6,3 



Для того чтобы выйти на уровень выпуска ВВП в расчете на одного жителя, который сложится в странах ОЭСР в 2015 г., уровень душевого производства ВВП в России
, сложившийся в 2000 г., требуется увеличить в 4,6 - 5,3 раза, среднегодовые темпы прироста при этом должны составить 10,7 - 11,7%
. 

1.2. Человеческий потенциал в России и демографическая ситуация характеризует его потери за последние 16 лет, возможности восстановления и качественного совершенствования в ответ на вызовы XXI в., которую можно охарактеризовать как очень сложную
. Демографические показатели на перспективу позволяют оценить возможные количественные и структурные сдвиги в человеческом потенциале в первой четверти XXI в. (табл. 3). Ожидаемые демографические показатели в России
 (средний вариант): 
	
	2000 г. 
	2001 г. 
	2005 г. 
	2010 г. 
	2015 г. 
	2020 г. 
	2025 г. 

	Численность населения     (на конец года, млн. человек 
	144,8 
	144,0 
	141,0 
	138,1-138,6 
	134,3-135,2 
	131-131,8 
	126,2-127,8' 

	Суммарный коэффициент рождаемости 
	1,21 
	1,25 
	1,33 
	1,37 
	1,38 
	1,4 
	1,4 

	Ожидаемая продолжительность жизни (лет) в том числе мужчин 
	65,3 59,0 
	65,3 59,0 
	66,4 59,8 
	67,6 59,9 
	69,3 60,4 
	70,7 62,5 
	72,0 63,1 

	женщин 
	72,2 
	72,3 
	73,6 
	73,7 
	74,1 
	74,4 
	75,0 

	Коэффициент младенческой смертности 
	15,3 
	14,65 
	13,9 
	12,1 
	10,3 
	8,5 
	7,0 



Анализ существующей информации приводит к однозначному выводу: 


- депопуляция в России приобрела характер устойчивого процесса, о чем свидетельствуют, прежде всего, показатели рождаемости
 и смертности
. При этом процесс депопуляции населения связан не только с низкой рождаемостью, но и с одной из самых высоких в мире смертностью населения
. 


По оценкам специалистов, за столетний период с начала XX в. прогресс в повышении продолжительности жизни населения был достигнут в основном за счет снижения детской смертности и роста продолжительности жизни женщин на 10 лет, тогда как смертность взрослых мужчин в конце столетия осталась на уровне начала века. Это не соответствует тенденциям развитых стран, где возрастала продолжительность жизни взрослого населения обоих полов
. 


Одной из причин демографического кризиса являются огромные людские потери в первой половине XX в., последствия которых сказываются в настоящее время. Характер воспроизводства населения, например, свидетельствует, что Россия нуждается в притоке иммигрантов
. Миграционный прирост по среднему варианту прогноза может составить в 2001 - 2025 гг. от 2,2 до 4,6 млн. человек. По расчетам же специалистов, необходим в течение 50 лет ежегодно прием не менее 500 тыс. мигрантов из различных стран. При этом, однако, нужно учитывать следующие обстоятельства. 


Во-первых, реальное сокращение численности людей рабочего возраста начнется лишь к 2008 г. 


Во-вторых, границы миграционной емкости России связаны со стратегией в развитии экономики и ее технологического уровня. Рост производительности труда, переход на новый технологический уклад могут существенно снизить потребность в дополнительной рабочей силе. 


В-третьих, немаловажное значение приобретает геополитический фактор. Например, возможное массовое заселение Дальнего Востока китайцами, которое воспринимается населением России как нежелательная перспектива. Вместе с тем снижение численности коренного населения на фоне его роста в приграничных странах усиливает миграционное давление на Россию, создает условия и для возможной экспансии, и для мощного потока нелегальной иммиграции
. В этих условиях вопросы легализации иммиграции приобретают особую значимость
. В целом за 2001 - 2025 гг. ожидается снижение численности трудоспособного населения на 14,3 - 15,5 млн. человек: с 87 млн. в 2001 г. до 73 млн. в 2025 г. (табл
. 4) Трудовые ресурсы на перспективу (средний вариант): 
	
	2000г. 
	2001г. 
	2005г. 
	2010 г. 
	2015 г. 
	2020 г. 
	2025 г. 

	Доля населения, % 
	
	
	
	
	
	
	

	моложе 
	
	
	
	
	
	
	

	трудоспособного 
	
	
	
	
	
	
	

	возраста 
	19,3 
	18,6 
	16,1 
	15,9 
	15,3 
	15,8 
	15,6 

	трудоспособного 
	L60,l 
	60,7 
	63,2 
	61,7 
	59,9 
	57,9 
	57,2 

	старше трудоспособ- 
	
	
	
	
	
	
	

	ного 
	20,6 
	20,7 
	20,7 
	22,4 
	24,8 
	26,3 
	27,2 

	Числен- 
	
	
	
	
	
	
	

	ность трудоспособ- 
	
	
	
	
	
	
	

	ного насе- 
	
	
	
	
	
	
	

	ления, млн. человек 
	87,3 
	87,4 
	89,1 
	85,2-85,5 
	80,4-81,0 
	75,8-76,3 
	71,9-73,1 

	Числен
	
	
	
	
	
	
	

	ность заня- 
	
	
	
	
	
	
	

	тых в эко- 
	
	
	
	
	
	
	

	номике, млн. человек 
	64,4 
	64,7 
	67,0 
	69,2 
	65,1-65,6 
	61,3-61,8 
	58,2-59,2 



Динамика демографической нагрузки на трудоспособное население (число лиц моложе и старше трудоспособного возраста) будет иметь волнообразный характер
. В этой связи особую актуальность приобретает решение следующих проблем: 


- структурные сдвиги занятости в пользу сферы услуг
. Опыт развитых стран доказывает необходимость ускоренного развития России, которая движется в том же направлении. Но темпы пока весьма умеренные, не отвечающие потребностям, связанным со структурными преобразованиями
. По прогнозу к 2010 г. занятость составит 20 млн. Это означает, что страна имеет значительный потенциал развития для всех периодов
, который можно реализовать: 


- при внедрении упрощенных систем налогообложения и порядка регистрации малого бизнеса; 


- при росте доступа к финансовым ресурсам; 


- при налаживании информационной, юридической, консалтинговой поддержки и снижении административных барьеров. В связи с этим следует реально оценить существующие накопления человеческого потенциала (ЧП), четко определить круг семи проблем его восстановления и развития, решение которых до 2025 г. позволит на наш взгляд, вывести страну на новые рубежи. 


Проблема первая — неудовлетворительная динамика потенциала по сравнению с развитыми странами, отражаемая индексом развития человеческого потенциала (ИРЧП)
. Методология, разработанная в рамках программы развития ООН (ПРООН), предполагает рейтинговую оценку показателя для различных стран, объединяющую три индикатора качества жизни: 


- индекс ожидаемой продолжительности жизни, 


- индекс образовательного потенциала населения и 


- индекс среднедушевого ВВП, рассчитанного с учетом паритета покупательной способности национальных валют. Индекс уровня образования, принятый неизменным на перспективу (предполагается, что он останется достаточно высоким, соответствующим уровню развитых стран). 


Не ориентируясь на догоняющую стратегию, тем не менее, следует реально оценить, насколько удастся России (по этапам) продвинуться в направлении развитых стран по показателю ИРЧП
: 


- демографический прогноз Госкомстата России о численности постоянного населения (средний вариант с учетом высокой миграции
); 


- прогнозные оценки ожидаемой продолжительности жизни
. Прогнозные оценки ИРЧП для России являются следующими (табл. 5): 

	
	1990 г. 
	2000 г. 
	2001 г. 
	2005 г. 
	2010 г. 
	2015 г. 
	2020 г. 
	2025 г. 

	Индекс ожи- 
	
	
	
	
	
	
	
	

	даемой про- 
	
	
	
	
	
	
	
	

	должитель- 
	
	
	
	
	
	
	
	

	ности жизни 
	0,737 
	0,672 
	0,672 
	0,683 
	0,710 
	0,738 
	0,762 
	0,783 

	Индекс уров- 
	
	
	
	
	
	
	
	

	ня образова- 
	
	
	
	
	
	
	
	

	ния 
	0,920 
	0,920 
	0,920 
	0,920 
	0,920 
	0,920 
	0,920 
	0,920 

	Индекс ВВП 
	
	
	
	
	
	
	
	

	на душу насе- 
	
	
	
	
	
	
	
	

	ления 
	0,794 
	0,720 
	0,729 
	0,739 
	0,768 
	0,854 
	0,899 
	0,944 

	ИРЧП 
	0,817 
	0,771 
	0,774 
	0,780 
	0,799 
	0,837 
	0,860 
	0,882 



Прогнозируемая динамика ИРЧП характеризуется по трем этапам, следующим образом
. Динамика показателя, адекватно отражающего, по мнению специалистов, состояние социально-экономической системы в целом, свидетельствует, что намечаемые темпы экономического роста и социальных преобразований весьма умеренны и увеличивают временной интервал перехода системы на качественно иной уровень. 


Проблема вторая — слабое использование человеческого потенциала
. 


Проблема третья — способна ли сложившаяся система отраслей науки, образования, здравоохранения, культуры воспроизводить невещественное богатство на качественно новом уровне, наращивать и осуществлять их опережающее развитие. Проблема имеет два аспекта. С одной стороны, известно, что страны с меньшим объемом и худшей структурой ЧП совершили качественный прорыв в экономике, наверстывая по ходу дела упущенное. Россия обладает богатством, которого не было у этих стран. Те основы, которые заложены в российском ЧП, могут быть модернизированы и приспособлены к инновационным и экономическим преобразованиям. 


Проблема четвертая — эффективное управление интеллектуальным капиталом на уровне фирмы, предприятия, корпорации
. 


Проблема пятая — ЧП и качество жизни. Реалии таковы, что в России высокий ЧП не приводит автоматически ни к росту уровня жизни, ни к повышению социального статуса человека. В результате, с одной стороны, растет вывоз ЧП, а с другой — происходят негативные сдвиги в структуре занятых и безработных. 
Проблема шестая — негативные накопления в ЧП и возможности их сокращения
. 


Проблема седьмая — игнорирование роли культурной составляющей в развитии
. Этот показатель следует дифференцировать по трем основным направлениям: 


- межличностные отношения
; 


- межнациональные отношения; 


- взаимоотношения человека и природы. 


Стратегические подходы к формированию и воспроизводству человеческого потенциала становится и целью, и основной движущей силой развития общества
. Ведь именно от выбора стратегии зависит, будет ли и дальше общество маневрировать между преобразованиями сверху, без учета мировых и внутристрановых реалий или осознает необходимость создания мощной и развитой экономики, функционирующей на основе достижений информационно-технологической революции и всесторонней задействованности науки и ЧП. Разумеется при этом возможны альтернативные варианты стратегий и поиск соответствующих моделей преобразований
. 


Ориентация на модернизацию системы в соответствии с внутренними и внешними вызовами, разрабатываемой стратегии должна опираться на модель социального рыночного хозяйства, которая предполагает принятие семи концептуальных принципов
, в условиях перехода к информационно-индустриальному обществу и всемерного развития качества ЧП, который является главным фактором его формирования - остро необходимыми становятся социальные преобразования. Поэтому социальная политика
 должна: 


- адекватно отвечать на вызовы XXI в.;
 


- обеспечивать высокое качество жизни населения; 


- комплексно решать назревшие проблемы по формированию комплексной программы социального развития. Особо следует подчеркнуть вопрос: 


- о размерах и динамике пенсий, пособий, других социальных выплат, который имеет не только экономический аспект, но и социальный аспект
. Чего стоит только наше внимание к ряду негативных моментов: 


- в формировании пенсионной системы
, стремящейся к возврату - от накопительной к распределительной модели в связи с ухудшением демографической ситуации и массовым выходом на пенсию граждан в 2015 - 2020 гг. Здесь речь идет о таких понятиях, как человеческое и национальное достоинство у всех слоев населения, и о возвращении доверия к государству
. Существующее положение ведет к дискредитации добросовестного труда, потере наиболее квалифицированных кадров, недоверию к государственной власти и реформам. Поэтому задачей государственной политики в социальной сфере
 должно стать изменение системы распределения доходов в соответствии с требованиями долговременного устойчивого экономического роста, который базируется на воспроизводстве человеческого капитала современного уровня. 


Стратегия социально-экономического развития страны и ее ведущая национальная идея должны гармонировать
. Формирование среднего слоя сдерживается также ориентацией населения на государственный патернализм
. Экономика информационно-индустриального общества, с одной стороны: 


- базируется на достигнутом уровне производства и социальных отношениях, с другой стороны: 


- ведет к преобразованию не только производства, но и структуры занятости и социальной организации общества, изменению в сторону гуманизации условий труда
. 


1.3. Технологический уровень и проблемы модернизации основного капитала наряду с человеческим капиталом, является ведущим фактором экономического роста. Бюджет страны существенно зависит от уровня цен на экспортируемые энергоресурсы, финансового состояния нефти - и газодобывающих компаний и договоренностей между правительством и практически не контролируемым руководством этих компаний. В то же время экспортно-сырьевое развитие промышленности России осуществляется в ущерб производствам, работающим непосредственно на конечного потребителя и на инвестиционный сектор
. Программой среднесрочного развития России
, предусмотрено (табл. 6): 

	
	2001 г. 
	2002 г. 
	2003 г. 
	2004 г. 
	2005 г. 
	2008 г. 

	Доля в общем объеме 
	
	
	
	
	
	

	промышленного 
	
	
	
	
	
	

	производства в %: 
	
	
	
	
	
	

	добывающей про- 
	
	
	
	
	
	

	мышленности 
	48,1 
	49,0 
	48,0 
	47,7 
	47,3 
	45,9 

	обрабатывающей 
	
	
	
	
	
	

	промышленности 
	51,9 
	51,0 
	52,0 
	52,3 
	52,7 
	54,1 



По сравнению с развитыми странами в структуре промышленного производства относительно низок удельный вес машиностроения (в 2001 г. 20,3%). Это примерно на уровне Румынии (20% в 1999 г.), Индии (23% в 1998 г.) и Турции (22% в 1997 г.). В то же время в Германии и Японии он составляет более половины, в США — 46%, в Южной Корее — 45%. Центральной проблемой
 является налаживание производства новой высокотехнологичной продукции. 


Формирование информационно-индустриального общества возможно лишь на базе развитых электронной промышленности, микроэлектроники, приборостроения и других отраслей, производящих наукоемкую продукцию, причем не только для оборонных целей и космонавтики, но и для производства гражданской продукции промышленного и бытового назначения. Производство оборонной продукции носит, как правило, серийный или мелкосерийный характер и не позволяет снизить издержки до уровня возможного при массовом производстве для гражданских целей. В настоящее время микроэлектронная промышленность США достигла объемов в 350 млрд. долл., из них военные заказы составляют около 1 %. Сегодня российский рынок электронной продукции захвачен иностранными фирмами
. Это осложняет решение задачи. 


Однако известен опыт Китая и некоторых других стран, начавших развивать электронную промышленность с гораздо худших исходных позиций, чем Россия, сохранившая определенные позиции в оборонном комплексе. Не определены приоритетные области развития национального производства информационных технологий, продуктов и услуг
. В настоящее время позиции России на мировом рынке наукоемкой продукции незначительны
. Семь ведущих государств мира обладают 46 технологиями и контролируют более 80% рынка наукоемкой продукции
. По 22 технологиям Россия может выйти на мировой уровень за 5-7 лет
. Потребности стран в новых технологиях могут обеспечиваться по нескольким основным направлениям, имеющим различные последствия в плане долгосрочной стратегии. 


Первое — это организация высокотехнологических производств, основанных на новых отечественных разработках мирового уровня, для выпуска принципиально новой продукции. 


Второе — организация новых производств на основе приобретения результатов разработок зарубежных фирм. 


Третье — налаживание новых производств, выпускающих наукоемкую продукцию, уже производимую иностранными фирмами, на основе отечественных разработок. 


Четвертое — создание новых производств на основе закупки оборудования и технологий, производимых иностранными фирмами. Страны, в том числе развитые, в той или иной мере используют все направления. Проблема заключается в мере, концентрации усилий и преобладании на решающих направлениях
. Проблема спроса на инвестиции смыкается с проблемой развития человеческого капитала, уровнем и качеством жизни населения
. 


С проблемой экономического роста и инвестиций тесно связана слабая востребованность новых знаний и их практического использования. Сегодня российская экономика не нуждается или не в состоянии использовать результаты научных разработок, в то же время они с удовольствием и по дешевке скупаются иностранными фирмами
. 


Второй крупной проблемой, сохраняющей свое значение даже в условиях ситуации экономического роста, является недостаток средств для инвестиций. Для привлечения средств и перелива капитала необходимо также обеспечение условий для развития долгосрочного кредитования и рынка ценных бумаг на основе согласования уровней рентабельности производства, учетной ставки Центробанка и кредитных ставок коммерческих банков. Однако кредитные ресурсы в источниках финансирования инвестиций занимают скромное место
. 


Процентные ставки в России
 находятся на уровне Албании, Македонии, Польши, Нигерии, где они составляют от 19 до 22%. В то же время в развитых странах уровень процентных ставок располагается в интервале от 6 до 9%. При этом, высокая инфляция обусловливает высокий уровень учетной ставки и банковского процента, что при относительно низкой рентабельности реального производства практически делает невозможным использование долгосрочных инвестиционных кредитов. 


В целях активизации кредитов необходимо сбалансировать соотношения рентабельности производства, темпов инфляции, банковского процента и налогов на производственные затраты и сбережения предприятий таким образом, чтобы предприятия имели реальные возможности погасить взятый кредит. В этих условиях банки, предоставляющие кредит, получают возможность увеличения своих активов за счет банковской маржи. Другим направлением является допуск иностранного банковского капитала, однако, при условиях, обеспечивающих ведущую роль национальных банков. 


Третьей важнейшей проблемой является сложившаяся система налогообложения производства. Формирование налоговой политики — это всегда проблема выбора в условиях многочисленных ограничений и альтернатив. Основным направлением увеличения доходов бюджета является расширение налоговой базы за счет создания благоприятных условий для развития бизнеса. В этом плане следует рассматривать и вопросы повышения стимулирующей роли налогов, улучшения инвестиционного климата. Это создает также условия и для сокращения нелегального, не учитываемого государством оборота. Уменьшение теневого оборота, в свою очередь, создает возможность для снижения налогового бремени для добросовестных налогоплательщиков. Исходным положением, предопределяющим эффективность налоговой системы, считается принцип нейтральности налогов по отношению к субъектам хозяйствования, осуществляющим свою деятельность в различных секторах экономики, отраслях и производствах. Этот тезис, однако, находится в противоречии с также общепризнанными принципами справедливости. При одинаковых ставках налогов на прибыль и добавленную стоимость в различных отраслях, как это имеет место и в России, в привилегированном положении оказываются топливно-сырьевые отрасли, торговля, посредническая деятельность и сфера обслуживания. В то же время промышленные предприятия, где существеннее затраты на основной капитал и медленнее оборот капитала, оказываются в невыгодном положении. Для стимулирования предпринимательской деятельности и инвестиций в мировой практике широко используется механизм предоставления налоговых льгот. При этом система налогообложения и налоговых льгот рассматривается как инструмент структурной политики государства и в значительной мере связан с налогообложением прибыли. Основными направлениями использования прибыли являются инвестиции на развитие производства и расходы на потребление (на выплату дивидендов, процентов и др.). В этой связи следует различать налогообложение инвестируемой прибыли и потребляемой прибыли, которое сопряжено с двойным налогообложением. 


Четвертой проблемой является политика государственных расходов
. Из указанных выше обстоятельств вытекает ряд крупных проблем, непосредственно ограничивающих развитие и использование научно-технических разработок. Основными из них являются следующие: 


- Первым ограничителем является недостаток средств на развитие науки и техники. 


- Второй крупный ограничитель — ухудшение ситуации с кадрами научных работников и научно-исследовательскими учреждениями. Создание интеллектуального продукта, являющегося основой нового технологического способа производства, напрямую зависит от численности научно-исследовательского персонала в фундаментальной и прикладной науке. Экономика, основанная на знаниях, должна их продуцировать. 


- Третьим ограничителем является неразвитость инновационной инфраструктуры. Практически отсутствуют инвестиционные и инновационные банки, фонды, страховые и венчурные фирмы, государственная поддержка инноваций. 


- Четвертой крупной проблемой является вопрос об интеллектуальной собственности. Правами на интеллектуальную собственность стремится обладать государство. Между тем право на собственность и коммерциализацию разработок должно принадлежать институтам, которые должны получать коммерческий результат в течение определенного времени. 


- Пятой проблемой является жесткая конкуренция со стороны транснациональных монополий и иностранных фирм, играющих ведущую роль в глобальном технологическом развитии. Как правило, в отстающих государствах подавляется развитие конкурентоспособных технологий мирового уровня, и навязываются второстепенные направления научно-технологических разработок. 


Другим направлением освоения Россией новых технологий может стать уже начавшееся участие в осуществлении международных научно-технических проектов. Участие в таких проектах, обусловленное предыдущими достижениями отечественной науки и техники, способствует формированию новых технологий, ноу-хау, изобретений, открытий. 

1.4. Основными видами природных ресурсов развитых стран являются земли и леса. Россия наряду с землями и лесами располагает огромными запасами полезных ископаемых - стоимость разведанных полезных ископаемых была оценена в 28,6 трлн. долл., а прогнозные запасы — в 140 трлн. долл.
. Некоторые показатели природно-ресурсного потенциала России
 характеризуются следующим (табл. 7): 
	Вид ресурса 
	Доля в мире, % 
	Место в мире 

	Природный газ: запасы добыча 
	33 28 
	Первое 

	Нефть: запасы добыча 
	13
12 
	Второе после Саудовской Аравии 

	Запасы подтвержденные углей всех типов
 
	11,5 
	Третье после США и Китая 

	Запасы  подтвержденные железных руд 
	28,0-32,0 
	Первое 

	Запасы меди 
	11 
	

	Запасы свинца 
	12 
	

	Запасы цинка 
	10-16 
	Первое 

	Запасы олова 
	27 
	Первое 

	Запасы кобальта 
	20-21 
	Первое 

	Никель: запасы добыча 
	30-31
22 
	Первое 

	Выявленные ресурсы, подтвержденные запасы хромовых руд в пересчете на хром 
	0,6 
	Шестое 

	Запасы бокситов 
	1,1 
	Девятое 

	Металлы платиновой группы 
	40 
	

	Подтвержденные запасы марганцевых руд 
	2,7 
	Девятое 

	Добыча алмазов 
	26 
	Третье 

	Апатиты: запасы добыча 
	64,5 55 
	Первое 

	Добыча калийных солей 
	16 
	



Вместе с тем большая часть российских запасов полезных ископаемых находится в районах с неблагоприятными климатическими условиями или труднодоступных
 и их вовлечение в хозяйственный оборот требует огромных инвестиций
. В связи с меньшими по сравнению с развитыми странами объемами загрязнения окружающей среды Россия располагает резервами экологических квот. В этой связи велик соблазн для размещения в стране экологически грязных технологий и производств. В перспективе, однако, затраты на нормализацию окружающей среды окажутся выше первоначальных затрат на ее сохранение. 


1.5. Потенциал управления проявляется при формировании новых институциональных условий функционирования предприятий
 в России, который предполагает кардинальное изменение мотивов деятельности предприятий и организации управления
. Система управления неизбежно должна быть сплавом собственного опыта с теорией и практикой других стран. Все это предопределяет длительность процесса подготовки и обучения кадров для организации управления на современном уровне, который может занять даже несколько десятилетий. 


Управленческие системы построены по принципу вертикального подчинения с концентрацией основных управленческих функций в высшем эшелоне. Общекорпоративный уровень управления не отделен от производственно-хозяйственного. Слабо используются рыночные методы повышения самостоятельности и инициативности управленцев среднего и нижнего звена, их заинтересованности в результатах своей деятельности. 


Высший эшелон управления оказывается перегруженным второстепенными оперативными вопросами. За небольшими исключениями не практикуется создание специальных коллективов, разрабатывающих новые технические идеи и способствующих их реализации. Организация современного управления российскими предприятиями затрудняется следующими обстоятельствами: 


- недостаточно разработана и не стала достоянием управленцев теория управленческой деятельности;


- не вполне ясны цели управленческой деятельности, мотивация предпринимательской деятельности во многих случаях направлена не на развитие производства, а на получение дохода в данном периоде без учета перспектив развития;


- необходимым первоначальным шагом реформирования управления предприятиями является определение концепции развития предприятия, оценка перспектив развития и определение технологического типа предприятия. Однако собственники в России часто не нацелены на долгосрочное развитие производства. Нередко они видят свою задачу в том, чтобы конвертировать активы предприятий в денежные средства;


- не разграничены права и ответственность собственников и менеджеров;


- не организовано эффективное управление государственными предприятиями. Результатом административных реформ, не прекращающихся с 1992 г., должно стать создание эффективно работающего и компактного государственного аппарата. Однако данная цель не достигнута. Основные недостатки российского административного аппарата заключаются в следующем: многочисленность и громоздкость; 


- его функции не приспособлены для решения стратегических задач. Необходим анализ выполняемых функций, чтобы сохранить необходимые и добавить требующиеся в новых условиях социально-экономической жизни; 


- недостаток информации о работе государственного аппарата. Преодоление этого недостатка будет способствовать формированию гражданского общества и развитию предпринимательства;


- недостаточное знание чиновниками современной науки управления
. 

Использованная литература отмечена в сносках. 
� При написании лекции использованы материалы работ С.Д. Валентея, Л.И. Нестерова, В. В. Елизарова «Россия в изменяющемся мире: внешние и внутренние вызовы» (ИЭ РАН. М., 2001), В. П. Логинова «Требования XXI века к политике, экономике, технологии» (ИЭ РАН. М., 2002), Н.А. Новицкого, И.Р. Курнышевой «Вызовы XXI века: инновационный и инвестиционный ответ» (ИЭ РАН. М., 2002), Д.Е. Сорокина «Вызовы нового века и стратегический ответ России» (ИЭ РАН. М., 2001). 


� § 61. Системы национального права и международного права не разделены и не могут быть разделены непроницаемой стеной, напротив, они имманентно взаимосвязаны. Если национальная правовая система, как доказывает исторический опыт, вполне может быть самодостаточной, международное право немыслимо вне связей с национальным правом государств-субъектов и творцов международного права. Практически международное публичное право, его нормы находят свое реальное применение и выражение в конечном итоге посредством трансформирования в национальное право отдельных государств. Это касается и обычно правовых, и конвенционных норм. Но если обычно-правовые международные нормы могут соблюдаться в национальном правопорядке имплицитно и без их законодательного закрепления, то конвенционные нормы по существу не могут осуществляться государством иначе, как, будучи эксплицитно переведены в национальный формат. Предмет регулирования международного публичного права — это в реальности либо определенные изменения, либо неизменность действующего внутреннего правопорядка договаривающихся (согласовывающих свои воли) государств. Согласовываемые изменения могут относиться к самым разнообразным сферам внутринационального правового регулирования. § 62. Особенностью МЭП, отличающей его от других отраслей международного экономического права, является, прежде всего, предмет регулирования. То есть, — какие именно, по сути, внутригосударственные сферы правового регулирования входят в круг согласования в рамках международного экономического права. Предмет МЭП— международные экономические многосторонние и двусторонние отношения и соответственно опосредованное регулирование этих отношений на внутригосударственном правовом уровне. Под международными в МЭП понимаются отношения между государствами, а также другими субъектами международного публичного права. А к экономическим - относятся: во-первых, торговые, коммерческие отношения в широком смысле слова, включая отношения производственные, научно-технические, валютно-финансовые, в областях транспорта, связи, энергетики, интеллектуальной и иной собственности, туризма и т.п.; и, во-вторых, отношения имущественные, защита прав собственности (инвестиции, интеллектуальная собственность, «общее наследие человечества» и т.д.). 


� § 65. Выше (§ 48—59) уже говорилось о воздействии прогресса торгово-финансового неоглобализма на международное право; такое воздействие, естественно, проявляется прежде всего в отношении правового регулирования международных торгово-экономических отношений, иначе — международного экономического права. Появляются и идеи пересмотра понимания, состава и систематики как международного публичного права в целом, так и его отрасли — международного экономического права. Одной из первых таких идей стала концепция транснационального права, выдвинутая американским ученым Ф.С. Джессупом в 1956 г. (эта концепция разделялась и разделяется в той или иной мере также А. Фражистасом, К. Шмиттхоффом, А. Гольдштейном, Б. Гольдманом, Ф. Каном, Ф. Фушаром и др.). Исходя из того, что классическое международное право регулирует сугубо межгосударственные отношения и не касается отношений так называемых транснациональных, негосударственных, возникающих при пересечении границ людьми и грузами, — предлагалась некая новая система регулирования, вненационального характера, которая была бы не связана с национальным правом тех или иных государств и их властью, но была бы основана на общих для цивилизованных наций принципах и правилах свободы договора и т.п. (см. также § 547—548). Профессор Г. Берман (США) идет еще дальше, используя термин «мировое право» (1995 г.), которое должно включать регулирование правоотношений не только трансграничного характера, независимо от субъектов правоотношений, но и сделки, совершаемые внутри тех или иных государств, поскольку (приводится пример) морской коносамент на товар, отравляемый из Нью-Йорка в Калифорнию, имеет такое же значение, как и в экспортно-импортной сделке. Мировое право, таким образом, должно состоять как из международных договоров и конвенций, так и из национального законодательства. 


� Шумилов В.М. - «Частные лица разных государств, будучи заинтересованными в обеспечении порядка, создают собственную автономную систему регулирования — нечто вроде международного договорного права (это — так называемое транснациональное право)». А такое транснациональное право вкупе с внутригосударственным правом, с международным правом и с наднациональным правом (не ясно, индивидуальным или совокупным для всех стран. — Г.В.) якобы образуют так называемую глобальную правовую систему. В русле идей транснационального и мирового права в современной западной научно-правовой литературе высказываются и иные сходные по своей основе теории, согласно которым в международное экономическое право включаются все нормы, регулирующие любые экономические операции, которые выходят за пределы одного государства, в том числе и частноправовые сделки (Д. Карро, П. Жюйар и др.). Глобализация мировой экономики и глобальная правовая система // Внешнеэкономический бюллетень. 2003. № 8. С. 78 и далее. 


� Авт. Понятие международного экономического права при этом становится размытым, неотделимым от внутринациональных отраслей права. Источниками норм МЭП признаются не только международно-правовые нормы, но и внутригосударственные, а МЭП распространяет свое действие на всех субъектов права, участвующих в коммерческих отношениях, выходящих за пределы одного государства (В. Фикентшер — ФРГ; Е. Питерсман — Великобритания; П. Рейтер — Франция и др.). Эти идеи логически смыкаются с упомянутой теорией транснационального права, используемой и для того, чтобы уравнять в качестве субъектов международного права и государства, и так называемые транснациональные корпорации — ТНК (В. Фридман и др.). В правовой литературе развивающихся стран получила распространение также теория международного права развития (М. Беджуан, М. Бу-лаич, О. Ривверо, К. Хайлброннер и др.), которая делает акцент на особом регулировании прав так называемых развивающихся и наиболее экономически бедных стран, что безосновательно, по сути, подрывает единство общего международного права. § 66. Прообраз транснационального права находят и в так называемом неписаном купеческом праве (lex mercatoria), которым руководствовалось купечество в средние века в эпоху феодальной раздробленности с сопутствующей беспорядочностью карликовых правовых систем. Что ни город — то свое право. В наше время под lex mercatoria понимается в теории обычно либо весь массив национального и международного регулирования внешнеэкономических операций, либо автономный, обособленный от национальных правовых систем комплекс норм, регламентирующих международные торговые сделки, и определяемый как «транснациональное» (К. Шмиттхофф), «вненациональное» (Ф. Фушар) право. 


� Авт. Интеллектуальные продукты, с одной стороны, выступают как товары, являющиеся объектом купли-продажи (например, путем купли-продажи патентов, уступки авторских прав по лицензионным договорам и др.), с другой — многие их виды являются мощными факторами преобразования и развития производственных процессов. Именно интеллектуальные продукты играют решающую роль в организации производства наукоемкой продукции. Рост интеллектуальной продукции, обладание ею стало ведущим фактором научно-технического и экономического прогресса, основой конкурентоспособности производства. 


� Волкова Н.Г. - дальнейшее развитие стимулируется правом, к источникам которого lex mercatoria его сторонники относят международные конвенции и типовые законы, разрабатываемые на международном уровне; международные торговые обычаи; общие принципы права; рекомендательно-факультативные решения международных организаций, национальные правовые нормы, регулирующие внешнеэкономическую деятельность, а также гражданско-правовые отношения; арбитражные решения; даже условия контрактов и т.п. Сторонникам этой теории не удается, однако, представить lex mercatoria в виде упорядоченной и общепризнаваемой системы правовых норм, и очень трудно поэтому рассматривать конгломерат разнородных норм, условно помещаемых в lex mercatoria, в качестве некой правовой системы, а тем более — составной части МЭП. Не следует думать, что в западной доктрине существует единообразие, встречаются диаметрально противоположные оценки lex mercatoria, от Б. Гольдмана, А. Ловенфельда, О. Ландо и К. Шмиттхоффа, считающих это купеческое, еще средневековых истоков право фундаментом распространения торговли по всему миру и превосходящим общее право, до М. Мастилла и Ж. Барта, полагавшего идею lex mercatoria вообще мифической. А А. Кассис характеризует lex mercatoria как абсолютно непредсказуемое с юридической точки зрения явление. § 67. Еще далее идут идеи самодостаточности международного частноправового контракта, якобы могущего служить исчерпывающим «правом» для регулирования возникающих правоотношений (self-contained, lawless contracts) (§ 545-548, 559). Попытки регулирования деловых отношений исключительно условиями контракта, вне государственно-правового вмешательства — явно таят опасность образования правового вакуума, бесправия, самоуправства. Именно это наблюдается, к сожалению, когда при невыполнении частноправовых сделок стороны, не уповая на эффективность государственно-правовых средств, обращаются к самопомощи, к физическим расправам, вплоть до наемных убийц. § 68. Теории транснационального, мирового и т.п. права, lex mercatoria весьма уязвимы как в теоретическом, так и практическом смыслах. Смешиваются два вида разных отношений: а) отношения публичного характера, и б) отношения частноправового характера (в последних могут, разумеется, участвовать и государства, и индивиды, и национальные юридические лица, в том числе и ТНК), регулируемые прежде всего применимым (гражданским, торговым) правом тех или иных государств, а также унификационного характера международными конвенциями и договорами. Но будь то международные суды или арбитражи, или же национальные суды и арбитражи, — все они реально руководствуются сегодня, как общее правило, либо конкретными нормами международного публичного права, либо нормами национального права, а не нормами некоего нигде не систематизированного и юридически не закрепленного транснационального или мирового права. Договорное право в международном обороте. М., 2002. С. 27, 256-261. 


� Как видно Источник: по данным Всемирного банка, дополненным расчетами Л.И. Нестерова. 


� Авт. В развитых странах, например, отношение применяемого труда к капиталу, значительно меньше, чем в развивающихся странах. При этом давление со стороны наемных работников, направленное на повышение заработной платы, ориентирует предприятия на замещение труда капиталом. Поэтому в странах с высоким уровнем оплаты труда относительно выше заинтересованность предприятий в экономии труда за счет использования дополнительного капитала. Уровень экономического развития стран в современном мире определяется накоплением человеческого капитала, что отражает «новое качество роста». Это обстоятельство определяет основное направление развития и критериальные подходы к оценке его эффективности. Это обстоятельство является фактором увеличения разрыва в уровне экономического развития отдельных стран. 


� Авт. - Государства диктуют соблюдение императивных норм даже в таких, казалось бы, сугубо личных, частных отношениях, как семейные, наследственные и т.п. / § 70. Любая правовая система включает в себя нормы обязательные, императивные для соответствующих субъектов права, — публично-правовые нормы, устанавливаемые, по идее, в интересах всего общества — всей «публики». Но, кроме того, существует большая или меньшая область частноправовых отношений. Правовые системы определенным субъектам права в силу дискреционной государственной воли предоставляют свободу в установлении между собой на диспозитивной основе определенных обязательственных договорных и иных правоотношений. Это область частного, в основе своей договорного права. Роль государства при этом заключается в обеспечении соблюдения «правил игры» в области таких «частных» отношений. Но основой национальных, внутригосударственных правовых систем, несомненно, повсюду остаются публично-правовые нормы, обеспечивающие общий, публичный правопорядок. § 71. Что касается публичного международного права, оно содержит сравнительно небольшое количество обычноправовых императивных, общепризнанных принципов (jus cogens) и норм. В основном же это межгосударственное договорное право, но в силу изначального императивного принципа pacta sunt servanda международные договорные нормы могут приобретать императивную силу, а исполнение их обеспечивается, как и вообще в праве, — государственной властью коллективно или индивидуально. § 72. По мере все большей диверсификации личных, общественных, в том числе и международных отношений правовые системы начинают дробиться. В них образуются все новые подсистемы, отрасли и подотрасли. Во внутригосударственном праве это могут быть: трудовое право, административное, право интеллектуальной собственности, правила (право) уличного движения и т.п. В международном праве: экономическое право, космическое, экологическое, гуманитарное и т.п. Диверсифицируются, выделяются в большей или меньшей степени узко: предмет регулирования, некоторые специфические правовые принципы (нормы), особенности субъектов и источников права в их юридико-техническом смысле. Но при этом необходимо подчеркнуть, что государственный властно-силовой элемент всегда сохраняется. § 73. Относительно теорий «мирового права», «глобальной правовой системы» можно сказать, что из числа приводимых элементов такой «системы» некоторые: международное право, внутригосударственное право и наднациональное право — действительно въявь существуют, а «транснациональное право» — фигурирует если не в жизни, то в теории. 


� Авт. Что еще более важно практически, при необходимости принудительное исполнение решений судебных или арбитражных органов всегда осуществляется государственной властью либо с использованием соответствующих международно-правовых средств (санкции, репрессии, реторсии и т.п. правомерные способы, существующие в современном международном праве), либо с применением соответствующих внутринациональных исполнительных процедур. Tertium non datur — третьего не дано. До тех пор пока не появится некое общемировое правительство с соответствующей общемировой судебной системой и общим кодифицированным правом, с единым аппаратом принудительного исполнения судебных решений, — говорить о «мировом праве» и об общих его субъектах от государств до индивидумов, очевидно, можно лишь сугубо умозрительно-теоретически. Право — ничто без властного государственного, при необходимости силового обеспечения его соблюдения, и в этом его принципиальное отличие от морали, нравственности. Если основой морали является общепринимае-мая справедливость, то для права это порядок, обладающий самоценностью, хотя, увы, никогда еще в истории не совпадавший полностью со справедливостью. Надежен простой постулат: право есть фикция, если оно не обеспечивается государственной властью. Свобода вне права — не свобода, но беспредел, анархия. Бесправие — худший враг свободы. Правовые нормы только те, которые в той или иной форме «освящены» государственной властью и таким образом обеспечивают свободу в рамках права. § 69. В мире существует гораздо больше двухсот государственно-национальных правовых систем (включая локально-федеративные и внутрирегиональные, типа Евросоюза), и лишь одна универсальная межгосударственная правовая система — международное публичное право. Каждая из правовых систем характеризуется особой сферой действия — юрисдикцией. Каждой свойственны особые предметы регулируемых отношений, особые субъекты этих отношений и особые источники правовых норм. Общим для всех правовых систем (включая и международное право) является — государственное, при необходимости принудительное обеспечение выполнения внутрисистемных правовых норм субъектами (и дестинаторами этих норм) соответствующих правовых систем. Это не означает невозможности применения в одной из правовых систем (но строго в рамках ее специальных внутрисистемных норм) некоторых норм другой правовой системы. Например, российские коллизионные гражданско-правовые нормы позволяют в определенных случаях применять российскими субъектами и властными органами, инстанциями — иностранные правовые нормы. 


� Ржаницина Л. - В доктринальном плане, разумеется, допустимо декларирование любых систем; в реальности, однако, в данном случае никакой единой, «глобальной» системы не просматривается, во всяком случае, сегодня. Нет единой системы даже внутри отдельных названных ее элементов. Взять, к примеру, национальное право: оно разное в каждом государстве и даже внутри некоторых государств. В чем системная связь между шариатским правом Саудовской Аравии, common law Англии и социалистическим правом КНДР, плюс еще международное право, плюс наднациональное право Евросоюза? Чтобы такая «связь» обрела правдоподобие, необходимо, по крайней мере, проиллюстрировать ее живой практикой, систе-моувязанным конкретным нормативным материалом. Тем более это касается так называемого транснационального права. Каков его нормативный состав? Где его искать? Где живые примеры юридических норм этого «права»? На самом деле «транснациональное право» есть доктринальный, а подспудно — политический (отнюдь не правовой) инструмент разрегулирования деловых отношений псевдоправовыми средствами. И где в «глобальной правовой системе» (иначе — в «мировом праве») место международного экономического права? Тезис о том, что «глобализация ведет к формированию глобальной социальной системы» (В.М. Шумилов) в далеком и в идеальном плане, очевидно, закономерен. Сегодня, однако, наблюдается нечто прямо противоположное. Можно ли считать «глобально» близкими социальные системы, к примеру, США с 6 долларами стандартного минимума почасовой оплаты работника и нашими — 2,5 рублями? А есть страны и в еще более худшем положении, чем Россия. Несомненно, что как раз социальный аспект наиболее пренебрегаем в практике глобализации (см. § 40—43). Глобализация экономики и передел рынка труда: тендерный аспект//We/Мы. 2003. № 19. С. 31. 


� Авт. Уровень оплаты труда в России значительно ниже, чем в развитых странах. Низкий уровень оплаты труда является обстоятельством, повышающим конкурентоспособность отечественного производства. Обеспечивая относительно низкие издержки и цены, дешевизна труда одновременно ориентирует на развитие трудоемких производств и сдерживает использование в производстве высокотехнологичных процессов, основанных на автоматизации производства при минимальном использовании ручного труда и существенном снижении издержек производства. Необходимым условием и двигателем развития производства является увеличение емкости рынка. Другое условие касается качественной стороны. Вовлеченные в производство экономические ресурсы должны использоваться с максимальной эффективностью. В этом плане на экономический рост оказывают воздействие процессы распределения и использования ресурсов. Распределение и использование ресурсов должно быть подчинено задаче получения максимума полезной продукции при минимуме затрачиваемых ресурсов. Оно сопряжено с их перемещением из отраслей с относительно низкой производительностью в высокопродуктивные отрасли, в частности, в обрабатывающую промышленность. Задача заключается не только в том, чтобы, используя импульсы роста производства и повышения его эффективности, базирующиеся на краткосрочных факторах, стимулировать применение предприятиями факторов долгосрочного характера, позволяющих существенно обновить производственный аппарат, в соответствии с достижениями науки и техники и расчетами эффективности, базирующимися на новых технологиях с учетом складывающейся стоимости факторов производства. 


� Авт. Естественно, что предприятия принимают решения исходя из складывающихся цен на сырье, материалы, энергетические ресурсы, уровня оплаты труда, природных ресурсов, цен на готовую продукцию, налогов экспортных и импортных пошлин и других условий, определяющих издержки производства. При этом капитал стремится в отрасли, обеспечивающие наиболее выгодные условия. В зависимости от того, совпадают ли интересы экономики в целом с интересами предприятий, проводимая в стране экономическая политика, деятельность предприятий по развитию производства может соответствовать общеэкономическим целям страны или находиться в противоречии с ними. 


� Авт. Ориентация распределения экономических ресурсов имеет решающее значение для экономического роста, стимулируя вовлечение в производство дополнительных ресурсов по наиболее выгодным для страны направлениям и увеличение их производительности. Регулирование цен на ресурсы и продукцию должно быть дополнено соответствующим регулированием налогов и других факторов, оказывающих воздействие на производство. Цикл воспроизводства со стороны спроса должен обеспечиваться ростом доходов населения и инвестиционным спросом, а со стороны производства увеличением выпуска потребительских и инвестиционных товаров и услуг. В России реальная цена факторов производства складывалась в пользу предприятий добывающих и сырьевых отраслей. Увеличение производства и повышение его эффективности базировались в основном на мерах, которые возможно использовать в течение краткосрочного периода, то есть периода, в течение которого определяющие технологию виды основного капитала (как правило, оборудования) не могли быть заменены. В условиях благоприятной конъюнктуры предприятия увеличивали производство в основном за счет улучшения использования уже вовлеченных в производство основных фондов и рабочей силы и привлечения дополнительного сырья. Производственные возможности выбора способов производства и пропорций использования отдельных видов ресурсов в силу этого являлись ограниченными. 


� Усенко Е.Т. / § 74. Представляется, что поиски новых концептуальных правовых систем, тема транснационального права, нового lex mercatoria и т.п., связаны, называя вещи своими именами, с современной концепцией торгово-финансового неоглобализма, с неоколониализмом — поиском в связи с крушением «классической» системы колониализма новых экономических методов доступа к сырьевым ресурсам и рынкам развивающихся стран и новых юридических средств регулирования торговли товарами, услугами, защиты инвестиций и прав интеллектуальной собственности. Показательно, что практически инициативы в изменениях международного права в основном ориентированы на интересы именно торговой неоглобализации. Идеи общего транснационального права с публично-правовым и с частноправовым содержанием, как и идеи нивелирования правового статуса государств и индивидов, — весьма не новы. И уже то, что эти идеи, оставаясь на уровне доктрины, всерьез не воспринимаются в правонормотворческой практике, свидетельствует по меньшей мере о их несвоевременности. § 75. МЭП в принципе регулируют макроэкономические отношения, т.е. отношения между обособленными экономическими и правовыми системами. Эти системы в современном мире могут быть не только национальные, внутригосударственные, но и межнациональные, например, в рамках таможенных союзов, экономических, интеграционных объединений (Евросоюз и т.п.). В сравнении с этим микроэкономика — это внутрисистемная экономика, экономические взаимоотношения между субъектами права внутри одной правовой системы и между субъектами различных правовых систем. Но правоотношения могут складываться и между целыми экономическими системами (государства, международные объединения), с одной стороны, и субъектами, действующими в рамках микроэкономической системы (например, крупные банки, транснациональные корпорации, иные индивидуальные и коллективные операторы), с другой. Очевидно, такие «диагональные» правоотношения со смешанным составом участников (субъекты международного права, с одной стороны, и субъекты национального права, с другой стороны) не могут регулироваться МЭП, если рассматривать его как отрасль международного права, по той простой причине, что государства и иные субъекты международного права могут вступать не только в международно-правовые отношения, но и в частноправовые отношения. А субъекты национальных правовых систем (частные лица) не могут вступать в международные публично-правовые отношения, хотя могут участвовать в международных частноправовых отношениях. В доктрине (Д.Б. Левин, Е.Т. Усенко и др.) признается, что международные нормы не действуют для субъектов национальных правовых систем ex proprio vigore (собственной силой), но действуют опосредованно, будучи трансформированы (Ф. Трипель), иначе реципированы (Д.Б. Левин) в том или ином национальном правопорядке либо посредством генеральной рецепции (например, согласно конституции, обусловливающей действенность в государстве международных договоров, заключенных данным государством), либо посредством специальной рецепции (например, в силу ратификации международного договора). Таким образом, реципированная (трансформированная) международная норма, не теряя этого своего качества, становится одновременно и национальной. Поскольку все три источника норм международного частного права, согласно «цивилистической» школе, — фактически нормы национальные, внутрисистемные, реально практически все международное частное право — есть не «международное», но внутринациональное (Е.Т. Усенко). 


� Авт. Но экономика, в том числе и международная, с очевидностью, состоит из нескольких базисных, регулируемых правом элементов, в том числе: производство, торговля, финансы и имущественная масса. Валютно-финансовые отношения при этом имеют по сути «вспомогательное», служебное значение и для производства, и для торговли, служат как бы общим связующим звеном. Между тем именно торговля и валютно-финансовые отношения, в том числе международные, как и их правовое регулирование, — в действительности неразделимы и традиционно выступают в качестве важных составных частей международного экономического права. В стороне пока остается регулирование непосредственно производственных отношений, которые также давно уже являются международными, особенно в связи с деятельностью ТНК. Очевидно, международное экономическое право не охватывает производственных отношений по той причине, что производство регулируется до сего времени реально на национальном уровне, причем в рыночных условиях посредством торговых и финансовых рычагов. § 82. Производство, торговля, финансы — это экономика в ее динамике. Но еще одна составляющая экономики — это ее статика, а именно имущественные права, права собственности, на чем зиждется стабильность, самая возможность осуществления экономических, рыночных операций. Например, патент обеспечивает исключительное право собственника на то или иное изобретение. Право это может пребывать в «дремлющем» состоянии. Продажа патента или лицензии на его использование — это уже торговля, производство, финансовые операции. Соответственно, второй составляющей международного экономического права является охрана, защита на международном уровне имущественных прав как государственных, так, опосредованно, и частных. Однако принципиальное большинство международных экономических отношений прямо или косвенно — отношения торговые. Это особенно наглядно в свете распространения компетенции Всемирной торговой организации (ВТО) на так называемые торговые аспекты интеллектуальной собственности, на торговые аспекты инвестиционных мер, а также на валютно-финансовые услуги. § 83. Меры обеспечения валютно-финансовыми средствами надежности, стабильности движения капиталов — это меры, которые явственно направлены на создание условий для торговли как таковой. Традиционное в экономической науке противопоставление «товара» и «денег» является довольно условным. Деньги (особенно наглядно выступающие в виде «валюты»), выполняя свои специфические «посреднические» функции, кроме того, так же продаются и покупаются, как и иной товар. «Покупая» деньги (товар) по кредиту, к примеру, мы оплачиваем этот кредит деньгами же, но возможно товаром или услугами. К тому же кредиты, в том числе на межгосударственном уровне, как правило, всегда целевые, обусловливающие закупки в счет кредита товаров, оборудования, производственных услуг и т.д., т.е. напрямую связанные с торговлей. § 84. Что же остается в сфере иных «экономических» отношений, кроме торговых? Очевидно, это отношения и меры, обеспечивающие именно защиту имущественных прав и интересов их собственников, защиту имущественных прав от посягательств на их неправомерное использование, в том числе путем торговли. Образно, в цивилистическом аспекте международное торговое право (в широком смысле слова) можно уподобить гражданскому обязательственному праву, а международное имущественное право — своего рода аналогу гражданского права собственности. Если история международно-правового регулирования торговли как таковой уходит далеко в глубь веков, то международно-правовая охрана интеллектуальной собственности ведет отсчет времени лишь с 80-х гг. XIX в., а защита инвестиций и валютно-финансовое регулирование на международном уровне, по сути, имеет начало лишь с середины XX в. 


� Авт. Цены в той и иной мере регулируются во всех странах. В большинстве стран регулируются цены на продукцию естественных монополий, жилищно-коммунальные услуги, услуги связи, лекарства. При регулировании цен учитывается структура рынка. В России существенное влияние на ценообразование оказывает сложившаяся структура производства. Кардинальное значение имеет уровень цен на энергоресурсы. На первый взгляд, кажется, что повышение внутренних цен на газ, нефть, нефтепродукты и другие, энергетические и сырьевые ресурсы до уровня мировых ставит российскую экономику перед необходимостью выйти на уровень передовых технологий в области ресурсосбережения. 


� Авт. Но чем была вызвана к жизни международно-правовая защита, как интеллектуальной собственности, так и инвестиций? Несомненно, все большим вовлечением и того и другого в международный торговый оборот. § 85. Таким образом, очевидно, в принципе любые экономические отношения, во-первых, торговые в узком смысле слова, или прямо, или косвенно обслуживающие торговлю. Во-вторых, это отношения имущественные. Опыт международного экономического сотрудничества в новейшее время наглядно (в рамках ВТО особенно) свидетельствует о последовательном подведении и «не торговых» экономических отношений под крышу регулирования торговых отношений, в том числе правовыми средствами. Иначе, говоря, о международном экономическом праве, все более находим это право реально формулируемым в рамках ВТО, которая по определению призвана, казалось бы, заниматься торговлей, и ничем иным. § 86. Включение международного имущественного права (понятие, вводимое в настоящей лекции) в состав международного экономического права представляется теоретически принципиально обоснованным, ибо международные имущественные отношения подпадают под регулирование тех же специальных принципов и норм международного экономического права. Это в основном относится и к имущественным аспектам международных финансовых отношений (инвестиции, налоги). 


� Авт. По-видимому, ориентировочным пределом роста цен на них является уровень, обеспечивающий возможность развития машиностроения и других отраслей обрабатывающей промышленности, учитывающий также протекционистские меры в области внешней торговли. Прямые затраты на продукцию естественных монополий в себестоимости обрабатывающих отраслей составляют 15 - 35%. Повышение цен на энергоносители на 1% ведет к росту себестоимости на 0,15 - 0,3%, а повышение цен на треть съест всю рентабельность в обрабатывающих отраслях и приведет к исчезновению инвестиционного спроса. 


� Авт. Наряду с естественными монополиями во многих отраслях функционируют крупные предприятия, являющиеся монополистами в силу своих размеров. В этой связи регулирование цен на продукцию таких хозяйствующих субъектов на основе экономически обоснованных издержек столь же актуально, как и регулирование цен на продукцию естественных монополий.


� Авт. Эту ориентацию органов, осуществляющих регулирование цен во всех секторах и на всех уровнях, следовало бы дополнить ориентацией на эффективное использование ресурсов с общенациональных позиций. Это в определенной мере противоречивая задача, однако, она должна приниматься во внимание в целях повышения эффективности и ускорения экономического развития. Регулирование цен на ресурсы и продукцию должно быть дополнено соответствующим регулированием налогов и других факторов, оказывающих воздействие на производство. Рычагом сдерживания экспорта сырьевых ресурсов может быть прогрессивная шкала экспортных пошлин, предполагающая изъятие сверхприбыли экспортеров, складывающейся в результате высоких мировых цен на сырьевые ресурсы, и нацеливающая сырьевиков на инвестиции в отрасли обрабатывающей промышленности. Ориентация распределения экономических ресурсов имеет решающее значение для экономического роста, стимулируя вовлечение в производство дополнительных ресурсов по наиболее выгодным для страны направлениям и увеличение их производительности. 


� Мир на рубеже тысячелетий: прогноз развития мировой экономики до 2015 года сообщает: «Согласно прогнозу, разработанному ИМЭМО РАН, среднегодовые темпы прироста производства ВВП в странах, входящих в ОЭСР, в период с 2000 по 2015 г. составят 2 - 3%. Производство ВВП на душу населения в 2000 г. составило в этих странах 25,7 тыс. долл., а в 2015 г. составит 34,6 - 40,1 тыс. долл. В России в 2000 г. производство ВВП на душу населения составило 7500 долл., или 29% от стран ОЭСР. Разрыв составляет 18,2 тыс. долл. В предреформенном 1990 г. производство ВВП на душу населения в России составляло 11,5 тыс. долл., а по отношению к странам ОЭСР — 52%. Для того чтобы сохранить сложившиеся в 2000 г. соотношения в выпуске ВВП на душу населения (29%), производство ВВП на душу населения в 2015 г. должно составить 10,0-11,6 тыс. долл. и увеличиться в 1,3 - 1,5 раза. Среднегодовые темпы прироста достаточны в размере 2 - 3%. При этом абсолютный разрыв в уровнях производства ВВП на душу населения увеличится с 18,2 тыс. до 24,6 - 28,5 тыс. долл. Для того чтобы сохранить сложившуюся величину разрыва в абсолютном производстве ВВП на душу населения (18,2 тыс. долл.), в 2015 г. необходимо иметь среднедушевое производство в размере 17-20 тыс. долл., или в 2,3 - 2,7 раза больше, чем в 2000 г. Его прирост должен составить 7500 - 12 500 долл., а среднегодовые темпы прироста — 5,7 - 6,7%. Следует учитывать, что 1% прироста ВВП на душу населения в России в условиях 2000 г. составлял 115 долл., а в странах ОЭСР — 257 долл., или в 2,23 раза больше. Производство ВВП на душу населения в 1990 г. составляло 11,5 тыс. долл. и было в 1,5 раза больше, чем в 2000 г. Для выхода на этот уровень при темпах 5,7 - 6,7% в год потребуется 6-7 лет.» / М.: Новый век, 2001. 


� Известия. 2003. 18 апреля. 


� Авт. Соответственно темпы прироста ВВП на душу населения при среднем снижении численности населения на 0,5% в год составят в 2004 г. 4,3 - 5,5%, в 2008 г. — 6,0 - 6,8%, а в интервале между этими годами, — видимо, около 5 - 5,5%. Эти проектировки ведут к увеличению абсолютного разрыва в душевом производстве ВВП с развитыми странами. Для того чтобы к 2015 г. достигнуть уровня ОЭСР, сложившегося в 2000 г. (25,7 тыс. долл.), среднедушевое производство в России следует увеличить в 3,42 раза, а среднегодовые темпы прироста должны составить 8,6%. Таким образом, при среднегодовых темпах производства в развитых странах в 2 - 3% только их опережение на 4 процентных пункта обеспечивает сохранение сложившегося абсолютного уровня отставания душевого производства ВВП. При меньшей степени опережения отставание будет возрастать, при большей — уменьшаться. Проводимая экономическая политика не обеспечивает экономического роста, позволяющего сократить разрыв. За годы экономического оживления в России (1999 - 2002) прирост ВВП составил 26,2%, или в среднем 6,0% в год. Среднегодовое уменьшение численности населения России составляло 0,5%. Среднегодовой прирост производства ВВП на душу населения составлял около 6,5% и примерно обеспечивал сохранение абсолютного уровня отставания. 


� Ксенофонтов М. Ю. Расчеты произведены на основе данных, приведенных М.Ю. Ксенофонтовым в монографии «Теоретические и прикладные аспекты социально-экономического прогнозирования» (Институт народнохозяйственного прогнозирования РАН. М., 2002. С. 16, 17). 


� Авт. Численность населения России уменьшилась на 4,2 млн. человек — с 148,2 млн. человек на 1 января 1991 г. до 144 млн. человек на 1 января 2002 г. и продолжает сокращаться. Расчеты в таблице произведены специалистами Центра инноваций и инвестиций ИЭ РАН на основе данных текущей статистики Госкомстата России и прогноза ООН. По данным последней переписи, численность населения примерно на 2 млн. больше, однако характер демографического прогноза это уточнение не меняет. 


� Источники: Вопросы статистики. 2002. № 3. С. 6, 8, 9; Социальное положение и уровень жизни населения. 2002. С. 23, 48, 49. 


� Авт. Рождаемость на 1000 человек снизилась с 13,46 в 1990 г. до 8,3 в 1999 г. Некоторый подъем показателя начался лишь в 2000 г., достигнув величины 9,1 в 2001 г. Низкий уровень рождаемости не обеспечивает даже простого замещения поколений. Суммарный коэффициент рождаемости (СКР), характеризующий число родившихся детей на одну женщину репродуктивного возраста, составлял в 1989 г. 2,01; в 1999 г. — 1,17; в 2001 г. — 1,25. В европейских странах СКР варьировал в 90-х годах XX в. от 2,3 до 1,09, при средней величине 1,49. Разработанные в Госкомстате России демографические сценарии на отдаленную перспективу предполагают долговременный подъем СКР до 1,51 к 2010 г. и 1,66 к 2025 г. (высокий сценарий) или рост СКР с постепенным замедлением и стабилизацией на уровне 1,4 в 2025 г. (средний сценарий). 


� Авт. Вместе с тем начиная с 1992 г. людей в России рождается меньше, чем умирает. Снижение рождаемости характерно для многих стран, достигших определенного уровня развития. В России оно усугубилось изменениями в рождаемости и смертности, связанными с неблагоприятными последствиями реформ в 1990-е годы. 


� Авт. Коэффициент смертности на 1000 человек достиг в 2001 г. величины 15,6 (11,2 в 1990 г.). При этом отличием от других стран является высокая смертность в трудоспособном возрасте, особенно мужчин (747,8 на 100 тыс. человек соответствующего возраста в 2001 г. и 488,2 — в 1990 г.). 


� Вишневский А.Г. / Население России 2001: - Высокий и средний демографические сценарии для России рассчитаны исходя из позитивных тенденций в показателях смертности и продолжительности жизни (ПЖ) населения с максимальным приростом последней за 25 лет для мужчин на 4,1 года, для женщин — на 2,8 лет. По среднему сценарию в 2010 - 2012 гг. произойдет возврат к показателю ПЖ на уровне начала 1980-х годов, но темп прироста будет вдвое ниже, чем в ЕС. В целом демографические прогнозы показывают, что даже в случае оптимистического сценария развития экономики и значительных вложений в социальную сферу сокращение населения к 2025 г. составит 7%; согласно среднему сценарию — 13%, согласно низкому — 21% Прогнозы учитывают миграционные потоки в Россию из стран СНГ и Балтии и из России. В целом численность населения в 2025 г. сократится по сравнению с 2000 г., на 17 - 19 млн. человек. Процесс сокращения численности населения продолжится и после 2025 г. По данным Госкомстата, она составит в 2050 г. от 77,2 до 122,6 млн. человек. Прогноз экспертов ООН в 2000 г. определяет вилку численности населения России на 2050 г. от 96 млн. до 113,1 млн. человек, по среднему варианту — 104 млн. человек. В начале 2002 г. доля России в общей численности населения мира составляла 2,4%, в 2025 г. она составит 1,6%, а к 2050 г. — 1,1%. Россия занимала 6-е место в мире по численности населения, в 2025 г. она отодвинется на 10-е место, а в 2050 —на 17-е. / Девятый ежегодный демографический доклад Центра демографии и экологии человека Института народнохозяйственного прогнозирования. Под ред. А.Г. Вишневского. М, 2002. С. 194, 195. 


� Авт. Трудовые ресурсы. Экономически активное население (ЭАН) в 2001 г. составляло в России около 71 млн. человек, из них было занято в экономике 64,7 млн. (91,1%), безработных — 6,3 млн. человек. Средний возраст занятых повысился с 38,3 лет в 1992 г. до 39,1 года в 2001 г. За этот период увеличилась доля занятых с высшим и неполным высшим образованием (с 17,8 до 26,3%), с общим средним образованием (с 32,9 до 34,6%). Понизилась доля занятых с более низким уровнем образования (с 17,7 до 8%), а также со средним специальным образованием (с 31,6 до 31,1%). Ситуация с трудовыми ресурсами на первом этапе (2001 - 2010) остается относительно благоприятной с точки зрения предложения рабочей силы. Прирост трудоспособной части населения составит 4,0 млн. человек. Однако уже к концу первого этапа ситуация начнет ухудшаться. Для второго (2011 - 2015) и третьего (2016 - 2025) этапов характерно абсолютное и относительное сокращение трудоспособного населения. 


� Авт. Сейчас реальная (неофициальная) численность трудовых иммигрантов находится на уровне минимум 1,5-3 млн. человек. Есть все основания полагать, что она будет возрастать, усугубляя и без того сложную криминогенную ситуацию, обостряя межнациональные конфликты. 


� Авт. Однако решение их чисто формальным путем означает нанесение громадного ущерба населению России. Дело в том, что существует несколько аспектов проблемы, которые не принимаются во внимание ни чиновниками, ни политиками. Прежде всего, речь идет о всестороннем учете культурной компоненты в этом процессе. Поэтому, наряду с разработкой мер по легализации мигрантов, необходима долгосрочная программа, нацеленная на развитие культуры России как единого многонационального государства. 


� Источники: Вопросы статистики. 2002. № 3. С. 9; Социальное положение и уровень жизни населения. Статистический сборник. Госкомстат России. М., 2002. С. 73. 


� Авт. Показатель снизится с 647 в 2001 г. до 570 в 2007 г., а затем начнется его повышение: в 2010 г. — 621; в 2015 г. — 670; в 2025 г. — 748. Рост нагрузки за счет пожилых будет нейтрализован благодаря сокращению численности детей, что свидетельствует о существенном старении населения и создании дополнительных социальных проблем. Сокращение безработицы! во все периоды зависит от экономической активности регионов, от преодоления кризиса в отраслях «старой экономики» и от создания условий для развития «новой экономики».


� Мир на рубеже тысячелетий (прогноз развития мировой экономики до 2015 г.): По имеющимся расчетам, в ведущих странах к 2015 г. соотношение между сферой услуг (включая транспорт, связь и услуги государства) и материальным производством составит: в ВВП — 73:27; в занятости — 80:20; в совокупном основном капитале — 70:30. / М.: - «Издательский дом Новый век», 2001. С. 81. 


� Авт. Развитие сектора малого предпринимательства. В 2001 г. в нем было занято 6,5 млн. человек, а вместе с «индивидуалами» — около 12 млн., что в 2 - 3 раза ниже уровня развитых стран. 


� Авт. Развитие системы образования и переподготовки кадров, смещение акцентов на качество образования и непрерывное повышение квалификации. Научно-техническая революция доказала полную зависимость развития общества от знаний, интеллекта, наличия творческой элиты, высокого профессионального уровня занятых, состояния их здоровья и культуры. В связи с этим в мировой литературе усилился интерес к изучению национального богатства общества с включением в него, наряду с воспроизводимым богатством, человеческого потенциала (ЧП) и природных ресурсов. Доказано, что подавляющая доля богатства приходится на ЧП, и это вполне закономерно в условиях повышенного спроса на человеческий капитал во всех сферах жизнедеятельности. В России также ведутся подобные расчеты и доказывается, что доля ЧП в богатстве страны достаточно весома. Это очень важный аспект исследований, так как за годы советской власти накоплен громадный потенциал развития, включая научно-технические достижения. Однако в период реформ Россия утратила многие позиции в развитии и ЧП, и науки. 


� Вопросы статистики. 2000. № 3. С. 15. 


� Мир на рубеже тысячелетий / Представленные в табл. 5 наши расчеты ИРЧП до 2025 г. основаны на следующих данных: ВВП России (долл.) в сопоставимых ценах и по ППС 1995 г., рассчитанный в предположении ежегодного 5% прироста до 2025 г., принятого в соответствии с мировым прогнозом до 2015 г. С. 544. 


� Статистический бюллетень. Январь 2002. № 1(85). 


� Вопросы статистики. 2000. № 3. С. 14. 


� Вопросы статистики: На первом этапе индекс человеческого развития возрастает в 2010 г. по сравнению с 2000 г. всего на 3,6% (в среднем 0,35% в год). На втором этапе прирост показателя в 2015 г. составит 4,6% по сравнению с 2010 г. (т.е. 0,9% ежегодно). На третьем этапе прирост достигнет 5,4% (в среднем 0,5% в год). Таким образом, уровень ИРЧП 1990 г. будет превышен лишь к 2015 г. Достижение Россией уровня ИРЧП наиболее развитых стран (1997 г.) предполагает, прежде всего, соответствующий рост индекса продолжительности жизни. Расчеты показывают, что приближение этого показателя к уровню 1997 г. даже таких постсоциалистических стран, как Чехия и Польша, наступит не ранее 2030 г. Тогда значение ИРЧП для России (при продолжении 5% роста ВВП до 2030 г.) будет равно 0,902, что близко к уровню 1997 г. для таких стран, как Италия, Люксембург, Австрия, Дания. / 2000. № 3. С. 15. 


� Обзор экономики России: К началу процесса трансформации был накоплен значительный научно-технический, образовательный, квалификационный потенциал. Многие трудности преобразований связаны с определенным обесценением ЧП из-за отсутствия потребностей в нем как в силу развала экономики и ее невосприимчивости к достижениям информационно-технологической революции (ИТР), так и по причине развала системы образования и оттока высококвалифицированных кадров. Существуют оценки адаптационного потенциала населения, включающего: образовательный, профессионально-квалификационный, информационно-культурный, социальный капитал (или социальные связи, конвертируемые в экономические ресурсы). Обследования показывают, что сильным ресурсным потенциалом обладают лишь 17,5% населения, а слабым — почти четверть (23,8%). Те же обследования подтверждают, что вероятность эффективного использования каждого накопленного ресурса не достигает 50%. / 2002. № 3. С. 64,68. 102. 


� Алферов Ж. Актуальность проблематики управления знаниями определяется такими факторами, как требования к развитию бизнеса, конкуренция на рынке, переход от иерархической модели управления компанией к новой модели, в которой персонал компании рассматривается как развивающийся организм, где принцип «незаменимых нет» не работает. Задача менеджмента состоит в том, чтобы развивать внутрифирменные ресурсы и компетенции, используя современные технологии коллективной работы, стимулируя творческий вклад сотрудников, содействуя повышению корпоративной культуры, а также привлекая знания экспертов. Распространение этого опыта в России приобретает высокую значимость. Не случайно видные ученые (например, нобелевский лауреат Ж. Алферов) обсуждают проблему получения интеллектуальной ренты, которая в России может быть достаточно весомой. 


� Гуманистические ориентиры России. М., 2002. С. 273 -284. 


� Авт. В настоящее время развитые страны особенно заинтересованы в росте общего уровня культуры населения, что является важнейшей предпосылкой повышения социально-экономической результативности их развития. Поэтому реформаторские социально-экономические программы обязаны принимать факт наличия культуры в качестве базовой составляющей национального богатства страны. Мировой опыт свидетельствует, что приобщение к культурным ценностям и духовно-нравственная ориентация развития личности являются важными условиями, определяющими способность к социально-экономическим преобразованиям. Поэтому, исследуя основные проблемы совершенствования ЧП, особое внимание необходимо уделить характеристикам духовного состояния общества, важнейшим индикатором которого можно считать уровень гармонизации взаимоотношений человека с окружающим миром. 


� Авт. За последние годы в России кардинально изменился характер межличностных отношений. По данным ВЦИОМ, вера в людей в нашей стране все чаще снижалась, чем росла: в 2002 г. только 8% россиян отмечали положительные сдвиги, в то время как 25%, наоборот, — негативные, что свидетельствует об усилении разобщенности между людьми. Существенным препятствием на пути к гармонизации межличностных отношений является социальное расслоение населения, увеличивающийся разрыв в доходах богатых и бедных. Поэтому по поводу справедливости в распределении благ только 6% россиян усматривали изменения к лучшему, в то время как 48% отмечали рост несправедливости. 


� Авт. Все социальные провалы в России в 1990-х годах, развал социальных отраслей, деградация и разрушение человеческого и научно-технического потенциалов неоправданно считать закономерными явлениями. Всесторонне отработанный стратегический курс позволил бы свести к минимуму социальные риски преобразований в России. Поиск стратегии многомерен и многовариантен, но едиными для всех разработок должны стать целевые установки на повышение уровня и качества жизни, а также ориентация на человека и знания как основную движущую силу преобразований. Это означает, что человек становится и целью, и основной движущей силой развития общества. Уровень жизни населения. В настоящее время основные социальные результаты экономических реформ 90-х годов, увеличившие социальные риски, хорошо известны. Назовем основные из них: обострение проблем распределения и перераспределения собственности и доходов при резко заниженной цене труда; неприемлемая для социально ориентированного развития дифференциация доходов населения; обострение проблемы бедности, расширение базы ее воспроизводства; сложная ситуация на рынке труда; неблагоприятные для экономических преобразований демографические тенденции, ухудшение качественных характеристик потенциала здоровья; снижение социальных гарантий (ослабление социальной защиты уязвимых групп населения, ухудшение медицинского обслуживания, рост коммерциализации социальных услуг; снижение доступа к бесплатному образованию, информационно-интеллектуальному достоянию общества); насаждение чисто компенсационных форм социальной защиты, направленных на примитивное решение задач текущего выживания; отсутствие или слабое развитие в регионах систем социального партнерства и согласия. Результат этих процессов — не только снижение уровня жизни, но также кризис ценностных ориентации и мотиваций, уклонение от следования нормам закона и морали, ускоренное развитие негативных норм адаптации к новым условиям жизни. 


� Авт. Прежде всего, это:- инерционный вариант, предполагающий отсутствие реакции в ответ на новые вызовы, но предусматривающий создание определенного запаса прочности социально-экономической системы. При таком варианте велика вероятность для России стать полноценным сырьевым придатком развитых стран с постепенной утратой позитивных накоплений в научно-техническом и образовательном потенциалах. Второй вариант — изоляционный, предполагающий неприятие и защиту от действия и влияния глобальных факторов. Выбор этого варианта в конечном итоге обрекает страну на деградацию и развал всех основ социально-экономической динамики. Третий вариант — модернизация системы в соответствии с внутренними и внешними вызовами. При этом разрабатываемая стратегия должна опираться на модель социального рыночного хозяйства. 


� Авт. - комплексное решение задач формирования ЧП и нового качества жизни; комплексное решение задач, связанных с формированием технологического базиса экономики и ЧП; опережающее развитие науки, образования, здравоохранения, культуры по сравнению с другими элементами, обеспечивающими позитивную динамику экономического роста; формирование единого социального пространства для решения задач, связанных с качеством жизни и ЧП; признание основополагающей роли государства в формировании, воспроизводстве и качественном совершенствовании ЧП; минимизация социальных рисков и ущербов; этапы решаемой проблемы в тесной увязке с экономической динамикой. 


� Авт. Социальная политика сориентирована на реализацию либеральных принципов, предполагающих преобладание в обществе жизненной философии коммерческой активности и стремления к материальным благам, склонность населения к индивидуализму, экономической самостоятельности и опоре на собственные силы. Этот подход соответствует менталитету населения англосаксонских стран. В странах континентальной Европы (Франции, Германии, Швеции и др.) реализуются принципы социально-ориентированной экономики, с существенной государственной поддержкой социальных программ. Изучение их опыта важно для России, где исторически сильны традиции общинности, государственной и других форм патернализма, соответственно велики ожидания поддержки государства в решении социальных проблем. Пенсионное страхование — один из жизненно важных источников доходов населения. Сложившаяся система, даже после ее реорганизации и раздела пенсий на базовую, страховую и накопительную, а также появления профессиональных пенсий — неэффективна, о чем в первую очередь свидетельствует низкий уровень ее страховой части. 


� Путин В. Россия на рубеже тысячелетий // Российская газета. 1999. 31 декабря. 


� Авт. Это обостряет уже сейчас проблему резерва Пенсионного фонда и направлений использования средств. Однако специалисты считают, что основной вызов — это действие не демографического фактора, а низкая зарплата, что может привести к катастрофе, если за эти годы не улучшится ее динамика. Что касается социальных пенсий, стипендий, пособий, льгот, то переход на принцип адресности чиновники нередко объясняют необходимостью увеличить их величину. Однако выплаты остаются очень низкими. Особенно наглядны в этом плане суммы детских пособий и пособий по безработице. Вопрос о росте пособий неоднократно ставился учеными ИЭ РАН. Теперь к этим постановкам следует добавить новые. Прежде всего речь идет о так называемых не финансируемых социальных мандатах, оцениваемых в 3,5 трлн. руб. В правительственных документах должно появиться четкое разграничение реальных источников их покрытия с обоснованием доли участия государства и населения. Это позволит наглядно оценить как снижающуюся ответственность государства за решение социальных проблем, так и постоянное перекладывание на низко доходные группы населения все возрастающих расходов (прежде всего на услуги различного рода). 


� Авт. Во-первых, реформирование пенсионной системы происходит вне связи со стимулированием роста оплаты труда. При высокой доле низкооплачиваемых работников (и соответственно низких поступлениях в фонд) их выход на пенсию приводит к существенному перераспределению страховых ресурсов в ущерб другим категориям работников. Во-вторых, бремя финансирования досрочных пенсионеров также ложится на общий страховой фонд. В-третьих, по-прежнему устойчивыми остаются тенденции выплат по нестраховым обязательствам и ущемления прав граждан, получавших высокую заработную плату. В-четвертых, формирование и использование накопительной части и страховой слабо сбалансировано (с учетом демографических изменений на долгосрочную перспективу). 


� Авт. Отсутствие четкой системы государственных гарантий становится существенным тормозом на пути общественного прогресса. Положение с заработной платой, пенсионным и страховым обеспечением не соответствует принципам социального рыночного хозяйства ни по размерам минимальной оплаты труда, ни по обеспечению гарантий оплаты труда (задержки выплаты заработной платы), ни по справедливости вознаграждения за труд, ни по уровню пенсионного и страхового обеспечения. Это свидетельствует о том, что реформы не привели к созданию приемлемых и надежных механизмов регулирования рынка труда. Кроме того, сложившийся уровень жизни сдерживает возможности развития инноваций и отраслей высоких технологий. 


� Авт. Решение этих задач требует усиления роли государства в реализации целого ряда мер. Например, возможности роста денежных доходов большинства населения связаны с перспективами развития экономики и направлениями социальной политики государства в сфере оплаты труда и социальных гарантий населению. В частности, для снижения дифференциации доходов необходимы изменения налоговой системы в части дифференциации ставки налогов на доходы и имущество физических лиц, установления необлагаемого минимума. Повышение оплаты труда требует проведения активной политики занятости, стимулирования активности населения в создании собственного бизнеса. 


� Авт. Стратегия не может диссонировать с национальной идеей, она является средством ее реализации. В свою очередь, национальная идея, какой бы она ни была, призвана отражать общие интересы всех слоев населения, наций, народностей и религиозных конфессий. Она не может не быть общим вектором всех действующих сил и стремлений. Ее базой могут быть общие интересы наиболее мощной и многочисленной социальной силы, которой мог бы стать средний класс. В настоящее время он не может возобладать в силу малочисленности, что связано, в частности, со слабым развитием малого и среднего предпринимательства. Численность занятых в малом бизнесе в России может составлять, по крайней мере, 35 - 40 млн. человек, фактически в 2001 г. она составляла 6,5 млн. человек. 


� Авт. Особенности сформировавшейся в России собственности в сочетании с патерналистскими настроениями большинства населения, ориентированного на пассивное ожидание помощи со стороны государства и предприятий, и традиционной (в значительно мере ограниченной отсутствием средств на обустройство на новом месте, трудностями с жильем, пропиской и др.) слабой подвижностью населения, слабостью профсоюзов, порождают примитивизацию рынка труда, бесправие работников, высокую норму эксплуатации, пауперизацию и огромную дифференциацию населения по уровню доходов. В стране отсутствуют сильные профсоюзы, опирающиеся на широкое доверие и поддержку и способные отстаивать интересы наемных работников. В этой связи процессы социализации экономики, самоорганизации работников, формирование полноценного рынка труда и среднего класса, очевидно, будут происходить медленными темпами, а возможности полноценного гармоничного развития личности оказываются резко ограниченными. Следует учитывать, что воспитание и образование нового работника — это довольно длительный процесс, включающий время получения среднего (10 - 12 лет) и высшего (5-6 лет) образования. 


� Авт. Для информационно-индустриального общества характерно изменение и усложнение экономической структуры общества, связанной с характером собственности, типами хозяйствования и управления ею. Формируется многоукладное общество с различными социально-экономическими типами хозяйствования: индивидуальными частными хозяйствами, акционерными обществами, государственными и муниципальными предприятиями, некоммерческими организациями, различного рода паевыми фондами, кооперативными и иными типами организаций. Они различаются по выполняемым функциям, степени принятой на себя ответственности, правам принятия хозяйственных решений и организации управления. Наиболее широкое распространение получила акционерная форма собственности. Ее использование позволяет владеть акциями большому количеству людей, включая работников предприятий, что в значительной мере способствует смягчению отношений между предпринимателями и наемными работниками и добросовестному выполнению обязанностей. Во многих странах законодательно закреплено право работников на участие в имуществе, управлении и прибыли предприятий. Тысячи фирм перешли в полную или частичную собственность персонала. Считается, что это ведет к демократизации предпринимательства. Развитие различных форм участия домашних хозяйств в акционерном капитале и управлении, проведение политики поддержки слабо защищенных слоев населения на основе трансфертного перераспределения доходов, ограничение социальной дифференциации ведет к размыванию и смягчению классовых различий, формированию достаточно крупных слоев населения с приемлемым с точки зрения сложившихся традиций уровнем доходов. Одновременно с уменьшением занятых в реальном производстве возрастает число занятых в отраслях сферы услуг. Соответственно меняется социальный состав общества за счет увеличения занятых в научно-исследовательской и образовательной сферах, менеджменте, оказании банковских, страховых, информационных, телекоммуникационных, медицинских и иных видов услуг. На такой основе в развитых странах удалось посредством различных компромиссов в определенной мере решить противоречивую задачу сочетания рыночных стимулов трудовой и предпринимательской активности с принципами социальной защиты населения и социальной справедливости, сняв острые социальные противоречия, характерные для XIX и начала XX в. 


� Горегляд В.П. - Доля машиностроения, промышленности строительных материалов, легкой промышленности и ряда других отраслей снизилась. Наибольший ущерб понесли отрасли, связанные с развитием новых технологий, — электроника и микроэлектроника, приборостроение, производство металлообрабатывающего оборудования с программным управлением, сложная бытовая техника и др. Отрасли военно-промышленного комплекса испытывают трудности в связи с существенным сокращением государственных заказов. Нередко современные виды вооружений производятся лишь по заказам других государств. В итоге промышленность России в начале XXI в. оказалась дальше от нового технологического уклада, чем она была в конце 1980-х годов XX в. Правительство РФ на среднесрочную перспективу спроектировало лишь незначительное увеличение доли обрабатывающей промышленности в общем объеме промышленного производства. / Бюджет как финансовый регулятор экономического развития. М.: Экономика, 2002. С. 198. 


� Известия. 2003. 18 апреля. 


� Авт. Машиностроение не располагает набором современных производств, способным в основном обеспечивать собственные нужды и нужды других отраслей в инвестиционных товарах. Продукция российского машиностроения уступает по качеству товарам иностранных фирм. Это предопределяет одну из наиболее сложных проблем обновления производственного аппарата. Вряд ли можно подвергнуть сомнению тезис о том, что модернизацию производства следует осуществлять на основе наиболее современного оборудования и технологий. Однако собственная производственная база за некоторыми исключениями не располагает такими возможностями. В то же время осуществление модернизации на основе импортного оборудования содержит угрозу занятия внутреннего рынка машиностроительной продукции иностранными фирмами. Изменить ситуацию и вновь освободить рынок для национального производства будет крайне затруднительно. Под угрозой окажутся даже ныне существующие машиностроительные предприятия. Тем не менее эту противоречивую задачу придется решать, причем исходя из необходимости развития отечественного производства машин и оборудования. 


� Авт. Иностранных инвестиций в российскую электронную промышленность ожидать не следует. Зарубежные корпорации заинтересованы в экспорте в Россию готовой продукции, в крайнем случае, в развитии сборочных производств или второстепенных направлений. За десятилетие рыночных реформ они лишь способствовали закрытию российских предприятий. В силу этого следует придерживаться стратегии развития отечественного военного производства электроники в тесной увязке с постоянно расширяемой массовой гражданской электроникой. Только так можно обеспечить рентабельное производство этой продукции и создать отечественную базу для прогресса в этой отрасли. В противном случае придется ориентироваться на импорт готовой продукции. Крайне слаба научно-техническая сфера, обеспечивающая создание высокотехнологичной продукции и инфраструктуры информационных и коммуникационных услуг. Потребности страны в оборудовании в этой сфере обеспечиваются в основном за счет импорта готовой продукции или сборки ее из импортных комплектующих. 


� Авт. Распространение информационных технологий в стране тормозится также недостаточным развитием, слабой помехозащищенностью и низкой надежностью телефонной связи. Серьезными проблемами являются недостаток кадров, организация обучения пользователей, совместимость оборудования, согласованность протоколов. Соответственно существуют проблемы и в области использования информационных технологий. Россия не располагает национальной информационной инфраструктурой и средствами коммуникаций, обеспечивающими единое информационное пространство страны. Эта задача не решена даже в масштабах экономических регионов и крупных городов. Внедрение информационных технологий во все сферы жизни общества находится в начальной стадии. 


� Коммерсант. - Не подлежит сомнению, что Россия продолжает производить конкурентоспособную продукцию как гражданского, так и военного назначения. Так, российские ракетоносители с 2002 г. выводят на орбиту американские космические аппараты, и в этом отношении США отстают от России на 10 - 15 лет. В течение последнего десятилетия электронная промышленность России. Специалисты считают, что производство наукоемкой продукции, мировой рынок которой оценивается в 2300 млрд. долл., обеспечивается примерно 50 макротехнологиями. / 2002. 29 июля. С. 6. 


� Туманов Ю.Н. - США получают от экспорта этой продукции 700 млрд. долл. (30%), Германия 530 млрд. (23%), Япония 400 млрд. (17%). Примерно треть в мировом торговом обороте наукоемкой продукции занимают товары электронной промышленности и вычислительной техники. Россия располагает 17 макротехнологиями. В их число входят ядерные, космические, авиационные, нефти - и газодобыча и переработка, производство оружия, химическое, энергетическое, транспортное машиностроение, станкостроение. Однако ее доля в мировом рынке составляет 0,3% / РНЦ — «Курчатовский институт». Есть ли свет в конце туннеля? // НГ — Наука. 2001. 25 мая. №5. С. 11. 


� Независимая газета — Низкий удельный вес России на мировом рынке обусловлен главным образом незначительными объемами производства по этим технологиям, связанным в основном с мелкосерийным производством для оборонной и космической промышленности, а не с производством для массового потребителя. / Наука. 2000. 19 июля. № 7. 


� Авт. Первые два направления позволяют создавать инновационные мощности, ориентированные как на внутренний спрос, так и на спрос мирового рынка, с тем чтобы использовать эффект монополии на производство критических технологий, которую удается удерживать в среднем не более пяти лет. По оценке Центра инновационных исследований ИЭ РАН, доля новых отечественных разработок мирового уровня для выпуска принципиально новой продукции в общем объеме осваиваемых технологий в среднесрочной перспективе вряд ли превысит 10% (примерно таков полезный технологический выход у достижений российских ученых в мировом сообществе). Доля закупаемых принципиально новых разработок зависит от финансовых ресурсов корпораций и, учитывая их ограниченность, вряд ли может быть высокой. Третье и четвертое направления могут рассматриваться как маневр в стратегии импортозамещения. Основной трудностью в этих случаях является конкурентоспособность отечественных товаропроизводителей в сравнении с иностранными фирмами, производящими аналогичные товары и услуги. В условиях относительно дешевых рабочей силы и природных ресурсов она в принципе возможна при массовом производстве, однако трудно достижима в начальный период производства и реализации продукции, когда сказываются высокие издержки, связанные с освоением и небольшими начальными объемами производства. Кроме того, создание нового производства всегда сопряжено с крупными капитальными вложениями. 


� Низкий уровень доходов населения ограничивает его покупательную способность, прежде всего в отношении наукоемких товаров массового конечного потребления.  Главной проблемой является отсутствие ситуации устойчивого экономического роста, поскольку лишь в этих условиях могут осуществляться крупные инвестиции, вызывающие потребность и обеспечивающие возможность практического использования результатов научно-технических исследований и одновременно побуждающие корпоративные структуры налаживать такие исследования. Формирование и поддержание экономического роста сопряжены с увеличением и поддержанием совокупного спроса на основе роста реальных доходов населения, государственных расходов, инвестиционного спроса и расширения экспорта товаров и услуг. Совокупный спрос является основным двигателем развития производства, обусловливающим потребность в инвестициях и инновациях и создание в стране благоприятного инвестиционного климата, обеспечивающего возможность эффективного использования капиталов внутри страны на условиях, не менее выгодных и надежных, чем при их вывозе за рубеж. По мировым оценкам, Россия входит в группу 30 стран с самым высоким уровнем инвестиционных рисков (в эту группу входят Колумбия, Эквадор, Северная Корея и др.). Особенно отрицательно влияют на инвестиционные риски в нашей стране неурегулированность отношений собственности и криминально-бюрократические факторы. Обновление основного капитала по всему фронту требует, как мы видели, крупных средств, которыми страна в настоящее время не располагает. Проведение структурно ориентированной инвестиционной политики, нацеленной на переход к накоплению наукоемкого основного капитала, требует в этих условиях определения приоритетов развития секторов и отраслей экономики и содействие их развитию на основе налоговых льгот, участия государства в финансировании и кредитовании на коммерческих началах. В целях защиты национальных производителей необходимо проведение политики ограниченного протекционизма, сочетающего поддержку национальных производителей с достаточным уровнем конкуренции зарубежных фирм. 


� Борисенко Н., Борисенко А. Сельскохозяйственное машиностроение: условия подъема (на материалах по Ростсельмашу) // Экономист. 2000. № 1. С. 64. 140. 


� Источники: Российский статистический ежегодник, 2002. С. 579; Социально-экономическое положение России. Госкомстат России Январь 2003 С. 143. 


� Россия и страны мира. 2002. С. 342-344. 


� Авт. Решению этих задач соответствует политика увеличения государственных расходов, стимулирующая рост ВВП. Осуществляя расходы, государство оказывает прямое воздействие на экономику, увеличивая или уменьшая общий объем расходов и расходов на отдельные сектора экономики — промышленность, сельское хозяйство, науку, образование и др. Рост общего объема расходов, осуществляемых за счет государственного бюджета (или внебюджетных фондов), ведет к увеличению совокупного спроса и с учетом мультипликатора стимулирует рост ВВП. Налоги на прибыль и косвенные налоги повышают цену товара и оказывают сдерживающее влияние на масштабы производства. Льготы, субсидии и дотации по своему действию прямо противоположны. Регулирование цен осуществляется также путем ограничения нормы прибыли. Так, ограничение нормы прибыли до 5 - 7% к основному капиталу осуществляется во многих странах в отношении цен и тарифов на воду, электроэнергию и т.п. Цены на сельскохозяйственную продукцию в странах ЕС устанавливаются и регулируются руководящими органами союза в Брюсселе. В ряде случаев в целях поддержки фермеров они устанавливаются существенно выше себестоимости.


� Финансовые известия. 1994. № 14. 


� Источник: Сорокин Д.Е. Россия перед вызовом. М.: Наука, 2003. С. 82. 


� На 1 января 1996 г. 


� Авт. К большей выгоде для России может быть использовано ее географическое положение. Через нее идут удобные пути, соединяющие Западную Европу со странами Тихоокеанского региона, включая такие значимые в экономическом отношении государства, как Япония, Китай, Индия. Очень слабо как экономический ресурс используется воздушное пространство. 


� Сенчагов В.К. - С учетом размеров инвестиционных затрат Всемирный банк оценивает разведанные запасы полезных ископаемых на территории РФ в 10 трлн. долл. Россия обладает также крупнейшими в мире запасами лесных ресурсов, морепродуктов, питьевой воды и экологически чистых территорий, пригодных для сельскохозяйственного производства. Однако в этом плане следует учитывать два обстоятельства. Запасы полезных ископаемых являются существенным, но не решающим элементом экономического развития. Экономическое превосходство многих развитых стран обеспечивается в условиях небольших запасов полезных ископаемых на их собственной территории, а Японии — практически при их полном отсутствии. Недостаток полезных ископаемых покрывается их импортом. Кроме того, корпорации развитых стран принимают активное (и с большой выгодой) участие в их разработке в странах, располагающих природными ресурсами. Россия — крупнейшая страна мира по размерам территории. Вместе с тем большая часть ее территории неблагоприятна для проживания человека, так как расположена в районах Крайнего Севера и подобных им. Совокупность природно-географических условий Российской Федерации такова, что производство, как правило, требует затрат намного более высоких, чем его аналоги в иных странах мира. Это ставит российские предприятия в менее благоприятные условия по энергоемкости производства и транспортным затратам. При этом приходится учитывать, что Россия, по существу, является континентальной страной с ограниченными выходами к морю в ее наиболее развитой европейской части. Эти соображения имеют основания, однако не являются решающими. Многие виды российской продукции в этих условиях являются вполне конкурентоспособными. Размеры территории обусловливают определенные требования для обеспечения единого экономического пространства. Возможности транспортировки продукции и транспортные расходы должны вписываться в воспроизводственную структуру экономики и не превышать приемлемых для конкурентоспособности уровней. Это представляет серьезную проблему. / Экономическая безопасность России: геополитика, глобализация, самосохранение и развитие. Кн. четвертая. М: Финстатинформ, 2002. С. 27. 


� Авт. Преобразование форм собственности и акционирование в России привели к существенным изменениям в организации управления предприятиями, связанным с отходом от государственной собственности и административно-плановой системы хозяйствования. Появились предприятия различных форм собственности и типов хозяйствования, промышленные и финансово-промышленные группы, холдинги, совместные предприятия. На самих предприятиях несколько усилились коммерческие службы и сократились технические. В то же время в качестве основной сохраняется линейно-функциональная организация управления, складывавшаяся десятилетиями схема распределения ответственности и полномочий. 


� Авт. Оно связано с появлением новых представлений о рациональном поведении людей, новыми принципами оценки их деятельности, изменением их психологии, формированием новых социальных норм новых ценностей. Для многих лиц, занимавшихся управленческой деятельностью в условиях административно-плановой системы и продолжающих заниматься ею в новых условиях, изменение сложившихся стереотипов поведения и мотивации деятельности является довольно сложной, а в ряде случаев практически неразрешимой задачей. Поколение управленцев, вступивших в экономическую деятельность в новых условиях, должно получить необходимую подготовку, накопить жизненный опыт и опыт управленческой деятельности. Одновременно должны сформироваться институциональные основы управления, адекватные новым условиям. Следует также учитывать, что теоретические разработки и опыт, накопленные в развитых странах на протяжении многих десятилетий, не могут механически переноситься на российскую почву. Их использование тесно связано с развитием социальной, интеллектуальной и духовной базы общего организационно-управленческого потенциала общества. 


� Авт Аппарат в значительной мере продолжает работать, основываясь на принципах централизованной плановой экономики, министерства стремятся подчинять себе приватизированные предприятия, хотя в условиях рынка функцией органов государственного управления является выработка и реализация государственной социально-экономической политики, создание условий для развития экономических свобод, определение стратегических ориентиров развития, предоставление обществу в целом и отдельным гражданам публичных услуг, эффективное управление государственной собственностью; коррумпированность; не отработана эффективная технология принятия и реализации решений. 





