PAGE  
33

ГОСУДАРСТВЕННЫЙ НАУЧНО-ИССЛЕДОВАТЕЛЬСКИЙ ИНСТИТУТ СИСТЕМНОГО АНАЛИЗА СЧЁТНОЙ ПАЛАТЫ РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ 

На правах рукописи

А. Д. СОМЕНКОВ

«ГЛОБАЛИЗАЦИЯ КОРПОРАТИВНОЙ ВЛАСТИ В СЕТЯХ ПРОИЗВОДСТВА»

(для аспирантов государствоведческого цикла)
ЛЕКЦИЯ № 11
ПО СПЕЦИАЛЬНОСТИ: ГЛОБАЛИЗАЦИЯ ЭКОНОМИКИ, 

ГОСУДАРСТВА И ПРАВА
Москва – 2008

Корпоративная власть и сети глобального производства. Наверное, другой самый общий образ экономической глобализации, помимо глобальной финансовой системы, - это образ многонациональной корпорации: огромные корпоративные империи, охватывающие весь мир, с ежегодным товарооборотом, сравнимым с ВВП многих стран, вместе взятых
. Небольшое число многонациональных корпораций доминирует на мировых рынках нефти, полезных ископаемых, продуктов питания и другой сельскохозяйственной продукции, в то же время около сотни корпораций играют ведущую роль в глобализации обрабатывающей промышленности и сферы услуг
. Но развитие многонациональных корпораций — это еще не вся история глобализации производства
. В этой лекции рассматривается глобализация сетей производства и распределения (понимаемых в таком расширенном смысле); это делается в качестве дополнения к исследованию торговли и финансовых операций. 

Многонациональные корпорации и глобальное производство
 играют главную роль в разработке и распространении по всему миру новых технологий, составляя около 80% объемов всей мировой торговли технологиями и большую часть частных научных исследований. Их огромные потребности в капиталах и периодические большие излишки наличных средств сделали их ключевыми игроками на международных финансовых рынках. Играют они существенную роль и в глобализации сфер торговли, финансов, технологии и - посредством своей продукции и принадлежащих им СМИ - культуры, а также в распространении военных технологий. Но самое больше влияние многонациональные корпорации оказывают на интернационализацию производства и предоставления услуг: их можно рассматривать как бизнес, который распространяется по всем регионам и континентам
. Но что такое многонациональная корпорация? В самом широком смысле многонациональные корпорации создают основу для рассмотрения исторических моделей глобального производства и распределения, начиная со средних веков, когда они разными путями заняли ведущие позиции в мировой экономике и сегодня - это компания, которая производит товары или оказывает услуги больше чем в одной стране. В самом узком смысле это предприятие, которое посредством прямых зарубежных инвестиций (ПЗИ) осуществляет управление и контроль над своими филиалами в ряде стран за пределами той страны, где располагается его штаб-квартира. Объемы ПЗИ, таким образом, могут служить показателем развития международного производства, но в то же время и к недооценке интернационализации производства по двум причинам. 

Во-первых, ПЗИ составляют лишь примерно 25% всех инвестиций в международное производство (в иностранные филиалы многонациональных корпораций), так как многонациональные корпорации используют при формировании инвестиционного капитала целый ряд источников в дополнение к ПЗИ
. 

Во-вторых, как уже отмечалось, системы глобального производства и распределения не зависят исключительно от владения или управления, а, скорее, вероятно, просто образуют из отдельных компаний сети трансграничного производства
. Глобализация сетей производства и распределения подразумевает распространение корпоративной деятельности и сетей дочерних компаний по основным экономическим регионам мира. В своей наиболее очевидной и институциализированной форме это предполагает деятельность огромных многонациональных корпораций, управляющих международной деловой активностью через свои заводы, магазины или филиалы в различных странах. С другой стороны, многие многонациональные корпорации сегодня переводят свое производство в заграничные МСП («нарезание стоимостной цепочки»), стремясь к получению такой же высококачественной, но более дешевой продукции. В ходе этого создаются сети или системы глобального производства, предполагающие не прямую собственность, а, скорее, упорядоченные договорные отношения. С учетом роли многонациональных корпораций и интернационализированного производства в формировании (если не обусловливании) процветания наций и обществ, в заключение оцениваются воздействия современных моделей глобальной продукции на экономическую независимость и суверенитет шести рассматриваемых здесь промышленно развитых стран. 

Международная коммерческая деятельность до промышленной революции началось не позже средних веков
. Первыми более или менее мощными в экономическом плане трансконтинентальными компаниями были крупные торговые фирмы XVI—XVIII вв. Хотя деятельность этих к компаний
 ограничивалась в основном сферой единого правового пространства империи и охватывала главным образом не производство, а систематическую торговлю, они действительно занимались производством, пусть и в ограниченном объеме, и были прообразом многонациональных корпораций. (За исключением «Компани Гудзонова Залива», все эти компании исчезли
 к концу XIX в.) Однако, как уже отмечалось в лекции № 9, такая торговля во многом ограничивалась предметами роскоши и была лишь очень небольшой частью всей мировой экономической деятельности. Без понимания этого отделить воздействие этих компаний от более широкого воздействия колониализма очень трудно. 

Международное производство в индустриальную эпоху: распространение транснационального бизнеса (1850-1939). За XIX в. объемы международных инвестиций быстро выросли. Хотя, как уже говорилось в лекции № 10 по большей части эти инвестиции были портфельными
. Права собственности защищались во многом двусторонними соглашениями; причем значительная доля инвестиций осуществлялась под покровительством имперской власти. 


Прямые зарубежные инвестиции (ПЗИ) и международный бизнес в эпоху классического золотого стандарта
, характеризует: обширность, мощность и стратификация. В частности, многонациональные корпорации этой эпохи имеют некоторое структурное сходство с современными многонациональными корпорациями, но они радикально отличались от предшествующих им торговых компаний
. 


Международный бизнес
 в период между мировыми войнам характеризует: обширность
, мощность и стратификация, которые также проявляются в прямых зарубежных инвестициях в международную коммерческую деятельность сырьевого сектора ведущих нефтяных компаний. В то же время контроль над добычей и обработкой различных металлов перешел к другим многонациональным корпорациям. Ведущие сегодня шведские и швейцарские многонациональные корпорации, используя в частности некоторые свои преимущества перед конкурентами, положили начало своему присутствию за рубежом именно в этот период. Япония тоже вкладывала определенные инвестиции в некоторые колонии, достигнув, в частности, значительных объемов производства в обрабатывающей промышленности в Корее. Если перед Первой мировой войной движения ПЗИ были весьма свободными, то в период между двумя мировыми войнами ситуация сильно изменилась
. В этот период картели были особенно распространены в сырьевом секторе
, поскольку компании пытались справиться с сокращением мировых рынков. 

Воздействие многонациональных корпораций и международного бизнеса до 1945 года на эти экономики было весьма значительным. В начале этого периода роль многонациональных корпораций в обрабатывающей промышленности была минимальной, а их влияние на экономики развитых стран, как правило, небольшим, хотя в 30-е гг. в некоторых отраслях промышленности они стали доминировать. В некоторых странах их воздействие было больше, чем можно было бы судить по объемам ПЗИ, особенно в долгосрочной перспективе. Глобализация производства осталась в этот период ограниченной. На волне этих процессов
 такие страны часто привлекали значительные объемы портфельных инвестиций для финансирования государственных расходов. Многонациональные корпорации вкладывали в экономики этих стран немалые средства
, одновременно организуя производство и экспорт их основных товаров. Воздействие многонациональных корпораций на эти экономики было, поэтому весьма значительным. А объем прямых зарубежных инвестиций (ПЗИ), привлеченных множеством европейских стран и стран третьего мира, был весьма скромным. Хотя сырье в то время имело для мировой экономики очень большое значение и многонациональные корпорации стали уже играть достаточно важную роль в обрабатывающей промышленности, большая часть производства приходилась всё же на национальные и локальные предприятия. 

Увеличение роли многонациональных корпораций и транснационализация производства в послевоенный период распространились по всему миру. Из таблицы
 1 высвечиваются: ежегодные темпы роста
 капиталов и потоков ПЗИ в период с 1960-1993, который осуществлялся быстрее мировых доходов и иногда 
		Вложения ПЗИ
	Потоки ПЗИ
	Производство сырья
	Объемы экспорта


	

	1960—67 
	7,5 
	7,4 
	5,2 
	7,8 

	1967—73 
	11,1 
	14,3 
	10,4 
	18,0 

	1973—80 
	14,2 
	10,7 
	11,1 
	20,0 

	1980—85 
	5,3 
	7,3 
	5,6 
	-0,4 

	1986—94 
	15,0 
	19,4 
	8,0 
	10,7 


объемов мировой торговли, особенно в 60-е гг. и начиная с середины 80-х. Показатели, выраженные в объемах капиталов и стоимости ценных бумаг, особенно чреваты погрешностями из-за трудностей с оценкой их роста
. Как уже отмечалось, на долю многонациональных корпораций теперь приходится большая часть объемов мирового экспорта, а объемы продаж их иностранных отделений превышают совокупные объемы мирового экспорта. Кроме того, по мере разрастания многонациональных корпораций происходила значительная транснационализация производства, которая выразилась в появлении сетей глобального производства и распределения. 

Обширность международных деловых операций в сетях глобального производства заметно активизировалось в 90-е годы. Особенно поразителен размах деятельности многонациональных корпораций в развивающихся странах и многонациональных корпораций из этих стран. Учитывая протекционистские барьеры, снижение транспортных затрат и увеличение потребительского спроса, иностранные рынки часто проще было насытить произведенной на месте продукцией, чем экспортной
. 

Впервые с 1945 г. Восточная Европа стала свидетелем значительных притоков
 ПЗИ. Создание Единого европейского рынка в Европейском Союзе и появление Оскской Декларации АПЕК (провозглашение свободной и открытой торговли и инвестирования по всему Азиатско-Тихоокеанскому региону с 2010 и Североамериканского Соглашения о Свободной Торговле (NAFTA) значительно способствовали развитию трех основных региональных рынков - настолько, что многонациональные корпорации были вынуждены разместить производство внутри каждого из этих «блоков». Остальной мир, опасаясь вначале, что региональные рынки могут стать закрытыми, только усилил эти тенденции
. Способствовали этому буму ПЗИ и другие факторы. В частности, начиная с начала 90-х гг. большинство стран либерализовало условия для иностранных инвестиций и стало активно поощрять внутренние инвестиции
. Особенно важна эта тенденция была для инвестиций в сферу услуг, особенно финансовых услуг, в которых раньше иностранные компании сталкивались с различными государственными ограничениями
. 

В конце 90-х гг. экономики лишь немногих стран оказались незатронутыми деятельностью многонациональных корпораций и сетей глобального производства
. Все регионы мира, в большей или меньшей степени, связаны как с отечественными, так и с иностранными многонациональными корпорациями или их зарубежными отделениями. Особенно поразителен размах деятельности многонациональных корпораций в развивающихся странах и многонациональных корпораций из этих стран
. 


Мощность прямых зарубежных инвестиций в многонациональное производство росло по мере того, как рос масштаб многонациональных корпораций, росла и мощность их деятельности
. 

Другой показатель мощности иностранной деятельности многонациональных корпораций - отношение объемов продаж иностранных филиалов к объему продаж всей мировой экономики
. Первые росли быстрее вторых
. Однако методы прямого измерения объемов иностранного производства менее надежны вследствие увеличения его стоимости за счет затрат разного рода, в том числе на импорт
. Как видите, начиная с 70-х гг. зарубежное производство многонациональных корпораций все в большей степени становится частью международных производственных структур; таким образом, международная торговля в рамках одно же многонациональной корпорации стремительно возросла. Объемы же этой внутрикорпоративной торговли довольно велики. Но учесть их не так-то просто
. 

А по оценкам Конференции ООН по торговле и развитию и официальным данным Организации Экономического Сотрудничества и Развития, торговля внутри компаний составляла около трети объемов всей мировой торговли
. Наконец, другие показатели интернационализации производства, на количество трансграничных соглашений между компаниями, лишний раз свидетельствую все о той же тенденции значительного роста глобального производства
. 


Модели стратификации прямых зарубежных инвестиций зависят от их территориального охвата многонационального производства. Несмотря на то, что в послевоенный период территориальный охват и интенсивность ПЗИ и многонационального производства возросли, модели этого роста были разными и неравномерными. Подавляющее большинство инвестиций
 в частности, по-прежнему шло из небольшого числа стран ОЭСР
. Как показывает таблица 2. «Инвестиционные фонды, направляемые главными странами-инвесторами
 в экономику других стран, 1960—1994 (в млн. долларов, в скобках — в процентах
)»: 

	
	1960 
	1975 
	1980 
	1985 
	1994 

	США 
	31,9 
	124,2 
	220,2 
	251,0 
	610,1 

	
	(47,1) 
	(44,0) 
	(42,9) 
	(36,6) 
	(25,3) 

	Франция 
	4,1 
	10,6 
	23,6 
	37,1 
	183,3 

	
	(6,1) 
	(3,8) 
	(4,6) 
	(5,4) 
	(7,6) 

	Германия 
	0,8 
	18,4 
	43,1 
	59,9 
	199,7 

	
	(1,2) 
	(6,5) 
	(8,4) 
	(8,7) 
	(8,3) 

	Нидерланды 
	7,0 
	19,9 
	42,1 
	47,8 
	146,2 

	
	(10,3) 
	(7,1) 
	(8,2) 
	(7,0) 
	(6,1) 

	Швеция 
	0,4 
	4,7 
	5,6 
	12,4 
	51,2 

	
	(0,6) 
	(1,7) 
	(1,1) 
	(1,8) 
	(2,1) 

	Швейцария 
	2,3 
	22,4 
	21,5 
	21,4 
	99,6 

	
	(3,4) 
	(8,0) 
	(4,2) 
	(3,1) 
	(4,1) 

	Великобритания 
	12,4 
	37,0 
	80,4 
	100,3 
	281,2 

	
	(18,3) 
	(13,1) 
	(15,7) 
	(14,6) 
	(11,7) 

	Япония 
	0,5 
	15,9 
	18,8 
	44,3 
	284,3 

	
	(0,7) 
	(5,7) 
	(3,7) 
	(6,5) 
	(11,8) 

	Развитые страны 
	67,0 
	275,4 
	507,5 
	664,2 
	2243,8 

	
	(99,0) 
	(97,7) 
	(98,8) 
	(96,9) 
	(93,0) 

	Весь мир в целом 
	67,7 
	282,0 
	513,7 
	685,5 
	2412,2 


в послевоенный период многонациональные корпорации всего лишь восьми стран - «большой пятерки» плюс Нидерландов, Швеции и Швейцарии — обеспечивали более трех четвертей мировых инвестиций
. В современный период произошли некоторые важные дистрибутивные сдвиги
. В то же время на протяжении большей части этого периода инвестиционные потоки между странами ОЭСР росли быстрее, чем ПЗИ в развивающиеся страны; таким образом, накопленные инвестиционные вложения (в отличие от потоков) остались по-прежнему сосредоточенными по большей части в первых. Как показывает таблица 3 «Процентное соотношение внутренних накопленных инвестиционных вложений в развитых и развивающихся странах
, 1960—1994» - в 1960 г. две трети 
	
	Развитых стран
	Развивающихся стран

	1960 
	67,3 
	32,3 

	1973 
	72,9 
	27,1 

	1980 
	77,5 
	22,5 

	1985 
	73,5 
	26,4 

	1994 
	73,8 
	25,3 


инвестиционных вложений были сделаны в развивающиеся страны - налицо резкая перемена довоенной картины
. С тех пор доля развивающихся стран увеличилась еще больше - примерно до трех четвертей
. Таблица 4 «Накопленные инвестиционные вложения
, 1960—1994 (в млн. долларов, в скобках указаны проценты)» более подробно показывает распределение внутренних накопленных инвестиционных вложений
. Но здесь есть два нюанса: 
	
	1960
	1973
	1980
	1985
	1994

	США 

7,6 

17,3 

83,0 

184,6 

504,4 

(13,9) 

(10,4) 

(17,2) 

(25,1) 

(21,5) 

Канада 

12,9 

27,6 

54,2 

64,7 

105,6 

(23,7) 

(16,8) 

(11,2) 

(8,8) 

(4,5) 

Западная Европа 

12,5 

60,8 

200,3 

244,8 

972,0 

(22,9) 

(36,5) 

(41,6) 

(33,3) 

(41,5) 

Франция 

22,6 

33,4 

142,3 

s 

(4,7) 

(4,5) 

(6,1) 

Германия 

36,6 

36,9 

125,0 

(7,6) 

(5,0) 

(5,3) 

Швеция 

3,6 

5,1 

19,1 

(0,7) 

(0,7) 

(0,8) 

Великобритания 

5,0 

14,8 

63,0 

64,0 

214,2 

(9,2) 

(8,9) 

(13,1) 

(8,7) 

(9,1) 

Япония 

0,1 

1,3 

3,3 

4,7 

17,8 

(0,2) 

(0,8) 

(0,7) 

(0,6) 

(0,8) 

Африка 

3,0 

4,8 

20,8 

27,0 

55,0 

(5,5) 

(2,9) 

(4,3) 

(3,7) 

(2,3) 

Латинская Америка 

8,5 

20,9 

48,0 

76,3 

199,2 

(15,6) 

(12,5) 

(10,0) 

(10,4) 

(8,5) 

Развивающиеся страны Азии 

4,1 

8,0 

38,0 

91,8 

334,8 

(7,5) 

(4,8) 

(7,9) 

(12,5) 

(14,3) 

Центральная и Восточная Европа 

0,1 

0,2 

19,7 

(0,8) 

Всего в мире 

54,5 

166,7 

481,9 

734,9 

2342,2 





Во-первых, даже если региональная группировка вложений ПЗИ и имеет место, никакого сомнения в наличии значительных межрегиональных потоков ПЗИ быть не может, о чем и свидетельствуют приводимые здесь данные
. С точки зрения данного исследования такие потоки ПЗИ, несомненно, носят глобальный характер. Тот факт, что ПЗИ сосредоточены по большей части в странах-членах ОЭСР, отражает не регионализацию их, а скорее стратификацию, т. е. неравномерное и иерархическое распределение. 

Во-вторых, даже с учетом этой модели стратификации мощных моделей региональной концентрации потоков ПЗИ не наблюдается
. Таблица 5: 
	Региональная интенсивность исходящих инвестиционных вложений
, 1990

	Северная Америка

Латинская Америка 
Европа
Африка
Южная Азия
Восточная Азия


	Северная Америка 
	2,03 
	1,12 
	0,84 
	0,49 
	0,32 
	0,80 

	США 
	1,99 
	1,15 
	0,88 
	0,53 
	0,32 
	0,84 

	Европа 
	0,97 
	0,53 
	1,30 
	1,13 
	1,77 
	0,55 

	Франция 
	1,00 
	0,23 
	1,56 
	1,33 
	0,00 
	0,14 

	Германия 
	0,82 
	0,52 
	1,55 
	1,00 
	0,46 
	0,38 

	Швеция 
	0,61 
	0,31 
	1,90 
	0,00 
	0,00 
	0,00 

	Великобритания 
	1,32 
	0,56 
	0,79 
	2,11 
	0,72 
	1,01 

	Восточная Азия 
	1,28 
	1,09 
	0,50 
	1,11 
	0,28 
	1,95 

	Япония 
	1,34 
	1,13 
	0,46 
	1,20 
	0,31 
	1,94 


Данные отражают отношение доли региона-получателя в исходящих капиталовложениях данной страны к доле страны-получателя в мировых вложениях ПЗИ (кроме сделанных в страну-инвестора). Чем больше число, тем выше региональная концентрация ПЗИ. 

Приводимые в таблице 5 данные показывают мощность исходящих капиталовложений из регионов
. И в данном случае самые сильные региональные предпочтения для ПЗИ находятся за пределами «триады». 

Многонациональное производство: модели стратификации. Поскольку национальные статистические службы не осуществляют систематический сбор данных о многонациональных корпорациях и международном производстве, все статистические данные о них весьма обрывочны и касаются главным образом лишь обрабатывающей промышленности. Далее мы рассмотрим модели деятельности многонациональных корпораций, характерные для каждой из шести рассматриваемых в данной лекции промышленно развитых стран, для развивающихся стран и стран с переходной экономикой. Таблица 6 Доля иностранных предприятий в объемах производства в обрабатывающей промышленности
, 1970—1991: 
	
	1970 
	1980 
	1991 

	США 
	3,1 
	3,9 
	14,8а 

	Канада 
	— 
	50,6 
	49,0Ь 

	Япония 
	2,3 
	4,6 
	2,8е 

	Франция 
	— 
	26,6 
	26,9 

	Германия 
	14,0 
	15,7 
	13,8а 

	Великобритания 
	12,1 
	19,3d 
	25,5 

	Швеция 
	5,2 
	7,9 
	18,0а 


a1992 b1989 c1990 d1981 - Таблица 6 отражает результаты конкретного изучения экономик этих шести промышленно развитых стран (за исключением Японии
). Из нее видно, что иностранные филиалы составляют значительную долю объемов обрабатывающей промышленности
. Видимо, все это объясняется скорее бурным развитием сферы услуг, в которой многонациональных корпораций традиционно меньше, чем проигрышем американскими многонациональными корпорациями сражения за внутренний рынок филиалам своих иностранных конкурентов
. У британских многонациональных корпораций есть в частности определенное преимущество в сфере производства потребительских товаров, машиностроении и химической промышленности и соответственно глобальные сети производства в некоторых секторах этих отраслей
. С увеличением входящих ПЗИ доля иностранных отделений многонациональных корпораций не из Европейского Союза во французской обрабатывающей промышленности увеличилась
 и составила более четверти. Германия проводила в отношении ПЗИ очень либеральную политику; менее входящие вложения ПЗИ были весьма невелики; исходящие же были почти вдвое больше
. 


Помимо шести рассматриваемых в данной лекции промышленно развитых стран, все более и более значимыми районами транснационализированного производства становятся развивающиеся страны и страны с переходной экономикой
. Значительные различия существуют и между другими странами
 с переходной экономикой
, которые, несмотря на незначительность объемов потоков, и вложений в них ПЗИ, были быстро вовлечены в сети производства многонациональных корпораций. Таблица 7 Входящие ПЗИ в странах с переходной (бывшей плановой) экономикой
» 1993: свидетельствует, что теперь доля потоков ПЗИ
	
	Притоки чистых ПЗИ (в млн. дол.)
	В процентах от ВВП
	В процентах от валовых объёмов всех внутренних инвестиций



	Болгария 
	55 
	0,5 
	2,7 

	Китай 
	25800 
	4,5 
	10,9 

	Чешская Республика 
	950 
	3,4 
	20,0 

	Эстония 
	160 
	3,2 
	12,5 

	Венгрия 
	2349 
	6,9 
	34,4 

	Казахстан 
	150 
	0,6 
	1,8 

	Латвия 
	20 
	0,4 
	3,5 

	Литва 
	12 
	0,2 
	1,4 

	Молдова 
	14 
	0,3 
	4,3 

	Польша 
	1715 
	2,0 
	12,4 

	Российская Федерация 
	700 
	0,2 
	0,8 

	Словения 
	112 
	0,9 
	4,5 

	Украина 
	200 
	0,2 
	2,2 

	Узбекистан 
	45 
	0,2 
	0,7 

	Вьетнам 
	300 
	2,5 
	11,8 


Источник: World Bank, 1995

среди всех инвестиций в этих странах довольно высока. В частности, наблюдаются значительные (и при этом продолжающие расти) по своим объемам потоки ПЗИ, исходящие из развивающихся стран, и существенный рост базирующихся в этих странах многонациональных корпораций
. Модели глобального производства, таким образом, становятся все более сложными в плане географии собственности и управления ею
. Таблица 8 распределения вложений ПЗИ
 по первичному, вторичному и третичному секторам, 1970—1994 (в процентах): показывает, как впоследствии они стали сокращаться: 
	Инвестиции из развитых стран
	1970
	1975
	1980
	1985
	1990
	1994

	Первичный сектор 
	22,7 
	25,3 
	18,5 
	18,5 
	11,2 
	8,7 

	Вторичный сектор 
	45,2 
	45,0 
	43,8 
	38,7 
	38,7 
	37,4 

	Третичный сектор 
	31,4 
	27,7 
	37,7 
	42,8 
	50,1 
	53,6 

	Инвестиции в экономику 
	
	
	
	
	
	

	развитых стран 
	
	
	
	
	
	

	Первичный сектор 
	16,2 
	12,1 
	6,7 
	9,2 
	9,1 
	— 

	Вторичный сектор 
	60,2 
	56,5 
	55,2 
	46,2 
	42,5 
	— 

	Третичный сектор 
	23,7 
	31,4 
	38,1 
	44,5 
	48,4 
	— 

	Инвестиции в экономику 
	
	
	
	
	
	

	развивающихся стран 
	
	
	
	
	
	

	Первичный сектор 
	— 
	20,6 
	22,7 
	24,0 
	21,9 
	— 

	Вторичный сектор 
	— 
	55,9 
	43,6 
	49,6 
	48,6 
	— 

	Третичный сектор 
	— 
	23,5 
	22,7 
	26,4 
	29,5 
	— 


Вторичный сектор означает обрабатывающую промышленность в целом; третичный сектор означает сферу услуг.


В этом смысле многонациональные корпорации
 стали играть все более и более важную роль в экспорте
 продукции секторов обрабатывающей промышленности
 в экономиках ряда новых промышленно развитых стран
. Все эти аспекты изменения отраслевого сальдо данной деятельности отличают современную эпоху от предшествующих. 

Инфраструктура и институциализация глобализации бизнеса заставили правительства проявлять более активный интерес к внутреннему законодательству и практике стран-конкурентов (причем во всех сферах экономики, начиная с налогообложения и кончая нормами здравоохранения), способным в потенциале снизить конкурентоспособность их собственных компаний на глобальном рынке. В отличие от сферы торговли или финансового дела, стройная международная система управления многонациональными корпорациями и их международным производством в послевоенный период
 не появилась. Попытки развивающихся стран в 70-е гг. разработать в рамках ООН для многонациональных корпораций некие нормы поведения провалились
 из-за противодействия со стороны государств, входящих в состав ОЭСР. В итоге ограничения на ПЗИ сохранились, и сегодня регулирование иностранных компаний часто отличается от регулирования компаний отечественных
. Страны вводят ограничения на доступ иностранных компаний в наиболее важные сферы своих экономик, запрещая их вообще или ограничивая объемы иностранной собственности. Новые ПЗИ могут подвергнуться контролю и позволяются только с разрешения национальных властей. Страны могут различаться по нормам регулирования приобретения отечественных компаний иностранными инвесторами, особенно враждебных поглощений. Они могут ввести различные требования к деятельности иностранных фирм, например, требование, использовать определенную долю местных производственных мощностей, предоставлять работу определенному количеству местных служащих и выполнять определенный план по экспорту. Налоговые системы могут быть отношению к иностранным компаниям чрезвычайно дискриминационными могут поощрять их — в тех странах, где такие стимулы используются для привлечения входящих ПЗИ. 

Революция
 в области информационных технологий, наряду с другими факторами, способствовала развитию множества форм организации международного производства, не укладывающихся в привычные рамки традиционной внутренней иерархии многонациональных корпораций, когда штаб-квартира осуществляет прямое управление иностранными филиалами, и традиционной конкуренции между независимыми фирмами. Этот переход ко все растущему значению сетей международного производства
 (МСП) отражает три
 главных процесса
 (перечисляемые здесь отнюдь не в порядке своей важности
). Хотя эти МСП, будучи включенными в сети глобального производства, никак непосредственно ими не управляют, новые формы коммуникации не cпоcoбствуют созданию трансграничных сетей из самих МСП посредством основания в нескольких сферах экономики совместных предприятий и создания рыночных ниш
. Эти процессы внесли вклад в появление «глобальной системы обрабатывающей промышленности, в которой произвоственные мощности распределены по беспрецедентно большому количеству развивающихся, а также и развитых стран
». Вопрос, означает ли это, как утверждают М. Кастельс, Дж. Грей и другие, новую систему капиталистического производства, является предметом жарких дискуссий
. Во всяком случае, то, что инфраструктурные условия облегчили глобализацию бизнеса за рамками гигантских многонационациональных корпораций, не вызывает ни малейших сомнений. Таким образом, внутренняя политика государства в отношении бизнеса преднамеренно или нет, но приобретает международные масштабы. 

Многонациональные корпорации и сети глобального производства. Компании участвуют в международном производстве потому, что у них есть некоторое преимущество перед своими конкурентами, самое лучшее применение которому — именно выход на глобальный уровень
. Но развитие сетей глобального производства неизбежно ведет к стратегии организации транснациональных операций, скорее в рамках отдельной фирмы или группы фирм, чем посредством рыночных механизмов. Хотя экономическая глобализация часто понимается только как распространение глобальных рынков, расширение многонациональных корпораций и сетей глобального производства представляет собой нечто совершенно иное, а именно развивающуюся транснациональную организацию производства и товародвижения в рамках отдельной компании и между компаниями вместо организации их посредством рынка. 

Ограничения на международную торговлю, а также транспортные издержки заставляют фирмы заменять экспорт своей продукции на иностранные рынки размещением ее производства за границей. Многонациональные корпорации могут организовать производство на международном уровне для того, чтобы использовать преимущество более низких за границей издержек производства на отдельных его этапах. Стратегические преимущества организации международного производства в рамках фирмы перед организацией его с помощью независимых производителей — следствие воздействия двух факторов: 

во-первых, помогает предотвратить распространение какого-либо преимущества в технологиях какой-либо корпорации как потенциального конкурента; 

а во-вторых, конкурентные преимущества многонациональных корпораций бывают основаны не только на некоем систематизированном знании, но и на богатом невыразимом, словами опыте фирмы, на оптимальных средствах применения всего этого за границей посредством скорее внутрифирменного производства, чем лицензированного или субконтрактного. 


Глобальная конкуренция и глобализация организации бизнеса
. Многонациональные корпорации
 стремятся к наибольшему количеству инноваций
, потому их особенно много в самых передовых, с технологической точки зрения
, отраслях промышленности
. Это ускорение глобальной конкуренции было увеличено еще больше за счет «революции в информатике
». Со временем компании за границей приобретают собственные технологические преимущества. Через какое-то время распространяются и другие источники преимущества перед конкурентами, например передовые методы управления. Эти противоречащие друг другу позиции наводят на два чрезвычайно важных вопроса. Во-первых, действительно ли какая-то из них дает адекватное объяснение существующей модели международного производства? Во-вторых, действительно ли многонациональные корпорации лучше всего представлять как опальные компании, действующие за рубежом и черпающие свою конкурентоспособность из условий собственной страны? 


Сеть глобального производства познаётся в сравнения отраслей промышленности:

- автомобильной, электронной, химической и текстильной. Итак, сравнение различий и характера организации глобального производства в четырех основных отраслях промышленности
: может пролить немного света на эти вопросы. 

Глобализация бизнеса: организационные формы проявляются в глобальной организации производства и распределения в основных отраслях промышленности. Многонациональные корпорации играли в этом процессе ведущую роль
. 

«вольные» многонациональные корпорации и глобальное производство. Какой бы ни была организационная форма, география расположения многонациональных корпораций все еще имеет некоторое значение: они не могут располагаться где угодно. В большинстве сфер экономики доступ к основным рынкам является одновременно и важным ограничением расположения компании, и главным стимулом к развитию ею многонационального производства; в этом смысле глобализация производства и распределения имеет свои пределы. Производство не может быть переведено или реорганизовано куда и как угодно. Опыт и инфраструктура экономик стран мира все еще ограничивают способность компаний переключать производство. Тем не менее с течением времени бизнес становится все более подвижным. Для многонациональных корпораций наиболее экономичный механизм диверсификации и регулирования глобального производства — это не полная собственность на филиалы, а скорее субконтрактные отношения, поскольку последние позволяют сократить невосполнимые расходы
. Но если глобализация производства и может считаться синонимом мобильности капитала («независимый» капитал), то ясно, что не абсолютным: компании должны где-то разместить свое производство, и тогда преимущество в опыте, концентрации и масштабах экономики обязательно приводят к определённому географическому сосредоточению. Взаимосвязанность сетей производства и распределения в ряде сфер экономики означает, что компании и предприятия обрабатывающей промышленности всей Европы и Америки должны регулировать свое производство так, чтобы приспособиться к быстро меняющейся экономической конъюнктуре в данном регионе. Различного рода кризисы показывают, что даже при ограниченности мобильности индустриального капитала (по сравнению с капиталом финансовым) способность многонациональных корпораций корректировать и реорганизовывать производство в эпоху более гибких производственных сетей является весьма высокой и имеет далеко идущие последствия для национального экономического управления. 


Исторические формы глобализации бизнеса. С появлением всемирных сетей производства и распределения воздействие глобализации бизнеса затрагивает и ключевые отрасли промышленности большинства стран. Ибо многонациональные корпорации и управляемые ими сети производства стремятся действовать в технологически наиболее развитых секторах экономики той или иной страны — секторах, важных для ее процветания и стабильности. Сегодня значительные объемы и входящих, и исходящих инвестиционных потоков между странами ОЭСР наблюдаются в сфере услуг. Уход ПЗИ в сферу услуг — еще одна характерная особенность современной эпохи
. Для небольшого числа стран ОЭСР и стран третьего мира это утверждение, вероятно, справедливо, но в целом оно несколько искажает истину — по четырем причинам
: 


Во-первых, как отмечалось выше, современные оценки объемов ПЗИ явно преуменьшают их реальные размеры.


Во-вторых, в конце XIX — начале XX вв. способность компаний организовывать производство на международном уровне была довольно ограниченной, так что большая часть транснациональной деловой активности была сосредоточена скорее в сырьевом секторе, в сфере торговли товарами и финансового дела, чем в производстве.


В-третьих, в этот ранний период технологии производства и методы управления еще не были широко распространены, так как экономики колониальных империй сохраняли четкое международное разделение труда между Севером и Югом.


В-четвертых, данные о ПЗИ слишком скудны, чтобы из них можно было сделать какие-либо выводы об объемах международного производства
. 

Современные модели национального вхождения в сети глобального производства. Приблизительную оценку значимости инвестиций для экономик избранных нами шести стран дает сравнение исходящих и входящих ПЗИ с ВВП. 
Таблица 9 Исходящие вложения ПЗИ в процентах от ВВП страны-инвестора
, 1914— 1994: 
	
	1914 
	1960 
	1973 
	1980 
	1985 
	1994 

	Франция 
	18,3 
	6,8 
	3,5 
	3,6 
	7,1 
	11,8 

	Германия 
	10,7 
	1,1 
	3,5 
	8,0 
	8,1 
	9,9 

	Япония 
	7,8 
	1,2 
	2,5 
	1,8 
	6,2 
	9,9 

	Швеция 
	— 
	2,9 
	5,8 
	4,5 
	11,6a. 
	28,9 

	Великобритания 
	53,2 
	14,9 
	14,8 
	15,0 
	19,3Ь 
	26,4 

	США 
	6,8 
	6,3 
	7,7 
	8,5 
	5,5 
	9,0 


a 1986.
b 1987.
	Таблица 10 Входящие вложения ПЗИ в процентах от ВВП страны-получателя
, 1914 — 1994

	
	1914 
	1960 
	1973 
	1980 
	1985 
	1994 

	Франция 

	
	
	1,5a
	3,5
	6,4Ь
	9,0



	Германия 

	1,4
	0,2
	
	4,6
	5,0
	7,4

	Япония 
	
	
	0,9 
	0,3 
	0,5 
	0,7 

	Швеция
	
	
	
	2,9
	4,3е
	11,4

	Великобритания 

	1,6


	6,9
	8,2
	11,8


	13,ld
	18,2



	США 
	3,7 
	1,5 
	1,3 
	3,2 
	4,4 
	7,2 


a 1975.
b 1985.

c 1986.

d 1987.


Значение иностранных многонациональных корпораций для национального производства и иностранных ПЗИ для национальной экономики подробно отражено в таблицах 9 и 10, где подробно показаны исходящие и входящие вложения ПЗИ в экономику каждой из шести стран
. 

Воздействия на процесс принятия решений: глобальный бизнес и проведение национальной экономической политики. Сети глобального производства могут угрожать эффективности правительственной экономической политики различным образом, но особенно, изменяя издержки и выгоды от тех или иных выбранных альтернатив экономической политики и инструментов ее проведения. Деятельность многонациональных корпораций воздействует на эффективность традиционных инструментов макроэкономической политики
. Конечно, как уже отмечалось в предыдущих лекциях, начавшееся с 70-х гг. очевидное размывание эффективности национальных инструментов макроэкономической политики — это сложное явление, отчасти отражающее влияние других аспектов экономической глобализации и внутренних факторов. 


Институциональные воздействия: глобальная конкуренция. Многонациональные корпорации имеют наибольшее значение в глобальной конкуренции. Торговля, как было играет в ней ключевую роль, но большое значение имеет и многонациональное производство. Как было показано выше, вторжение транснационального производства в глобальную конкуренцию на внутренних рынках оказалось настолько масштабным, что множество фирм было вынуждено увеличить свои объемы производства до мирового уровня или уйти из бизнеса
. Таким образом, глобальная конкуренция оказывает на основные проблемы корпораций и государств и на выбор более долгосрочных стратегий, с которыми сталкиваются многие внутренние фирмы, значительное воздействие
. Хотя в различных отраслях и странах уровень глобальной конкуренции разный. 

Распределительные воздействия: труд и глобальное производство. Многонациональные корпорации часто считаются пагубными для труда
. Если бы многонациональные корпорации могли бы перемещать производство без всяких издержек, то это значило бы, что заработная плата детерминирована на глобальном уровне. Поскольку перемещение производства за границу все же влечет за собой некоторые издержки, в полной мере такого быть явно не может; но эти издержки падают, и потому мы можем ожидать, что заработная плата будет все больше и больше зависеть от факторов глобальной конкуренции. По аналогии со сферой торговли можно было бы спрогнозировать глобальную конвергенцию в области заработной платы, несмотря на то, что разница в ней между различными странами и типами рабочих все еще сохраняется
. 

Структурные воздействия: ПЗИ, многонациональные корпорации и национальная экономическая эффективность. Поскольку многонациональные корпорации в странах ОЭСР занимают ведущие позиции в их экономике и в деле внедрения новых технологий, то они, безусловно, очень важны для их развития
. Подавляющее большинство исследователей занимается, проблемой воздействия ПЗИ на страны-получатели
. Несмотря на острый дефицит систематических данных, все это наводит на мысль о том, что с течением времени глобализация производства ведет ко все большему разрыву между эффективностью экономик стран мира и эффективностью расположенных в этих родных для себя странах многонациональных корпораций. Кроме того, этот процесс, по-видимому, особенно резко проявляется в высокотехнологичных отраслях промышленности, где прибыль от инноваций должна быть, как ожидается, выше всего. Существенны и более широкие последствия этого. Зависимость национальной экономической политики от этих потребностей может иметь серьезные последствия (и не все из них положительные) для структуры экономики и ее эффективности. 

Структурные воздействия: корпоративная власть против государственной?

Для гиперглобалистов, таких как К. Омаэ, развитие многонациональных корпораций и сетей глобального производства способствует появлению безграничной экономики, в которой контроль со стороны правительства становится расплывчатым
. Скептики же, наоборот, доказывают, что ни деятельность многонациональных корпораций, ни транснационализация производства не определяют более интегрированную глобальную экономику, в которой международный бизнес остается «весьма „национально встроенным"»; таким образом, «он не выходит за рамки контроля со стороны национального правительства
». Оба этих лагеря, однако, склонны искажать характер современной трансформации производства и ее взаимоотношений с государственной властью. Если гиперглобалисты придерживаются антагонистической точки зрения — корпоративная власть против государственной власти, то скептики полагают, что существование гигантских корпоративных империй и сетей регионального/глобального производства в корне способность отдельных правительств регулировать «национальную экономику» не изменяет. При этом и те и другие упускают из виду не только сложные взаимосвязи между корпоративной и государственной властью, но и те пути, по которым глобализация производства усиливает структурную власть корпоративного капитала. Это не значит, что многонациональные корпорации программируют действия правительств или что они делают государства излишними. Скорее эта точка зрения предполагает, что глобализация производства трансформирует условия создания и распределения богатства и одновременно трансформирует весь контекст, в котором реализуется государственная власть, и инструменты этой реализации. В этом отношении глобализация производства формирует новый непростой баланс сил, при котором национальным правительствам еще только предстоит приспособиться к новому мировому производственному порядку. Выводы: 


- сегодня глобализацию производства осуществляют в значительной мере многонациональные корпорации. Их доминирование в мировом производстве, торговле, инвестициях и передаче технологий не имеет прецедентов. Даже в тех случаях, когда многонациональные корпорации совершенно определенным образом располагаются на территории конкретной страны, заинтересованы они, прежде всего в глобальной прибыли. 
Многонациональные корпорации выросли из национальных фирм, применявших международные инструменты для более полного использования своих конкурентных преимуществ. Однако теперь их во всё большей мере используют для углубления и реализации этих преимуществ совместные предприятия и стратегические союзы, позволяющие распределять и издержки технологических нововведений. Однако рост глобализации производства не сводится к деятельности только многонациональных корпораций. За последние три десятилетия наблюдается рост глобальных производственных и распределительных сетей, стимулируемый как производителями, так и потребителями. Таким образом, глобализация производства и распределения больше не сводится к деятельности многонациональных корпораций, но охватывает также и малые и средние предприятия. 

Тем не менее, многонациональные корпорации остаются стержнем современной мировой экономики
. Несмотря на peгиональную концентрацию производства, транснациональные деловые сети охватывают три важнейших региона мировой экономики, связывая судьбы разбросанных по миру обществ и государств в сложную сеть взаимосвязей. Вопреки скептикам, многонациональные корпорации — это не только «национальные фирмы занимающиеся операциями за рубежом», но и не «свободные от географии корпорации», странствующие по миру в поисках максимальной прибыли, как утверждают гиперглобалисты
. Просто они занимают куда более важные позиции в функционировании мировой экономики, чем это в прошлом, и играют ключевую роль в организации географически протяженных и мощных транснациональных сетей координированного производства и распределения продукции, и эта их роль, и позиция исторически уникальны. Многонациональные корпорации и глобальные производственные сети играют жизненно важную роль в организации, размещении и распределении производственных мощностей в современной мировой экономике. Это отражается и в изменении характера мировой миграции, к рассмотрению которой мы перейдем в следующей лекции. 

Вся использованная литература указана в сносках. 

� UNCTAD, - В 1998 г. в мире насчитывалось 53000 многонациональных корпораций с 450000 иностранными филиалами; их объемы продаж по всему миру составляли 9,5 трлн. долларов; сегодня объемы многонационального производства «перевешивают экспорт как форма обслуживания иностранных рынков». 1997, р. -1; 1998. 


� UNCTAD, - В совокупности сто крупнейших многонациональных корпораций контролируют примерно 20% мировых иностранных активов, дают работу 6 млн. рабочих по всему миру и составляют почти 30% мировых продаж всех многонациональных корпораций. 1997, р. – 8.


� Castells, - Прогресс в сфере коммуникационных технологий и инфраструктуры, облегчивший развитие глобальных финансовых рынков и глобальной торговли, способствовал также интернационализации производства малых и средних предприятий (МСП) — по крайней мере, в наиболее развитых странах мира. МСП интегрируются в сети глобального производства и распределения товаров и услуг. Эти сети, следовательно, больше уже не являются продуктами только многонациональных корпораций (что весьма важно, поскольку эти корпоративные империи продолжают существовать), а включают в себя также и трансграничные взаимосвязи МСП. Castells, 1996; Gereffi and Korzeniewicz, 1994.


� UNCTAD, - Деятельность многонациональных корпораций - это самое важное в процессах экономической глобализации. Они составляют приблизительно две трети мировой торговли, а остальная треть приходится на торговлю внутри отдельной компании между ее собственными отделениями 1995, р. 23.


� Wilkins, - Как выражается по этому поводу М. Уилкинс: «Многонациональная компания не перебирается из А в страну Б. Она простирается далеко за пределы своей родины, сама продолжая при этом оставаться в той стране, в которой расположена ее штаб-квартира, поскольку охватывает громадное количество стран, в которых разворачивает свои действия. За пределами политических границ (как своей страны, так и стран, где она развернула действия) она распространяет весь свой пакет: менеджмент, управление, организационные возможности... Многонациональная компания основывает, приобретает и управляет сетью взаимосвязанных предприятий 1994. р. – 24-25. 


� UNCTAD, - Соответственно «объемы народного производства тоже гораздо больше», чем показывают объемы потоков ПЗИ, так что «приблизительно пятая часть мирового валового основное капитала была привлечена иностранными филиалами многонациональных раций» 1997, р. 4.


� Borrus and Zysman, - Систематически количественных данных об этих сетях нет, так что единственным надежным путём к выяснению значимости и географических масштабов современных моделей глобального производства представляются, скорее, исследования определенных отраслей промышленности, чем объемы потоков ПЗИ. 1997. 


� Hunt, - Зарождение прямых с зарубежных инвестиций как инвестирования и производства, распространяющихся за пределы политических границ, началось не позже средних веков, когда были основаны такие «суперкомпании», как компания Перуцци во Флоренции. В сферу деятельности этой компании входила вся Европа, и деятельностью этой была не только торговля, но и организация производства ткани, импортируемой из Фландрии во Флоренцию для окончательной отделки. Ее внутренняя структура включала ряд компаний-партнёров, базирующихся в основных европейских городах, и обширную сеть курьеров, хотя компания Перуцци имела филиал в Танжере, ни она, ни другие средневековые компании не были по-настоящему трансконтинентальными; это стало возможным лишь с появлением международной связи. Первыми более или менее мощными в экономическом плане трансконтинентальными компаниями были крупные торговые фирмы XVI—XVIII вв., и, прежде всего Ост-индские компании империй того времени (особенно Голландии и Англии, которые вели торговлю между Европой и Азией; Компания Гудзонова Залива, обеспечивавшая торговлю между Северной Америкой и Англией; и Британская королевская компания в Африке. 1994. 


� Британская Ост-индская компания была основана королевским указом в 1600 г. а окончательно ликвидирована в 1858 г., когда английское правительство приняло её функции на себя. Созданная для защиты (прежде всего от голландцев) и укрепления английского господства над индийской торговлей, она со временем превратилась в акционерную компанию, полностью монополизировавшую большую часть индийской торговли, особенно торговлю пряностями, сельскохозяйственным сырьем, опиумом и тканями. Ее акции, котировавшиеся на Лондонской и Амстердамской биржах, часто бывали предметом крупных спекуляций. Она углубляла, хотя и не очень активно, свои связи с фабриками и другими местными предприятиями и, таким образом, создавала международную систему производства. Компания обладала почти государственной властью: чеканила свою валюту, отправляла гражданское и уголовное судопроизводства и содержала собственную армию, в которой служило несколько тысяч человек. 


� Carlos and Nicholas, - До последнего времени господствовало представление, что слабость инфраструктуры коммуникаций помешала этим торговым компаниям действовать так, как современные многонациональные корпорации, поскольку по-настоящему хорошая координация работы их центров и филиалов тогда еще была невозможна. Но А. Карлос и С. Николас недавно показали, что эта точка зрения слишком упрощенная. Оказывается, эти компании осуществляли в то время тысячи, и даже сотни тысяч операций в год, для наблюдения и контроля над ними используя обширную сеть из штатных менеджеров и иерархических структур и проявляя немалую изобретательность. К созданию и последующему содержанию этой системы прилагались немалые усилия и умения. Хотя скорость коммуникации была весьма низкой (торговый цикл между Индией и Англией, например, продолжался от восемнадцати до тридцати шести месяцев), степень внутренней координации была вполне сравнима с многонациональными корпорациями конца XIX — начала XX вв. Для своего времени эти крупные торговые компании были весьма обширными и систематизировали большую часть трансконтинентальной торговли XVII-XVIII вв. 1988. 


� Wilkins, - Недавние исследования показывают, что ПЗИ составляли значительную долю и что интернационализация производства в некоторых секторах и для некоторых экономик была весьма важна. В начале XIX в. иностранные инвестиции сосредотачивались по большей части в сырьевой и добывающей промышленности - сырьевом секторе. Но в течение этого периода существовали и значительные многонациональные банковские операции, а с 50-х гг. XIX в. некоторые компании в обрабатывающей промышленности начали осуществлять операции за рубежом. К концу XIX в. зарубежные инвестиции распространились и на сельское хозяйство, а ПЗИ - на плантации и ранчо. ПЗИ практически никак не регулировались, поскольку никаких международных и почти никаких национальных ограничений на перемещение капитала не существовало. 1974, 1991 1994. 


� Wilkins, - Как и иностранные инвестиции, в целом, особенно быстро ПЗИ росли в эпоху классического золотого стандарта, т. е. с 70-х гг. XIX в. до начала Первой мировой войны. Дж. Даннинг считает, что накануне Первой мировой войны ПЗИ составляли 35% процентов всех долгосрочных международных инвестиций (Dunning, 1988). Около 55% мировых ПЗИ были вложены в сырьевой сектор, примерно 15% — в обрабатывающую промышленность, остальное — в сферу услуг, главным образом банки и торговые компании. Сосредоточение ПЗИ на сырьевом секторе означало, что производственной деятельности в целом многонациональные корпорации уделяли мало внимания; таким образом, объемы международного производства были весьма ограниченными. Англия была основным источником ПЗИ, в 1914 г. составив почти половину мировых ПЗИ. Вторыми после нее шли США (почти 20%); остальное приходилось на инвесторов из Франции, Германии и некоторых других европейских стран, в том числе Швеции. Хотя доля Англии сопоставима с ее общей долей в иностранных инвестициях в целом, доля США гораздо выше. В основном с конца XIX в. американские компании в обрабатывающей промышленности, а также в сырьевом секторе, начали расширять свое производство за границей. Хотя более 60 % международных инвестиций было вложено в развивающиеся страны за пределами Европы, большая часть из них была сосредоточена в очень небольшом числе (около дюжины) регионов, куда устремилось подавляющее большинство инвестиционных притоков. Основными получателями иностранных инвестиций были США, Россия и Канада; после них - главные экспорте сырья и затем Австро-Венгрия. 1994. 


� Авт. Вначале немало инвестиций вкладывалось в «автономные» предприятия, в рамках которых инвесторы управляли иностранными предприятиями, не являвшимися частью международной цепочки производства стоимости. Но к концу XIX в. предприятия в сфере горной промышленности и сельского хозяйства начали организовывать производство и распространение своей продукцией в более широких международных масштабах. В этот период были основаны многие из тех компаний, которые впоследствии стали доминировать в производстве и торговле сырьем, в частности основные нефтяные компании. Прогресс в сфере связи и транспорта повысил способность компаний управлять процессом международного производства из своих штаб-квартир. Так образом, многонациональные корпорации сыграли важную роль в появлении в эпоху классического золотого стандарта сетей глобальной торговли основными товарами. Однако в обрабатывающей отрасли промышленности многонациональные корпорации представляли собой единое целое гораздо в меньшей степени, чем сегодня. Как правило, иностранные предприятия создавались, чтобы использовать некоторое преимущество, которое дает производство за рубежом в расчете на отечественный рынок. Степень эффективного управления внутри страны изменилась очень сильно. Однако, хотя по сравнению с масштабами экономик основных развитых стран объемы такого производства были небольшими, значение его могло быть гораздо больше, чем можно судить по этим объемам Многонациональные корпорации в обрабатывающей промышленности часто были одними из наиболее прогрессивных в технологическом плане предприятий того времени, внедряя в экономику новые продукты и процессы и способствуя, таким образом, развитию новых отраслей промышленности. 


� Dunning, - Первая мировая война разрушила потоки ПЗИ, но поскольку немалая их часть была основана на существующих имперских связях и географической близости, то впоследствии они были восстановлены. К 1938 г. общие объемы ПЗИ были в реальном исчислении примерно на 50% выше уровня 1914 г. Aнглия и США остались двумя крупнейшими источниками ПЗИ: на их долю приходилось приблизительно 40 и 25% мировых ПЗИ соответственно. Немецкие ПЗИ после Первой мировой войны были практически ликвидированы, как и немецкие иностранные инвестиции вообще. Франция осталась на уровне пример в 10 % мировых ПЗИ. Этот период ознаменовался и появлением ПЗИ из шведских, швейцарских и японских компаний. 1988. 


� Wilkins, - Обширность ПЗИ осталась примерно такой же, какой была до Первой мировой войны. Свыше 60 % мировых ПЗИ было вложено в развивающиеся страны; ведущими же странами-получателями были Канада и США. Важную роль играли страны Латинской Америки как основные производители сырья и некоторые европейские страны. Но ПЗИ остались, сосредоточены в очень небольшом количестве стран, хотя в сырьевом секторе число стран-получателей ПЗИ увеличилось. США продолжали активно вкладывать капитал в страны Северной и Южной Америки, а также начали первую волну инвестиций в европейскую и, в небольшой степени, японскую промышленность. 1994. 


� Lipson, - В России после большевистской революции (так же, как и в Мексике) иностранные активы были национализированы. Соответственно, с учетом национальных ограничений на перемещение капитала в 30-х гг., уменьшилась мощность и обширность потоков ПЗИ. Американские компании инвестировали средства в фруктовые плантации, а английские — в чайные и сахарные и стали доминировать в торговле этими товарами. Продолжили расти объемы ПЗИ в обрабатывающую промышленность. Как правило, эти инвестиции осуществляли компании, обладавшие определенными преимуществами перед своими конкурентами в плане продукции или процесса производства; поэтому некоторые размещали производство за границей, намереваясь сбыть свою продукцию на иностранных рынках, чему иногда способствовал торговый протекционизм 30-х гг. 1985. 


� Jones, - В это время действительно, наблюдался существенный рост числа картелей между фирмами-лидерами в своих секторах; таким образом, компании стремились поделить между собой мировые рынки и контролировать сбыт на них своей продукции. 1996.


� Wilkins, - Многонациональные корпорации внедряли новые продукты и процессы в странах-получателях еще до 1914 г. в период между мировыми войнами это получило еще большее распространение. Они внедряли новые бакалейные товары и спиртные напитки, которые впоследствии стали всемирно известными торговыми марками. Американские многонациональные корпорации начали производить за границей автомобили и другие потребительские товары; так «Форд» и «Объемы ПЗИ, как и вообще иностранных инвестиций, в этот период были сильно ограниченными и международное производство соответственно тоже. ПЗИ и деятельность многонациональных корпораций, действительно, приняли трансконтинентальный размах, но сосредоточены они были лишь в нескольких странах. Во многих странах ПЗИ были минимальными, но для многих основных поставщиков важнейших полезных ископаемых, нефти и некоторых сельскохозяйственных продуктов типа каучука мощность участия многонациональных корпораций в национальной экономике часто была больше, чем когда-либо с тех пор. Дженерал Моторс» основали автомобильные заводы в Европе и Японии. В этот период главные многонациональные корпорации в корне изменили структуру потребления в странах-получателях и основали филиалы, которые позже составили значительную долю рынков этих стран. Конкуренция и распространение технологий способствовали развитию местных отраслей промышленности. Но даже в этих секторах производство по-прежнему было организовано, прежде всего, на национальной основе. 1974, ch. 4. 


� Wilkins, - Объемы ПЗИ, как и вообще иностранных инвестиций, в этот период были сильно ограниченными и международное производство соответственно тоже. ПЗИ и деятельность многонациональных корпораций, действительно, приняли трансконтинентальный размах, но сосредоточены они были лишь в нескольких странах. Во многих странах ПЗИ были минимальными, но для многих основных поставщиков важнейших полезных ископаемых, нефти и некоторых сельскохозяйственных продуктов типа каучука мощность участия многонациональных корпораций в национальной экономике часто была больше, чем когда-либо с тех пор. 1994. 


� Авт. (Эти данные приведены в текущих ценах, т. е. они не скорректированы с учетом инфляции, и поэтому их нельзя сравнить по периодам). 


� Истопники: Dunning, 1993b, p. 16; UNCTAD, 1996. 


� Barnet and Miiller, - Но и без этого совершенно очевидно, что многонациональные корпорации стали главными игроками в мировой экономике: за исключением периода 70-х - начала 80-х гг., товарооборот крупнейших 5ОО компаний неуклонно рос - быстрее, чем объемы мирового производства 1974, p. 15; Carnoy, 1993. 


� Wilkins, - В начале послевоенной эпохи увеличение ПЗИ было начато американскими компаниями: в 50-60-е гг., по крайней мере, половина всех потоков ПЗИ исходила из США. Американские корпорации вкладывали средства в горную промышленность и сельское хозяйство по всему миру, а особенно — в нефтяную промышленность. На введение индустриализирующимися странами Латинской Америки протекционистских барьеров американские многонациональные корпорации обрабатывающей промышленности реагировали уменьшением экспорта продукции, произведенной в данном регионе. Но главным источником увеличения ПЗИ было расширение производства в обрабатывающей промышленности в Европе и Канаде. Вначале американские инвестиции сосредотачивались в привычных для них местах, лишь в 60-е гг. доля Канады упала ниже половины всех потоков в мире, а доля Англии - ниже половины потоков в Европу. Американские многонациональные корпорации, используя свое технологическое превосходство, продолжили расширяться во всех сферах экономики. После войны в отдельных отраслях промышленности некоторые европейские компании сохранили и развили преимущество перед конкурентами, но в 70-е гг. европейские и японские компании в некоторых секторах догнали своих американских конкурентов по объемам производства. Исходя из этого, европейские и японские компании в этот период начали вкладывать капитал за границей; при этом европейские предприятия часто расширяли свое присутствие, прежде всего на соседних рынках. Если европейские и американские многонациональные корпорации стремились в этот период применять свои наиболее передовые технологии производства за границей, то японские развивали свое производство главным образом дома, хотя увеличение заработной платы и рост курса иены соблазняли их перевести трудоемкое производство в страны с более низкой заработной платой. 1974, p. 331. 


� UNCTAD, - После некоторого снижения объемов потоков ПЗИ в начале 80-х гг. в конце этого десятилетия они быстро выросли, а в конце 90-х гг. достигли рекордного уровня. Начиная с 1989 г. развивающиеся страны становятся все более привлекательными для западных многонациональных корпораций, а, кроме того, заметно активизировалось их участие в сетях глобального производства в лице их местных многонациональных корпораций и в качестве инвесторов, вкладывающих свои капиталы в зарубежных странах. 1998. 


� UNCTAD, - Европейские компании значительно увеличили свое присутствие в Северной Америке, а японские компании - свое передовое производство в той же Северной Америке и самой Европе. Большая их часть сделала это посредством приобретения уже существующих локальных и национальных компаний, т. е. уже укоренившихся сетей производства. В 1986—1990 гг. слияния и приобретения составляли около 70% всех внутренних ПЗИ в странах ОЭСР; с тех пор на них приходилось обычно от трети до более половины всех потоков ПЗИ; доля же развивающихся стран при этом равнялась лишь примерно 20%. 1994, р. 23—24; 1996, ch. 1; 1998. 


� UNCTAD, - В 1991-1996 гг. 95% из 599 изменений условий национальных ПЗИ по всему миру представляли собой движение к дальнейшей либерализации. 1997. р. 10. 


� UNCTAD, - Хотя большинство потоков ПЗИ в этот период было между странами ОЭСР, финансовая либерализация в других странах и улучшившиеся инвестиционные возможности привлекли существенные потоки в Восточную Азию и Латинскую Америку (при этом некоторые из них были привлечены программами приватизации - около 5—10% всех потоков ПЗИ в развивающиеся страны в 1989—1994 гг.) и большую часть потоков ПЗИ на «новые» рынки экономик стран Восточной Европы. Появился ряд успешных совместных предприятий — прежде всего феноменальная реструктуризация «Фольксвагеном» «Шкоды». К 90-м гг. ПЗИ, проникнув в переходные экономики, приобрели глобальный размах, а многонациональные корпорации функционировали практически во всех странах. Эта картина становится еще более яркой благодаря модели двусторонних инвестиционных соглашений, призванных продвинуть ПЗИ. 1996, р. 5. 


� UNCTAD, - В 1997 г. было заключено 1513 таких соглашений, которые охватили 162 страны - налицо значительный рост по сравнению с 1992 г. 1997, р. 11; 1998. 


� UNCTAD, - Начиная с 1989 г. развивающиеся страны становятся все более привлекательными для западных многонациональных корпораций, а кроме того, заметно активизировалось их участие в сетях глобального производства в лице их местных многонациональных корпораций и в качестве; инвесторов, вкладывающих свои капиталы в зарубежных странах. В конце 80-х гг. в развивающихся странах насчитывалось примерно 3800 собственных многонациональных корпораций, а к середине 90-х гг., это число увеличилось более чем вдвое. Это один из показателей увеличения масштабов глобального производства и распределения. 1997, р. 1-6; Dicken, 1998. 


� UNCTAD, - Помимо обширных данных о ПЗИ, есть менее систематические данные о совокупной деятельности многонациональных корпораций и их иностранном производстве. Но, как показывает последующий анализ, роль мононациональных корпораций в мировой экономике в послевоенный период, несомненно выросла. Один из показателей иностранной деятельности многонациональных корпораций - отношение потоков ПЗИ к мировым накоплениям капитала (т. е. новые инвестиции в производство). На глобальном уровне объемы потоков ПЗИ удвоились примерно с 2% от мировых накоплений капитала в 80-е гг. до примерно 4% в первой половине 90-х. Хотя это вполне согласуется с растущей значимостью иностранного производства, эти цифры обманчивы. Ибо многонациональные корпорации не финансируют свои иностранные операции только через ПЗИ - иностранные филиалы могут финансировать (и финансируют) свое расширение через нерепатриированную прибыль и займы на внутреннем и мировом рынке капитала. 1996, p. 16. 


� UNCTAD, - Как уже отмечалось, ПЗИ составляют лишь 25% всех инвестиций в международное производство. Кроме того, поскольку значительная доля ПЗИ осуществляется через слияния и приобретения, а не через новые инвестиции, то точную оценку того, насколько на самом деле мировые капиталовложения увеличиваются за счет ПЗИ, дать очень трудно. 1997, p. 4. 


� UNCTAD, - в 70-80-e гг. они сравнялись, а в конце 90-х гг. были уже примерно на 30% больше. В итоге объемы продаж иностранных филиалов выросли с 10—15% мирового ВВП в 70-x гг. до приблизительно 25% сегодня. 1994, р. 130; 1997, р. 4. 


� Источники: World Bank, - Приводимые здесь данные — весьма «грубые»: систематический сбор данных о деятельности многонациональных корпораций ведут очень немногие национальные статистические службы; так что вывести из такой скудной статистики по отдельным странам какие-либо достоверные данные по всему миру чрезвычайно сложно. Эти оценки основаны на очень ограниченных данных и потому носят гипотетический характер. В частности, доля иностранных филиалов в мировом ВВП выросла с менее чем 5% в 1970 г. до примерно 7.5% сегодня. Сегодня она составляет как минимум 10% неофициального мирового ВВП. Сильнее всего прибыли от иностранного производства выросли в обрабатывающей промышленности: около 10% в 70-е гг. и почти 20% сегодня; доля прибылей в сфере услуг гораздо меньше, но увеличилась и она. Повысилась и доля иностранных филиалов в ВВП развивающихся стран и их обрабатывающей промышленности, хотя она остается несколько ниже доли в мировом ВВП. // 1997; World Bank, World Development Report, разные годы. 


� Bonturi and Fukasaku, - это отчасти зависит от того, какого рода торговые отношения между покупателем и продавцом, сложившиеся в рамках одной и той же компании, выбрать в качестве критерия, тем более, что за последние двадцать лет помимо права полного владения появилось множество промежуточных и дополнительных форм ее собственности. Официальные службы редко осуществляют систематический сбор данных о торговле внутри компаний. Тем не менее, имеющиеся на сей счет данные в целом не противоречат друг другу: М. Бонтури и К. Фукасаку установили, что в некоторых странах ОЭСР на торговлю внутри компаний приходится от четверти до трети объемов всей их торговли. 1993. 


� UNCTAD, 1995; р. 23; OEKD, 1993c.


� UNCTAD, - В 1990 г. было 1700 таких соглашений, а к 1995 г. — около 4600. // 1997, р. 5—6. 


� Graham, - Следует отметить, что объемы вложений даны в ценах своего времени; это преуменьшает их истинные размеры, которые, вероятно, на 50—70% выше зафиксированных. 1996, р. 11.


� Bergesen and Fernandez, - Вместе с тем, если в 50-60 гг. почти все крупнейшие компании мира территориально располагались в странах ОЭСР, то сегодня небольшое, но постоянно растущее число многонациональных корпораций, расположенных в развивающихся странах, тоже вышло на мировой уровень. 1995; Dicken, 1998. 


� UNCTAD, - США, несомненно, остаются крупнейшим иностранным инвестором; их зарубежные инвестиции продолжают увеличиваться в абсолютных величинах. Но доля в мировых инвестициях снизилась с примерно 50% в 1960 г. до примерно 25% сегодня. Аналогичным образом снизилась в этот период и доля Англии и Нидерландов, двух основных традиционных инвесторов, даже при том, что их вложения в абсолютных величинах резко возросли. Доля же японских и немецких компаний в мировых инвестициях, напротив, чрезвычайно увеличилась – с почти незаметного уровня в 60-е гг. до весьма заметного в наше время; японские компании по объемам ПЗИ занимают сейчас второе место в мире. Кроме того, в последнее время увеличили свою долю Франция и Швеция. То же самое относится и к ПЗИ из развивающихся стран, которые в 1996 г. достигли рекордного уровня. 1997, р. 13.


� Источники: UNCTC, 1988; UNCTAD, 1996. 


� UNCTAD, - В самом деле, южнокорейский концерн «Daewoo» и венесуэльская компания «Petroles de Venezuela SA» в конце 90-х гг. вошли в сотню крупнейших многонациональных корпораций мира (UNCTAD, 1997, р. 8). Но подавляющее большинство многонациональных корпораций и инвестиционных потоков зарождается и перемещается в пределах стран ОЭСР. Следует, однако, отметить, что концентрация инвестиционных потоков (в отличие от инвестиционных фондов) в государствах, входящих в состав ОЭСР, снизилась настолько, что «с 1989 г. наблюдается постоянное уменьшение их доли в мировых притоках [инвестиций]». 1997, p. 8-13. 


� Авт. Разница между вложениями ПЗИ и потоками ПЗИ весьма существенна: если первые представляют собой общий объем накопленных инвестиций, то вторые — их притоки или оттоки в течение определенного периода времени. Растут потоки инвестиций из развивающихся стран, хотя на данный момент они составляют менее 10% всех инвестиционных вложений в мире. Эту картину дополняет география международных слияний и приобретений компаний. Инвестиционная деятельность все меньше концентрируется между странами ОЭСР и становится все более широко распространенной. Это очень важные процессы, которые отличают современную эпоху международной инвестиционной деятельности от предшествующих. В послевоенный период инвестиционные потоки в развивающиеся страны (и накапливаемые ими инвестиционные вложения) продолжили расти. Территориальный охват ПЗИ настолько велик, что практически все страны мира уже имеют накопленные инвестиционные вложения, хотя объемы их, конечно, сильно отличаются.


� Источники: Dunning, 1988; UNCTAD, 1996. 


� UNCTC, - Британия сохраняет свое видное положение, а относительная позиция Канады резко ухудшилась. Западная Европа вернула утраченное положение и теперь владеет более чем 40% накопленных инвестиционных вложений благодаря недавно устремившимся в нее потокам капиталовложений. Хотя в течение почти всего послевоенного периода США были одним из крупнейших инвесторов, начиная с 80-х гг. они стали одним из самых больших центров поступления инвестиций. Хотя инвестиции поступают практически во все развивающиеся страны, но поступают они весьма неравномерно: например, в беднейшие страны поступает менее 1 процента всех инвестиционных вложений в мире. С начала 70-х гг. доля первой десятки развивающихся стран-получателей инвестиций возросла с менее чем половины до примерно двух третей всех вложений в развивающиеся страны. 1983 и UNCTAD, 1996. 


� UNCTAD, - Африка, после того как приток прямых зарубежных инвестиций в ее сырьевую промышленность сократился, отошла на второй план, хотя есть признаки, свидетельствующие о том, что эта ее ситуация начинает улучшаться. 1997. 


� Источники: Dunning, 1988; UNCTAD, 1996. 


� UNCTAD, - В Латинской Америке произошел относительный спад, но все же она осталась регионом, весьма перспективным с точки зрения вложения инвестиций. Самый значительный рост инвестиций пришелся на долю Восточной Азии, но из-за разразившегося здесь экономического кризиса он вряд ли продолжится. Например, крупные инвестиционные потоки устремились в Китай, поскольку многонациональные корпорации считают, что у этой страны огромный потенциал для роста благодаря проводимым в ней экономическим реформам. В 1994 г. на долю Китая пришлось около 15 % всех внутренних накопленных инвестиционных вложений, которыми располагают развивающиеся страны, и около трети всех направляемых в эти страны инвестиционных потоков. 1996. 


� см.: Hirst and Thompson, 1996b, ch. 4; Ruigrok and Tulder, - Сосредоточение ПЗИ в государствах ОЭСР заставило многих скептиков утверждать, что ПЗИ отличаются характерным региональным притяжением, т. е. они организуются вокруг «триады», в состав которой входят Европа (ЕС), NAFTA и АРЕС // 1995, p. 148-151; ср.: UNCTC, 1991. 


� Jong and Vos, - Сравнение потоков торговли и потоков ПЗИ за 1985 и 1990 гг. показывает, что региональная концентрация потоков ПЗИ еще меньше, чем в торговле. 1995. 


� Истопник: UNCTAD, 1993, р. 169. 


� UNCTAD, - Поскольку они отражают объемы вложений, то непосредственно сравнивать их с объемами торговли нельзя; но все же из них видно, что хотя инвесторы отдают некоторое предпочтение своему «родному региону», это предпочтение не столь велико и вполне согласуется с существенными уровнями межрегиональных ПЗИ. Опять-таки, уровни регионального предпочтения ниже, чем в случае с торговлей. 1993, p. 170. 


� Источники: Clegg, 1987, р. 67; OECD, 1996а, р. 36. 


� Lipsey et al., - Япония имеет очень низкие объемы входящих ПЗИ и небольшую долю иностранного производства в обрабатывающей промышленности. В то же время японские многонациональные корпорации реализовывали свое превосходство над зарубежными конкурентами в автомобилестроительной и электронной индустрии, развивая свое иностранное производство; таким образом, Япония стала главным источником ПЗИ. Вначале японские компании развивались в расчете на внутренний рынок и на экспорт; лишь в 70-e гг. они начали размещать производство за границей. До либерализации в 80-е гг. входящие в Японии ПЗИ были жестко ограниченными и потому весьма небольшими; но они остались таковыми и после либерализации, произошедшей под давлением и изнутри страны, и извне. Очевидно, что природа владения собственностью в Японии затрудняет приобретение иностранными компаниями местных предприятий; иностранные компании часто находили трудным проникнуть через весьма закрытые сети производителей и дистрибьюторов в японскую экономику. Несмотря на то, что имеющиеся данные могут быть весьма неточными, они все-таки показывают, что на долю отечественных многонациональных корпораций приходится около половины добавленной стоимости обрабатывающей промышленности Японии, что подчеркивает их постоянное преобладание в производстве этой страны. 1995.


� Haw and Mowery, - Превращение США из страны, в значительных объемах экспортирующей ПЗИ, в крупнейшего получателя ПЗИ (при сохранении свои: позиций экспортера) повлекло за собой рост доли иностранных филиалов в американской обрабатывающей промышленности: к середине 90-х гг. она составляла примерно 20%. До 70-х гг. американская индустрия заметно опережала конкурентов по применяемым ею технологиям практически во всех отраслях; но затем ее позиции в этом отношении пошатнулись, и размещение производства в США стало для иностранных компаний весьма прибыльным. 1997.


� Lipsey et al., - Доля американских многонациональных корпораций в объемах частного производства (за исключением банковского дела) за 1977—1993 гг. упала примерно с одной трети до одной четверти, что, однако, обнажило серьезные различия между сферами экономики: так, в обрабатывающей промышленности американские многонациональные корпорации по-прежнему доминируют. 1995. 


� Hood and Young, - Англия в послевоенный период тоже была и основным экспортером ПЗИ, и основным их получателем, проводя чрезвычайно либеральную инвестиционную политику. Вначале инвестиции английских многонациональных корпораций были сосредоточены, прежде всего, в странах Британского Содружества, но с 70-х гг. (преимущественно) инвесторы сосредоточились уже на странах-членах ОЭСР. С другой стороны, велики были и входящие в Англию ПЗИ: как правило, у иностранных предприятий объемы производства были выше, чем у местных; в некоторых отраслях промышленности, прежде всего автомобилестроительной, внутренние инвестиции сыграли в их реконструкции главную роль. Вследствие этого доля иностранных филиалов в британской обрабатывающей промышленности возросла к началу 90-х гг. примерно до одной четверти; таким образом, иностранные компании доминируют, прежде всего, в автомобилестроительной, а также компьютерной индустрии. Помимо обслуживания английского рынка, американские и, позже, японские многонациональные корпорации размещали производство в Англии для того, чтобы подготовить себе плацдарм для проникновения на европейский рынок. Кроме того, Англия привлекла значительные входящие ПЗИ в сферу финансовых услуг (главным образом с началом либерализации внутренних финансовых рынков услуг в середине 80-х гг.), и ряд фирм лондонского Сити был приобретён иностранными компаниями. В итоге, хотя Сити и сохранил свое положение главного финансового центра в своем часовом поясе, английские финансовые компании перестали быть конкурентоспособными и, в конце концов, проиграли базирующимся в Лондоне иностранным многонациональным корпорациям. 1997. 


� Michalet, - Франция на протяжении большей части послевоенного периода проводила политику поощрения лидеров отраслей национальной промышленности. Появился ряд крупных многонациональных корпораций, действующих как в странах ОЭСР, так и в развивающихся странах; к 1992 г. объемы производства крупнейших французских многонациональных корпораций составили больше половины объемов продаж этих стран и более четверти их иностранных активов. Хотя составной частью промышленной политики французского правительства были ограничения на входящие ПЗИ, некоторые ПЗИ все разрешались, а в отдельных отраслях даже поощрялись. В середине 80-х гг. Франция либерализовала свои условия для ПЗИ, отказалась от большей части прежней промышленной политики и стала активно поощрять стремление многонациональных корпораций не из Европейского Союза разместить свое производство во Франции с тем, чтобы проникнуть на европейский рынок. 1997. 


� Авт. Индустриальная мощь немецких компаний и высокая заработная плата препятствовали входящим ПЗИ, и доля иностранных филиалов в обрабатывающей промышленности Германии оставалась, таким образом, небольшой. Немецкие многонациональные корпорации, напротив, создали за границей обширное производство: так, например, в 90-е гг. они были основными инвесторами в Восточной Европе. В Швеции все главные компании в обрабатывающей промышленности – это многонациональные корпорации, причем зачастую основанные достаточно давно. Шведские же многонациональные корпорации вкладывали капитал главным образом в экономики других стран-членов ОЭСР. В отношении исходящих ПЗИ политика была либерализована в 70-е гг., но в отношении входящих ПЗИ – лишь в 80-е. После этого и объемы входящих ПЗИ, и доля филиалов иностранных компаний в шведской обрабатывающей промышленности увеличились. 


� см.: Lipsey et al., - Об этом, помимо всего прочего, свидетельствует рост числа иностранных филиалов многонациональных корпораций, расположенных в развивающихся странах. Кроме того, это есть следствие явления, названного новым глобальным разделением труда. Но модели участия многонациональных корпораций сильно различаются. Еще совсем недавно во множестве экономик развивающихся стран, включая Индию, иностранные многонациональные корпорации составляли очень незначительную долю объемов национального производства. Что же касается экономик других азиатских стран, то в Корее иностранные многонациональные корпорации составляли, отчасти вследствие ограничений на входящие ПЗИ, лишь около 10% объемов производства обрабатывающей промышленности; на Тайване — 20% (). Аналогичная ситуация и в Гонконге, Индонезии и Таиланде. В Малайзии же иностранные многонациональные корпорации, напротив, производят более 40% добавленной стоимости, а в Сингапуре — около 70%. 1995. 


� см.: Lipsey et al., - Китайская экономика переживает коренные преобразования: в провинции Гуандун производство иностранных многонациональных компаний составляет, вероятно, как минимум треть объемов всего производства. В обрабатывающей промышленности наиболее развитых стран Латинской Америки доля иностранных многонациональных корпораций равняется примерно 30%. По Африке данных очень мало; в отдельных отраслях промышленности стран этого региона многонациональные корпорации могут доминировать, но совокупная доля их объемов производства, вероятно, весьма невелика. 1995.


� Ramstetter, - если в начале 80-х гг. иностранных компаний в ней не было вообще, то теперь они производят около 10% добавленной стоимости (причем эта доля продолжает быстро увеличиваться) и 19—29% объемов производства всех частных предприятий. 1998. 


� Источник: World Bank, 1995. 


� UNCTAD, - Особенно показательны в этом отношении данные по Китаю и Вьетнаму. Действительно, в этих странах эта доля потоков ПЗИ заметно выше, чем в экономиках большинства развивающихся стран. Меньше чем за десятилетие европейские МНК, особенно в автомобильной промышленности, включили восточно-европейские экономики в свои сети производства. С 1993 по 1995 г. иностранные активы пятидесяти крупнейших многонациональных корпораций, базирующихся в развивающихся странах, увеличились приблизительно до 280%, в то время как активы ста крупнейших многонациональных корпораций по всему миру (практически все они — из стран-членов ОЭСР) — лишь на 30%. // 1997, р. 8. 


� Jones, - Это изменение моделей стратификации международного производства объясняется не только усложнением глобального разделения труда, но и тесной связью его с изменением отраслевых моделей глобального производства. Непосредственно после окончания Второй мировой войны большая часть ПЗИ была сосредоточена в сырьевом секторе. 1996, p. 61. 


� Источники: UNCTAD, 1993. р. 62; 1994 г.  — OECD, 1996с; вычисления произведены на основании данных по отдельным странам: США, Канаде, Франции, Германии, Нидерландам, Швеции, Швейцарии, Великобритании и Японии. 


� см.: OECD, - Кроме того, многие развивающиеся страны, под влиянием повсеместного сокращения объемов производства сырья в мировой экономике, во время холодной войны его национализировали. Многонациональные корпорации в данной сфере реагировали, как правило, сосредоточением на переработке и распределении сырья, хотя ряд крупных многонациональных корпораций продолжает доминировать в добывающей промышленности, сельском хозяйстве, а также в сфере обработки и распределении продукции промышленного производства. Напротив, сегодня на долю многонациональных корпораций приходится большая часть мирового экспорта обрабатывающей промышленности. С учетом возросших международных поставок корпорациям от их филиалов и отделений объемы торговли промежуточными продуктами (полуфабрикатами) увеличивались по мере того, как многонациональные корпорации распространяли процесс производства на другие страны. Таким образом, многонациональные корпорации создают новое глобальное разделение труда через торговлю внутри компаний, поскольку производство во всем мире организовано так, чтобы использовать преимущества более низких производственных издержек или более высокой конкурентоспособности в условиях отдельных стран. 1994a, ch. 5.


� Julius, - На иностранные филиалы многонациональных корпораций теперь приходится 25% или большее полного экспорта стран «большой пятерки» (США, Великобритания, Германия, Франция и Япония). Кроме того, даже там, где товары на экспорт производятся МСП, договоренности с многонациональными корпорациями о распределении и маркетинге часто крайне важны для проникновения на мировые рынки (Perraton, 1999). 1990.


� Daniels, 1993; Dunning, - Объемы ПЗИ, сосредоточенные в обрабатывающей промышленности, весьма велики; тем не менее, в сфере услуг ПЗИ также резко выросли и теперь составляют все увеличивающуюся долю в международном бизнесе и объемах инвестиционных вложений. Большая их часть по-прежнему сосредоточена в таких традиционных сферах экономики, как банковское дело и торговля, но не так давно увеличились они и в других секторах, среди которых другие финансовые и бизнес услуги, обработка данных и туризм. От части это следствие создания многонациональными корпорациями инфраструктуры международной торговли в сфере услуг. Действуя за границей, многонациональные корпорации требуют предоставления им таких же услуг, как и в их «родной» стране. Это способствовало глобальному распространению бухгалтерских, юридических и корпоративных финансовых услуг. Бурное развитие международного бизнеса в сфере услуг сопровождалось более скромным развитием его в сфере товаропроводящих сетей и розничной торговли. 1993», ch. 10. 


� Blomstrom, 1990.


� UNCTAD, - В послевоенный период совместные предприятия и ряд неакционерных соглашений между фирмами в различных странах были широко распространены, но, как отмечалось выше, количество заключенных соглашений этого типа в последние годы ежегодно росло: с 1760 в 1990 г. до 4600 в 1995 г. (). Они включают субконтрактные отношения и франчайзинг, а также совместные действия по разработке определенных продуктов и проникновению на определенные рынки и не включают стратегические союзы (совместные действия компаний, действующих в разных странах, по научным исследованиям и разработке новых технологий). Число заключенных союзов такого типа в последнее время также ежегодно увеличивалось: с 280 в 1991 г. до 430 в 1993 г.; впоследствии, впрочем, темпы этого роста замедлились (UNCTAD, 1997, p. 14). 1997, p. 12.-14. 


� OECD, - В 80-е гг. было образовано более 4000 таких союзов, в основном в наиболее технологически развитых отраслях промышленности, таких как информационная и био - технология. Многие из этих союзов являются не просто трансграничными, а межконтинентальными и потому действительно носят глобальный характер. Например, в течение 80-х гг. американские многонациональные корпорации заключили почти 600 стратегических союзов с японскими компаниями и более 900 с европейскими (Ham and Mowery, 1997). Значение стратегических союзов двоякое. Во-первых, компании не просто противостоят друг другу как конкуренты, а все больше и больше сотрудничают с целью увеличить совместными усилиями свое преимущество перед конкурентами. Во-вторых, в ходе этого компании больше уже не могут полагаться только на свою собственную (или своей родной страны) технологическую базу и все больше и больше должны действовать глобально. 1996а, р. 45. 


� OECD, - Как уже отмечалось, в послевоенный период Англия, Германия и США, в отличие от других стран ОЭСР, проводили в отношении ПЗИ очень либеральную политику. Но начиная с 80-х гг., когда была проведена более широкая либерализация внутренних ПЗИ (Safarian, 1993). Страны ОЭСР вообще отказались от прежней системы фильтрации входящих ПЗИ; развивающиеся страны также сняли многие существовавшие ранее ограничения. Внутреннее давление в сторону либерализации было усилено давлением со стороны международных и региональных организаций (проект Единого Европейского Рынка Европейского Союза, Североамериканское Соглашение о Свободной Торговле (NAFTA), Азиатско-Тихоокеанское Экономическое Сотрудничество (АРЕС) и ОЭСР продолжают требовать либерализации). Кроме того, и правительства стран пришли к выводу, что не могут позволить себе отказаться от выгод, которые сулят входящие ПЗИ. За послевоенный период политика развивающихся стран в отношении ПЗИ и многонациональных корпораций сильно изменилась. Раньше одни из них активно поощряли входящие ПЗИ, в то время как другие вводили ряд ограничений для многонациональных корпораций. В некоторых регионах развивающиеся страны часто не только ограничивали входящие ПЗИ, но и предъявляли определенные требования к деятельности многонациональных корпораций. Кроме того, в 50—60-е гг. в развивающихся странах имел место ряд значительных национализации и конфискаций, в основном в сырьевом секторе промышленности. Но поскольку объемы ПЗИ в обрабатывающую промышленность растут и национализация, таким образом, лишила бы экономику данной страны живительных притоков новых технологий, то подобные действия государства стали весьма редки. Хотя никаких систематических данных по степени открытости тех или иных стран для ПЗИ не существует, ряд количественных и качественных свидетельств указывают на четкую тенденцию к либерализации внутреннего контроля над иностранными инвестициями в 80-е и особенно в 90-е гг. (UNCTAD, 1996, ch. 5; Safarian, 1993. ch. 12). В развивающихся странах и странах с переходной экономикой рыночная либерализация выросла не слишком значительно, но все же существенно: в 1991—1995 гг. более открытой для ПЗИ сделало свою систему более ста стран. Как уже отмечалось, при отсутствии глобальной системы ПЗИ двусторонние инвестиционные соглашения стали основным механизмом облегчения международного производства, посредством разъяснения налоговых норм и правил. За один только 1996 г. было заключено 182 соглашения такого типа (более трех в неделю); а к 1998 г. общее их число достигло 1513 (UNCTAD, 1997, p. 11; 1998). Поскольку привлечь ПЗИ стремится все больше развивающихся стран, то изменилась и структура этих соглашений. На долю государств ОЭСР их теперь приходится 62% (в 1989 г. — 8з%). Кроме того, в 1996 г. треть всех соглашений была заключена между развивающимися странами (UNCTAD, 1997, р. 11). Отчасти это является следствием требований либерализации управления ПЗИ, предъявляемых к развивающимся странам Всемирным Банком Реконструкции и Развития и другими международными организациями. Институциональный толчок к либерализации ПЗИ исходил от правительств главных стран ОЭСР, от самой ОЭСР и из региональных организаций типа Европейского Сообщества (ЕС), Североамериканского Соглашения о Свободной Торговле (NAFTA) и Азиатско-Тихоокеанского Экономического Сотрудничества (АПЕК). Принадлежность страны к ОЭСР требует от ее правительства четкого соблюдения детально разработанных для иностранных инвестиций норм и правил, определяющих «отношение государства к международным инвесторам» и вводящих «прозрачные, либеральные и устойчивые стандарты зарубежных инвестиций». С появлением NAFTA либеральные нормы ПЗИ, принятые в США, были распространены на Канаду и Мексику. Разрабатывает для своих стран-членов систему либеральных норм ПЗИ и АПЕК. Среди европейских стран эта картина пока неустойчива. С одной стороны, законодательство Европейского Союза обеспечивает свободное перемещение капитала только среди государств-членов и вводит определенные ограничения на использование субсидий и других стимулов к ПЗИ; с другой — со спадом активной промышленной политики все они были сняты. Среди развивающихся стран произошел заметный переход к либерализации к системам ПЗИ. 1998, p. 1. 


� Castells, - Но информационную и транспортную революцию использовали не только крупные многонациональные корпорации, но и локальные МСП, стремящиеся таким образом закрепиться со своими продуктами на более широких рынках или минимизировать затраты на производство. Как замечает М. Кастельс, «стратегическая цель компаний, и больших и малых, состоит в том, чтобы продавать свою продукцию везде, где только можно по всему миру, — или напрямую, или через действующие на мировом рынке сети. И, конечно же, они искренне благодарны новым технологиям и каналам связи и перевозок и возможностям глобальной продажи».1996, р. 95.


� Gereffi, - Некоторые МСП включены или в глобальные сети, управляемые крупными многонациональными корпорациями, которые выдают субподряды на изготовление отдельных компонентов по всему миру (как в автомобилестроении), или в глобальные сети, управляемые покупателем (как «Nike», «Benetton»), в рамках которых «крупные компании розничной торговли, известные рекламные и торговые компании играют главную роль при создании в ряде стран-экспортеров (обычно из третьего мира) децентрализованных сетей производства, [в которых] производством этим занимаются, как правило, независимые предприятия из тех же стран третьего мира, выпускающие скорее готовую продукцию, а не отдельные компоненты или детали, с оригинальными спецификациями, которые удовлетворяют и покупателей, и те компании, которые разработали эти продукты и снабдили их своим брендом». 1994, p. 97. 


� Ernst, - Во-первых, в рамках многих многонациональных корпораций управление транснациональными сетями производства перешло от централизованного управления к менее иерархическим его формам, которые предоставляют филиалам большую автономию и поддерживают взаимный обмен информацией. С учетом сложности управления международными сетями производства, особенно в аспектах применения филиалами новой технологии и/или необходимой реакции их на изменение конъюнктуры рынка, международная стратегия управления может оказаться эффективнее жесткой иерархии. 1997; Borrus and Zysman, 1997.


� см.: Casson, - Во-вторых, многонациональные корпорации все чаще и чаще заключаю контракты с МСП; последние могут работать дешевле и эластичнее, позволяя первым переложить на себя затраты на корректировки в соответствии с происходящими изменениями конъюнктуры рынка. С учетом знания многонациональными корпорациями глобальных рынков их конкурентные преимущества в обработке рыночной информации и организации рынков могут возрасти гораздо больше, чем их преимущества в организации производства. 1995. 


� Dunning, - В-третьих, в ходе процесса, окрещенного Дж. Даннингом «коалиционным капитализмом», компании в одной и той же отрасли промышленности все больше и больше сотрудничают в рамках самых разных предприятий. 1997. 


� Castells, 1996, р. 160; O'Doherty, 1995. 


� Gereffi, 1994, p. 25. 


� Lash and Urry, 1994; Castells, 1996; Gray, 1998.


� Авт. Этим преимуществом может быть патентованный продукт или технология, но оно может заключаться и в неких методах управления, и в репутации и опыте самой компании или ее персонала. Но даже если компания имеет такое преимущество, то из этого отнюдь не следует, что она обязательно должна в своем производстве за границей его использовать: иностранные рынки могут обслуживаться с помощью экспорта или передачи технологий иностранным производителям; другой вариант — передача подряда на производство независимым компаниям, причем опять же с возможной передачей им своих технологий.


� Dunning, - Итак, глобализация бизнеса зависит от способностей компаний к внедрению инноваций и к эффективной организации сетей трансграничного производства и распределения посредством внедрения инноваций в области как технологий связи, так и методов управления. Поскольку изначально многонациональное производство преследовало единственную цель — обойти торговые барьеры, можно было бы ожидать, что с последовавшим вскоре резким уменьшением торговых ограничений и затрат на перевозки его распространение замедлится или вообще будет прекращено. Однако оно продолжилось. Следовательно, одним лишь существованием торговых барьеров объяснить его нельзя — гораздо важнее способность фирм к разработке новых технологий и продуктов. По мере возрастания значимости последнего из указанных факторов для господства многонациональных корпораций над конкурентами растут и стимулы к организации производства и распределения в рамках отдельной компании или территориально рассредоточенных сетей компании, управляемых многонациональными корпорациями. Дж. Даннинг утверждает, что это ведет к новой ситуации, при которой внутрифирменные операции становятся важнее рыночных (). Получается довольно любопытный парадокс: если экономическая глобализация внесла вклад в развитие глобальных рынков, то глобализация бизнеса способствовала замене рыночных операций внутри- и межфирменными сетями. Если бы дело обстояло так, то, по аналогии с ростом доли операций в рамках многонациональных корпораций, можно было бы ожидать роста доли внутрифирменной торговли в мировой торговле. Но, как отмечалось выше, хотя эта доля и высока, но на протяжении всего последнего десятилетия она оставалась, в общем-то, постоянной. Правда, поскольку объемы торговли по сравнению с мировыми доходами выросли, то вполне естественно предположить и рост доли внутрифирменной торговли относительно мирового объема производства. Хотя многонациональные корпорации и различаются между собой по своей способности организовать внутрифирменную производственную кооперацию и торговлю, в целом все они размещают производство и обслуживают рынки по всему миру. Даже притом, что некоторые многонациональные корпорации не снабжают каждый отдельный национальный рынок или источник из каждой страны, в совокупности их деятельность породила структурный переход к более глобальной конкуренции вследствие расширения сетей глобального производства. 1993a, ch. 12. 


� Cantwell, - Многонациональные корпорации развились в послевоенный период благодаря тому, что грамотно использовали свои конкурентные преимущества на международном уровне. В ряде случаев эти преимущества были связаны с увеличением масштабов и возможностей экономики, передовыми методами управления и/или сетями глобального сбыта, но главным образом — с внедрением новых технологий. 1989; Clegg, 1987.


� Castells - Все эти факторы способствовали развитию управляемых производителем и покупателем трансграничных сетей производства и распределения, которые позволяют «малым и средним компаниям объединяться с главными корпорациями, образуя сети, способные к непрерывной разработке и внедрению инноваций». 1996, р. 165. 


� см.: Borrus and Zysman, - Преобладание над конкурентами, таким образом, обеспечивается отныне не только новой продукцией и продвинутой технологией, а зависит еще и от скорости внедрения данной технологии, от того, насколько быстро эту новую продукцию можно произвести и распределить. 1997. 


� D'Aveni, - Именно они финансируют большинство частных научных исследований и разработок. Кроме того, внедрение новых технологий облегчило процесс «нарезания цепочки стоимости» посредством чего единый процесс производства может быть разделен на этапы и распределен по всему миру. Таким образом, распространение многонациональных корпораций отражает и их способность к инновациям, и их способность применять эти инновации на международном уровне. Но хотя многонациональные корпорации и доминируют в глобальном производстве и распределении многих товаров и услуг, их преимущественное положение в технологиях и организации не обезопасило их полностью от конкуренции. В ряде отраслей промышленности, от электронной до швейной, у множества МСП есть способность к постоянным инновациям и гибкости, которую порождает та среда «гиперсоревнования», на которой основана защита многонациональными корпорациями своих позиций. 1998. 


� Castells, 1996; D'Aveni, 1998. 


� OECD, - На текстильную и швейную индустрию приходится лишь 2% всего объема ПЗИ, вложенных в промышленность во всем мире, но это одна из самых территориально рассредоточенных отраслей, для которой глобальные сети производства и распределения играют главную роль. В то же время инвестиции в химическую индустрию составляют свыше 20% всех вложений ПЗИ в промышленность, а в электротехническую и автомобильную — более 10% в каждую. В совокупности на них приходится около половины объемов ПЗИ, вложенных в промышленность Франции, Германии, Японии, Нидерландов, Великобритании и США. Во всех этих отраслях стратегически важны международное производство компонентов, распределение и заграничные объемы продаж; кроме того, потоки ПЗИ вносят весьма солидный вклад в накопление капитала. 1996с. 


� Howells and Wood, - Иностранная деятельность большинства американских компаний самая обширная и давняя; это относится и к некоторым европейским производителям. Многие европейские и практически все японские производители развивали свое многонациональное производство на основе фирм, находящихся на территории той или иной страны. Распространение за границей с целью избежать фактических или потенциальных мер по защите национальных рынков явилось главным фактором, вынудившим японские и другие компании перевести производство за границу. Но многонациональные корпорации распространились за границей не только для того, чтобы обеспечить себе доступ на рынок, но и для того, чтобы посредством транснационализации усовершенствовать процесс производства. Здесь стоит остановиться на одном очень важном моменте. Многонациональные корпорации в данной отрасли перешли к созданию транснациональных сетей предприятий, состоящих из их филиалов, субподрядчиков, клиентов и других фирм. 1993; UNCTAD, 1994, ch. 3.


� Авт. Неудивительно поэтому, что самое быстрое географическое распространение промышленности по направлению к недорогим производителям было достигнуто через субконтракты именно в текстильной и швейной отраслях, в которых технологии производства стандартизированы. Однако, как было показано выше, во многих сферах экономики важные стадии производственного процесса были рассредоточены за пределами стран ОЭСР, сначала в новых промышленно развитых странах, а впоследствии и в экономиках менее развитых стран. Далее, хотя большая часть ПЗИ по-прежнему сосредоточена в странах ОЭСР, многонациональные корпорации перемещают свои капиталовложения между ними в соответствии с изменениями экономической конъюнктуры.


� ср.: Dunning, - Иногда заявляют, что ПЗИ достигли объемов, сопоставимых с эпохой классического золотого стандарта, лишь совсем недавно 1988; UNCTAD, 1994. р. 30. 


� см.: Wilkins, 1994.


� ЮНКТАД - Как уже отмечалось, ПЗИ — это лишь часть всех зарубежных инвестиций в производство (25% в 1996 г., по оценкам ЮНКТАД). Нельзя по ПЗИ проследить и развитие новых организационных форм глобального производства и распределения, не включающих полностью принадлежащие компаниям иностранные филиалы (типа субконтрактов и стратегических союзов). Действительно, в эпоху классического золотого стандарта международный бизнес сосредоточивался, как правило, в сырьевом секторе. Хотя и сосредоточенная все еще главным образом в странах ОЭСР пространственная модель ПЗИ и глобального производства меняется по мере того, как развивающиеся страны и страны с переходной экономикой становятся важными местами производства и точками приложения зарубежных инвестиций многонациональных корпораций. Наконец, некоторые новые промышленно развитые страны становятся важными источниками исходящих потоков ПЗИ, а развитие расположенных в этих странах многонациональных корпораций — не менее важный новый процесс. Этими особенностями современная стратификация глобального производства резко отличается от характерной для эпохи классического золотого стандарта. Глобальное распространение и ускорение международной конкуренции — еще одно отличие от предшествующих эпох. Существование глобальной инфраструктуры связи почти в реальном времени сильно трансформирует способность компаний организовывать свою деятельность на глобальном уровне, их способность приспосабливать свои организационные формы и объемы производства к резким изменениям условий конкуренции и скорости перемещения товаров и услуг в сетях производства и распределения. В этом смысле транснациональный бизнес и производство приобрели разнообразные организационные формы, классическая же, сильно централизованная, вертикально интегрированная корпорация — лишь одна из них. Кроме того, все большее значение для многонациональных корпораций, похоже, начинает играть производство за границей. Согласно ЮНКТАД, крупнейшие многонациональные корпорации становятся более транснациональными, чем, возможно, даже в самом недавнем прошлом (UNCTAD, 1997, р. 8). Конечно, многонациональное производство по прежнему составляет меньшую часть совокупных объемов мирового производства. Но его увеличивающаяся значимость влечет за собой далеко идущие последствия для экономической независимости и суверенитета национальных государств. Хотя его определенное воздействие обусловлено моделями национального вхождения в сети глобального производства.


� Источники: OECD, 1996с; Dunning, 1988; IMF, International Statistics Yearbook, разные годы. 


� Источники: OECD, 1996с; Dunning, 1988; UNCTC, 1988; UN-TCMD, 1992; IMF, International Statistics // Year book, разные годы. 


� Авт. Если во Франции и Великобритании объемы исходящих ПЗИ в их отношении к величине ВВП были в эпоху классического золотого стандарта значительно выше, чем сегодня, то в других четырех странах они существенно выше или остались примерно такими же. С учетом мирового господства экономик европейских стран в эпоху до Первой мировой войны эти перемены нисколько не удивительны. Но после войны в объемах исходящих ПЗИ всех шести стран наблюдалась тенденция к росту относительно их объемов производства (см. таблицу 9). Входящие же вложения ПЗИ (см. таблицу 10) теперь по сравнению с этими объемами выше, чем в эпоху до Первой мировой войны — во всех странах, за исключением Японии. В Великобритании в послевоенный период объемы входящих инвестиций были постоянно высокими, отчасти вследствие ее относительно либеральной инвестиционной политики (см. таблицу 10). То же самое наблюдалось и в США в конце 80-х гг. Историческая тенденция к превышению объемов исходящих ПЗИ над входящими налицо в Швеции, Великобритании, Франции, Японии и Великобритании. В США же начиная с конца 80-х гг. их объемы были приблизительно равны, несмотря на наличие, гораздо более высоких объемов исходящих инвестиций протяжении большей части послевоенного периода. В конце 80-х гг. входящие и исходящие инвестиции в ценах того времени сравнялись, хотя в текущих США остались главным источником ПЗИ. Теперь же, после бума американских исходящих инвестиций в 90-е гг., США является крупнейшим источником ПЗИ даже и в постоянных ценах.


� Cowling and Sugden, - К. Каулинг и Р. Сагден доказывают, что взаимосвязи между управлением спросом, использованием производственных мощностей и безработицей в развитых странах изменились. Влияние политики управления спросом на безработицу и объемы производства сегодня слабее, чем в первые послевоенные годы отчасти потому, что сейчас растущие прибыли в одной стране могут быть вывезены из нее многонациональными корпорациями и вложены в какую-то другую. Кроме того, многонациональные корпорации могут делать займы за границей, когда внутренние процентные ставки высоки, и наоборот, использовать преимущество низких внутренних процентных ставок, чтобы делать внутренние займы и затем финансировать за их счет различные проекты за границей. Это явно ставит под угрозу эффективность национальной валютной политики. Как крупные глобальные финансовые агенты, многонациональные корпорации также играют важную роль и в конъюнктуре курсов валют. Как было показано ранее, хотя спекулянты могут инициировать атаки на валюту, это происходит, когда многонациональные корпорации (и институциональные инвесторы) сбрасывают данную валюту (даже в порядке профилактики), и давление на валютный курс в результате становится необратимым. 1996. 


� Cantwell, 1989; Baily and Gersbach, - Вначале глобальная конкуренция означала, что американские многонациональные корпорации глубже и дальше, чем когда-либо, проникли на иностранные рынки. В 70-е гг. европейские и японские компании сравнялись с американскими по объемам производства, став с этого времени их непосредственными конкурентами. Это отразилось на объемах потоков ПЗИ, поскольку многие многонациональные корпорации укрепляли и усиливали свою деятельность на основных мировых рынках. Как уже было отмечено, в 70-е гг. американские многонациональные корпорации уступили значительную часть рынка своим конкурентам. 1995. 


� Kapler, 1997; ср.: Graham, - Один из важнейших показателей уровня глобальной конкуренции — то, что объемы прибыли многонациональных корпораций в высокотехнологичных отраслях промышленности невысоки ни по сравнению с национальными компаниями в том же секторе, ни по сравнению с компаниями в других секторах. Если раньше многонациональным корпорациям иногда удавалось, используя свое преимущество перед конкурентами, достигать фантастических прибылей, то мощность современной глобальной конкуренции все больше и больше осложняет поддержание их на таком высоком уровне. 1996. 


� Sachs and Shatz, - Полагают, что их способность организовывать производство на международном уровне усиливает корпоративную мощь по сравнению с мощью труда, снижая заработную плату и ухудшая условия труда. Кроме того, они могут перевести технологии за границу, высококвалифицированные рабочие места вследствие этого уступаются странам с низкой зарплатой, и в результате в экономиках развитых стран рабочие после внедрения новых технологий зарабатывают меньше. Кроме того, как уже было отмечено выше, многонациональные корпорации стремятся быть в центре деятельности по разработке новых технологий и нуждаются в таких технологиях и квалифицированном персонале, а также в доступе на основные рынки. Конечно, если технология производства будет разработана таким образом, чтобы потом ее легко можно было реализовать с помощью низкооплачиваемых рабочих в развивающихся странах, то многонациональные корпорации найдут, что лучше всего переместить производство в эти страны. В этом смысле глобализация производства может способствовать увеличению разницы в заработной плате между квалифицированными и неквалифицированными рабочими внутри стран и между ними. 1994. 


� Kurzer, - Но рабочие движения в таких странах, как Швеция, с высокими объемами транснационализированного производства теперь уже способны добиться значительных уступок от капиталистов. Таким образом, глобальная конвергенция уровней заработных плат маловероятна. В то же время в условиях глобализации баланс сил между рабочими и транснациональными капиталистами определенно нарушается в пользу последних. 1993. 


� см.: Cantwell, - Как уже отмечалось, правительства стремились поддерживать расположенные в своих странах многонациональные корпорации и создавать благоприятный для ПЗИ инвестиционный климат, но это совсем не обязательно увеличивает национальную экономическую эффективность. Все же размах и экономическое значение ПЗИ и многонациональных корпораций, особенно в государствах ОЭСР, по сравнению с уровнем экономической активности в этих странах таковы, что нужды многонациональных компаний не могут игнорироваться. 1989. 


� OECD, - Как уже отмечалось, входящие ПЗИ играют ключевую роль в принуждении многих национальных компаний к производству в мировых объемах и стимулируют внедрение инноваций внутри страны — факторах, увеличивающих темпы развития производства. ОЭСР обнаружила, что во входящих в нее странах у иностранных филиалов наблюдается тенденция к более высокой производительности, чем у отечественных компаний, и что это положительно влияет на эффективность национальной экономики и ее развитие. Внутренние ПЗИ также могут оказывать воздействие на это развитие через увеличение темпов технического прогресса, увеличение темпов движения стран к мировому уровню производительности и влияние на остальную часть экономики. Но эти данные неполны. 1994a. 


� Ohmae, 1990.


� Hirst and Thompson, i996b, p. 98.


� Dunning, 1993b, р. 14; Strange, 1996, р. 47; Perraton et al., 1997; UNCTAD, - На долю около 53000 многонациональных корпораций приходится, по меньшей мере, 20% (по некоторым оценкам — 30%) мирового и производства и, по отдельным оценкам, до 70% мировой торговли. 1998. 


� Ни, 1992, Reich, 1991. 





