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ВВЕДЕНИЕ

Сегодня все страны участвуют в международной торговле, и торговля, которую они ведут, составляет, за редкими исключениями, вроде Северной Кореи значительную часть их национального дохода. Около 20% всей мировой продукции продается, а доля тех товаров, которые могут быть предметом международной конкуренции, гораздо больше: 

- торговля теперь достигла беспрецедентного уровня, как в абсолютных числах, так и в процентном отношении к мировой продукции. 

Торговля - основной механизм перемещения товаров, а все больше также и услуг, по всему земному шару, и она же является самым важным механизмом передачи технологий. Самое малое, что делает международная торговля, - это соединяет внутренние рынки с рынками международными
. Если необходимо отобразить глобализацию в каждой сфере, то важно не пренебречь и способами, которыми вся совокупность этих потоков, структур, взаимодействий и взаимосвязей производит свои собственные императивы
. 

1. торговля и глобализация Торговля связывает удаленные друг от друга рынки, так что, например, сезонные фрукты и овощи периодически исчезали бы с прилавков западных супермаркетов, если бы источники, разбросанные по всему миру, не сделали их доступными
 круглый год. Торговля открыла невиданные перспективы для всех отраслей промышленности - сегодня лишь немногие из них целиком полагаются на внутренние рынки и на производимые внутри страны компоненты и сырье. 

Международная торговля, обмен товарами и услугами между различными нациями появились - по определению - только с возникновением национального государства. Торговля связана с усилением современного государства и ростом благосостояния: 

- государству нужны доходы, прежде всего для того, чтобы проводить военные операции - и торговля стала одним из самых доступных способов извлечения этих доходов. 

1.2. понятия. Торговая глобализация - это нечто большее, чем просто обмен товарами и услугами между отдельными хозяйственными субъектами, поскольку она предполагает наличие всемирных рынков товаров и услуг. Конечно, это не значит, что все страны торгуют друг с другом; скорее то, что существует система, посредством которой торговля между двумя любыми странами может оказывать воздействие на торговые отношения между остальными. Говоря точнее, торговая глобализация подразумевает такую степень развития межрегиональной торговли, что рынки продаваемых товаров функционируют скорее на глобальном, чем на внутрирегиональном уровне. Таким образом, глобальная торговля порождает отлаженную систему обмена товарами и услугами на межрегиональном уровне. 

Исходя именно из такого понимания глобальной торговли, мы в этой лекции и попытаемся выяснить, было ли когда-нибудь в истории нечто подобное
. Насколько современные потоки торговли соответствуют понятию торговой глобализации, и в какой степени рынки товаров и услуг работают на глобальном уровне - именно это и есть ключевые вопросы, на которые должен быть дан ответ в ходе нашего исследования. Но что это такое - глобальный рынок? 

Для того чтобы можно было говорить о существовании глобального рынка, должна быть достигнута значительная степень развития регулируемого обмена товарами (или услугами) на межрегиональном уровне. Иностранные производители одного региона могут конкурировать с местными производителями из другого региона только там, где торговые барьеры - будь то затраты на транспортировку или протекционистская политика - по большей части устранены. По мере развития межрегиональной конкуренции спрос и предложение на рынке товаров постепенно выходят на глобальный уровень: 

- фирмы предлагают свою продукцию по всему миру и неизбежно сталкиваются с конкуренцией фирм из других стран. Разумеется, эта конкуренция может принимать разные формы, так что глобальные рынки нередко оказываются не в условиях свободной конкуренции, а в монопольном владении нескольких крупных производителей, доминирующих в том или ином торговом секторе
. Для некоторых видов сырья мировой рынок появился в эпоху классического золотого стандарта. Хотя глобальные сырьевые рынки, такие как рынок нефти, в Роттердаме, работают еще и сегодня, на их долю остается все меньший объем международной торговли. Следует к тому же отметить, что подобного рода рынки не всегда совершенны: 

- некоторые из них периодически попадали в зависимость от международных торговых соглашений, 

- другими становились объектом манипуляции главных производителей, 

- третьи - вошли в состав международных картелей. 
Глобальные рынки готовых товаров (а впоследствии и продаваемых услуг) явились в послевоенный период в результате глубокого взаимопроникновения национальных рынков, что привело к возникновению многочисленных торговых связей
. Таким образом, многие национальные и местные фирмы удовлетворяют мировой спрос и вступают в конкуренцию с фирмами, находящимися в других странах и регионах. 

1.3. показатели. Исходя их концептуальной схемы, мы понимаем под экстенсивностью мировой торговли регулярные межконтинентальные потоки и сети торговых отношений. Данные о торговле между географическими блоками дают возможность судить о том, где и какая тенденция преобладает - тенденция к регионализации
 или же к глобализации. 

Интенсивность торговли - это показатель величины глобальной торговли. Она оценивается по соотношению объема мировой торговли к объему мировой продукции, хотя статистические данные об объемах последней весьма приблизительны
. Однако соотношение объемов торговли и валового национального продукта - это лишь один из основных показателей, поскольку относительно и того и другого объема нужно сделать две существенные оговорки
. 

Во-первых, это соотношение отражает не только объем реализации товаров, являющихся объектом рыночной купли-продажи: в период послевоенного экономического роста ВВП рос во многом за счет роста нетоварных секторов экономики, таких как деятельность государства или услуги, не подлежащие реализации на товарных рынках
 (например, бытовые услуги - такие, как услуги парикмахера). 

Во-вторых, поскольку цены на рыночные товары растут по сравнению с непродаваемыми товарами другими темпами, то соотношение объема торговли и ВВП оказывается разным во времени, если их оценивать в текущих ценах, так что мы предпочитаем производить оценку этих соотношений в постоянных ценах. Не существует и простых показателей воздействия торговли на ВВП, поэтому их соотношение служит всего лишь отправной точкой для более качественной оценки
. Существует, таким образом, различие в уровнях чувствительности и уязвимости по отношению к внешним факторам. Возможно, что чем меньше соотношение между объемом торговли и ВВП, тем сильнее влияние даже самых незначительных изменений: 

- если из импорта страны изъять жизненно необходимые товары, которые сама она произвести не может, то соотношение торговли и ВВП снизится, но последствия даже небольшого разрыва между ними могут оказаться довольно серьезными
. Поэтому необходимо проводить различия между статистическими, дистрибутивными
 и структурными воздействиями торговли. Например, страны, связанные друг с другом торговлей, могут иметь разные уровни доходов, в то время как природа торговых рынков и доступ к ним тоже могут быть довольно разными
. 


Развитие транспортных инфраструктур значительно облегчило развитие торговли. Более того, трудности, связанные с охраной прав собственности, в конце концов, были преодолены подписанием на официальном уровне целого ряда соглашений об условиях торговли. Глобальные торговые сети и рынки возникали в разные времена и принимали разнообразные исторические формы. Кроме того, торговые отношения институциализировалисъ по мере появления глобальных юридических структур, регулирующих торговую политику отдельных и фирм. 

2. развитие торговли с древних времен до возникновения национального государства 

2.1. Торговля между континентами происходила еще во времена глубокой древности
. Древняя Месопотамия в III тыс. импортировала сырье; торговля между Вавилоном и Индией имела место ещё в 800 г. до Р. X., а древнегреческая цивилизация
 Восточного Средиземноморья с V в. до н. э. имела торговые связи, как с Востоком, так и с Западом
. Протяженность торговых связей всегда ограничивалась в древности географическими препятствиями
 и недостатком знаний о том, что находится за пределами известных территорий, а также возможностями сухопутных и морских транспортных средств. Не удивительно, что Австралия и Америка остались за пределами Евразийских
 и Африканских торговых сетей
. 

2.2. Великий шелковый путь - именно под таким названием он известен был сложным сплетением сухопутных и морских путей, связавших Римскую империю на Западе с Китайской империей Хань на Востоке посредством Анатолии, Месопотамии и Персии, а также торговых путей к северу и к югу от пустыни Талкиман, и в самом Китае. От этого коридора ответвлялись другие торговые связывавшие Северную Индию, Юго-Восточную Азию, Россию и Аравию. На любом конце этого маршрута существовали местные торговые сети, связывающие периферийные регионы Европы, Японии и Кореи с Великим шелковым путём. Этот маршрут
 был чрезвычайно важен для торговли почти исключительно драгоценными металлами и предметами роскоши. Он процветал до падения Западной Римской империи и Империи Хань
. В течение того же периода активно функционировали морские торговые пути
 между странами «Плодородного полумесяца» и Аравией, между прибрежными городами Индии, африканскими королевствами и арабскими транзитными портами на восточном побережье Африки
. В течение этого периода Европа постоянно испытывала платежный дефицит в торговле с Азией, покрывая его золотыми и серебряными потоками из Америки, поступавшими в Европу после завоевания испанцами «Нового Света
». Можно в этом смысле утверждать, что система мировой торговли возникла на рубеже XVI в
. 


2.3. Торговля на дальние расстояния особенно интенсивно происходила между перевалочными пунктами, расположенными вдоль морских и караванных путей
. Главные торговые города, такие как Венеция, были также центрами региональной торговли и стремительно развивающимися связующими звеньями внутренних рынков. В Европе регулярно устраиваемые в разных местах ярмарки поддерживали рынки, торгующие местными, региональными и даже неевропейскими товарами
. Между континентами преобладала торговля предметами роскоши, хотя для того, чтобы морская торговля с Азией приносила наибольший доход, необходимо было перевозить смешанный груз: 

- предметы роскоши и товары широкого потребления
. В течение этого периода торговля играла существенную роль в процессе роста и развития городов и формирования современного государства. Не говоря уже о тех торговых городах, которые существовали в течение столетий, рост и процветание других городов, за исключением городов Китая и Японии с их сравнительно закрытой экономикой, часто оказывался, связан с развитием торговли. 

2.4. Развитие экономической динамики в этих городах зависело от их промышленного и торгового процветания
. Торговля, таким образом, представлялась, как игра с нулевой потери одного государства оборачивались выгодой для другого. Это не была чисто анти-торговая стратегия, - скорее стремление максимизировать экспорт и минимизировать импорт, развивая промышленность внутри страны и одновременно с этим ограничивая импорт. Не удивительно, что интенсивность торговли и ее воздействие на экономику в течение этого периода носили ограниченный характер. 

2.5. В начале XIX в. мировой экспорт, согласно подсчетам С. Кузнеца
, составлял всего лишь 1-2% от мирового валового национального продукта, что опровергает представление, согласно которому сложившаяся капиталистическая мировая экономика появилась в XVI в. в связи с развитием торговли
. Хотя Абу-Лугход указывает на то, что есть свидетельства о том, что еще в X11 в. торговля влияла на производство основных европейских стран, это влияние было в значительной степени ограничено товарами, которые не производились в Европе, и поэтому торговля ими не вызывала непосредственной конкуренции
. В этом отношении, если отвлечься от развития экспорта, основанного на труде рабов в Америке и странах Карибского моря, межконтинентальная торговля в этот период не привела к специализации в области производства: 

- трудовая деятельность и производимая продукция по-прежнему носили в основном сельскохозяйственный характер. Таким образом, торговля еще не была тем единственным фактором, который сам по себе мог создавать неравенство между странами и регионами, о чем свидетельствует тот факт, что некоторые регионы, которые впоследствии оказались на периферии мировой экономики, в этот период процветали благодаря торговле. Как отмечает Ф. Фернандез-Арместо, до XVIII в. Индия и Китай опережали Европу по уровню производства и экономических возможностей
. Торговля была необходима для экономического процветания главных торговых городов, которые составляли мировую факторию, но воздействие торговли на экономическую деятельность было ограничено. 

3.1. от промышленной революции до второй мировой войны: взлет и падение мировой торговли. 

Внешняя торговля играла второстепенную роль во время промышленной революции в Англии
. Желание других стран участвовать в торговле удовлетворялось подписанием двусторонних соглашений, что способствовало росту торговли и аналогичному снижению уровня протекционизма
. Хотя тарифы остались в общем высокими, фундаментальное изменение было ознаменовано почти повсеместным установлением режима наибольшего благоприятствования
 (most favoured nation - MFN). Хотя точных данных о росте мирового дохода не существует, на протяжении всего XIX в. объем торговли возрастал быстрее, чем мировой доход
. Для западных государств экспорт вырос
 приблизительно до 5% от валового национального продукта к середине века и до 10% к 1880 г. Расширение торговли в связи с прекращением протекционистской политики и уменьшением транспортных затрат было подкреплено Промышленной революцией и усовершенствованием коммуникационных структур. 

3.2. международная торговля в период классического золотого стандарта
, 1870-1914 гг. возрастала
. Расширение торговли с конца XIX в. до начала Первой мировой войны было отчасти следствием индустриализации
. Число стран, участвующих в торговле, стремительно увеличивалось: 

- было зарегистрировано 155 стран-участниц международной торговли, тогда как в начале XIX в. их число было, вероятно, в два раза меньше
. Таким образом, широкая международная система торговли стала реальностью к началу XX в. Расширение торговых отношений было связано и с увеличением интенсивности торговли. Развивающиеся страны использовали свои доходы от экспорта сырья для того, чтобы покупать изделия у промышленно-развитых стран, а те в свою очередь, стремились выйти на новые рынки. Такова была модель торговой стратификации перед Второй мировой войной
, когда объем торговли между развитыми и развивающимися странами составлял почти половину всего объема мировой торговли: 
Таблица.1 Направление мировой торговли 1876-1928 (в процентах) 
	Между развитыми странами
	Между развитыми и развивающимися странами
	Между развивающимися странами

	1876 
	45,0 
	51,0 
	4,0 

	1913 
	43,0 
	52,0 
	5,0 

	1928 
	40,0 
	49,0 
	11,0 


Источник: Kuznets, 1967. 

Более современные оценки говорят о том, что это число ниже - в пределах 12%, причем предполагается, что рост торговли относительно производства продукции замедлился в годы Первой мировой войны
. Эти оценки более совместимы с другими процессами того времени. Транспортные затраты на перевозку грузов морем уменьшились наполовину с середины 70-х до начала 1900-x гг., а затем начали снова повышаться перед Первой мировой войной
. Уровни тарифной защиты колебались в течение 1879-1892 гг. и выросли перед Первой мировой войной так, что снова появилась дискриминационная защита, а некоторые страны отказались от практики предоставления статуса «наибольшего благоприятствования
». Это было возвращение к протекционизму
. 

С ростом торговли внутренние рынки становились все более связанными друг с другом, кроме того, появились мировые рынки, в частности для некоторых сырьевых товаров типа риса и пшеницы. В больших объемах этими товарами торговали в определенных центрах Европы и США, регулируя мировые цены
. Существовала обширная межконтинентальная торговля между развитыми и развивающимися областями и между Европой и Северной Америкой
. Торговые потоки часто концентрировались между странами, которые заключили торговые соглашения
. Эти торговые связи расширялись для того, чтобы включить в себя большее количество стран, но их ограниченная географическая досягаемость предполагала торговлю между группами стран, а не создание подлинно мировых рынков. 

Интенсивность торговли среди развивающихся стран значительно повысилась в течение этого периода. Развивающиеся страны сильно различались между собой по уровню внешней торговли: от практической автаркии до превращения их в «платформы для экспорта» - базу для производства зарубежными фирмами продукции на экспорт в третьи страны
. Экспорт развивающихся стран - это легко добываемые полезные ископаемые или продукты сельского хозяйства. Большинство развивающихся стран имеют: 
	Таблица 2    Тарифные уровни (% )
	1820 - 1931 
	
	
	

	
	1820a 
	1875a 
	1913 
	1926 
	1931 

	Франция 
Германия 
Япония 
	b
8-12 
b 
	12—15 
4—6
5 
	18 
12 
20 
	12 
12 
16 
	38
40 
24 

	Швеция 
Великобритания 
США 
	b
45—55 
35—45 
	3—5 
0 
40—50 
	16 
0 
33 
	13 
4 
29 
	26 
10
53 


а только товары промышленного производства ь большие ограничения на торговлю

Источники: Bairoch, 1989; Panic, 1988, p. 149—51; Pomfret, 1988, p. 25; Minami, 1994, ch. 7

низкие экспортные уровни; в некоторых из них экспортный сектор представляет собой анклав, мало связанный с остальной экономикой. Действительно, связь между экспортной деятельностью и национальной экономикой весьма разнообразна
. Таким образом, хотя к началу Первой мировой войны торговали многие страны, большинство из них не было полностью включено в международную систему торговли. Никакого институциализированного международного режима торговли в течение этого периода не было. Международная торговая дипломатия сводилась в основном к двусторонним переговорам и применению формальных юридических мер. Однако расширение торговли вынуждало согласовывать стандарты и правила торговли. Международные соглашения заключались таким образом, чтобы общие стандарты и методы торговли развивались на международном уровне
. Относительная независимость этих институциональных правительств способствовала тому, что они продолжали функционировать и после Первой мировой войны. 

3.3. период между мировыми войнами: свертывание мировой торговли. Многие торговые связи, прерванные Первой мировой войной, оказались невосстановимыми
. Мировая продукция также росла медленно - 0,8% в год
 в течение всего этого периода. Падение уровня торговли усиливало спад экономической активности. Когда рост возобновлялся, это было, прежде всего, результатом усилий внутри той или иной страны. Особенно сильно пострадали экспортеры товаров первой необходимости. Так же, как рост производства увеличивал спрос на эти предметы потребления, так, в свою очередь, спад и протекционизм вели к понижению спроса а, следовательно, и цен. Падение цен способствовало расширению поставок, чтобы производитель мог получать какие-то доходы и при дальнейшем падении цен. Там, где страны уменьшали тарифы, торговля восстанавливалась
. Но так как деятельность правительства была направлена против торговли, важно также исследовать торговые уровни относительно частной национальной экономической деятельности
. В частности, в эпоху классического золотого стандарта: 

- Англия имела самый высокий уровень торговли по отношению к национальному доходу среди развитых стран
; 

- Французская торговля значительно выросла относительно дохода
 после 1860 г.; 


- в Германии в 70-х гг. XIX в. был самый либеральный торговый режим в мире
; 


- в США в начале XIX в. был относительно высокий уровень соотношения торговли и ВВП, сопоставимый с Британским
; 


- уровень торговли Японии устойчиво повышался
; 


- в Швеции уровень соотношения торговли и ВВП в эпоху классического золотого стандарта был около 40% - выше, чем в любой другой стране, за исключением Англии
. 


3.4. экономическое воздействие торговли. В течение XVIII - начала XIX вв. уровень развития торговли был еще слишком низким, чтобы играть заметную роль в экономическом развитии торгующих стран. Кроме того, даже в эпоху золотого стандарта шли споры о том, в какой мере торговля является причиной, а в какой - следствием быстрого экономического роста. Торговля обеспечивала большие рынки и дешевый импорт сырья. Тот факт, что депрессия 30-х гг. XX в. отразилась на всей мировой экономике, показывает как глобальный масштаб, так и экономическую роль системы торговли. Для шести вышеупомянутых стран торговля была вторичным фактором
 в национальном экономическом росте в течение 1870-1939 гг. 


Спрос на экспортируемое сырье был главным источником роста
 для многих развивающихся стран, богатых природными ресурсами, и для более развитых стран, таких как Австралия, Канада, Аргентина и Южная Африка. Торговля нередко стимулировала развитие рыночных отношений, но это никогда не происходило автоматически. Однако, торговля, была существенной детерминантой доходов различных отраслей экономики той или иной страны и, в конечном счете, имела решающее воздействие на внутреннюю политику
. Согласно предсказаниям стандартной теории торговли
, по мере того как страны будут становиться открытыми для торговли, уровень прибыли на различные факторы производства будет выравниваться
. Торговля, объединённая с миграцией и международными потоками капитала, привела к существенному уменьшению различий в заработной плате между странами, поскольку они стали подчиняться глобальному конкурентному давлению
. Таким образом, в то время как доходы наиболее успешных американских фермеров повышались, во многих европейских странах было длительное снижение производства сельскохозяйственной продукции, поскольку стали доступными более дешевые сельскохозяйственные товары из США
. 


3.5. глобализация торговли: от эпохи золотого стандарта до великой депрессии. В период с 1870 по 1939 гг. рынки основных товаров начали приобретать глобальное значение, и, в отличие от более ранних периодов, эта тенденция привела к специализации стран, поскольку национальные модели производства начали испытывать все большее влияние мировой конкуренции
. Все это ограничивало развитие глобальных рынков, а также частично изолировало экономики разных стран от воздействия торговли
. Интенсивность торговли сильно варьируется. Для развитых стран доля торговли в их национальном доходе выросла от небольшой до весьма значительной. Для многих других стран торговля носила ограниченный характер и практически не влияла на экономику. Таким образом, система торговли была высоко стратифицирована. 

4.1 возникновение глобального порядка торговли. В течение послевоенного периода уровень торговли поднимался быстрее, чем производство продукции
. 

В течение этого «золотого века» (1950-1973) уровень торговли возрастал
, но впоследствии темпы упали, кроме того, отмечается существенно возросший уровень в конце 80-х гг., а также в 90-х гг. XX в. Однако остается еще определить, до какой степени современный уровень и модели торговли являются отличительным признаком новой стадии глобализации. 

4.2 развитие мировой свободной торговли. В 1995 г. ГАТТ был вытеснен
 более сильной Всемирной торговой организацией (ВТО). ГАТТ, на основе которого впоследствии была построена ВТО, базировался на четырех главных принципах: 

- неприятие дискриминации (принцип предоставления статуса наибольшего благоприятствования); 

- взаимодействие, т. е. понижение тарифов одной страной должно соответствовать понижениям их во всей системе торговли; 
- прозрачность, т. е. природа торговых мер должна быть ясна; 
- справедливость, т. е. меры, подобные демпингу товаров ниже рыночных цен, или хищническое установление цен со стороны экспортеров считались недопустимыми, и страны имели право применять в этих случаях протекционистские меры
. 

Хотя тарифы теперь стали минимальными, многие утверждают, что понижение тарифов среди стран ОЭСР было, по меньшей мере, сведено на нет различными нетарифными барьерами
. В связи с несовершенством статистических данных оценить воздействие нетарифных барьеров довольно сложно
. Вероятно, они выше в развивающихся странах, и имеют большее воздействие на их торговлю, поскольку эти страны фактически лидируют в сфере сельского хозяйства, текстильной промышленности и некоторых других отраслях, в которых многие развитые страны не имеют абсолютного преимущества
. 

В этом отношении ВТО - существенная движущая сила либерализации торговли
. С 80-х гг. произошло резкое изменение политики развивающихся стран, в результате чего, как, впрочем, и под давлением таких международных институтов, как Мировой банк, МВФ и ВТО, торговые барьеры снизились
. В итоге образовалась мировая система торговли. В настоящее время уровни защитных барьеров снизились по сравнению с предыдущими периодами, а либерализация торговли продолжается. Ниже мы исследуем рост экстенсивности и интенсивности мировой торговой системы более подробно. 

4.3. экстенсивность торговли и появление мировых рынков. Появление мировой свободной торговли способствовало формированию открытых мировых рынков. Чтобы такие рынки появились, необходима торговая сеть между странами и регионами. В послевоенный период торговля стала гораздо более обширной, чем прежде, поскольку развилась всемирная сеть торговых отношений между странами и регионами
. Данные показывают, что послевоенное повышение интенсивности торговых отношений движется к возможному максимуму. Хотя данные из непостоянной выборки не позволяют выявить тенденцию, тем не менее, последняя цифра характерна для широты международной торговли и показывает, что географический размах торговых отношений в настоящее время шире, чем в период между войнами. С 80-х гг. XX в. в торговле возросло участие развивающихся стран. 

Таблица 3 Интенсивность торговых связей, 1928—1990 (процент от максимально возможных торговых связей в каждый период)

	
	1928 
	1938 
	1950 
	1960 
	1970 
	1980 
	1990 

	постоянная выборка 
	— 
	— 
	64,4 
	74,4 
	83,8 
	89,6 
	95,3 

	непостоянная выборка 
	55,4 
	53,5 
	64,4 
	62,2 
	55,5 
	56,2 
	66,2 


Постоянная выборка измеряет плотность торговых связей для 68 стран в течение данного периода; постоянная выборка измеряет плотность связей стран, для которых имеются данные по торговле за тот же период. 
Источники: данные за 1928—1938 гг. из League of Nations, 1942 г.; данные за 1950—199° гг. - из Nierop, 1994, Р-41.

Обширные торговые сети все еще сконцентрированы в пределах некоторых географических областей: в Европе, Америке, тихоокеанском регионе и в трех торговых блоках, включающих большинство промышленно развитых стран. Большинство скептиков интерпретировало этот факт как свидетельство того, что торговля становится регионализованной
, а не глобализованной
. Однако, как это ни парадоксально переговоры по региональным торговым соглашениям - гарантия того, что опальные торговые блоки созданы, не будут. Угроза регионализма, таким образом, оказалась сильно преувеличена
. 

4.4 растущая интенсивность послевоенной торговли. В послевоенный период уровень торговли возрастал быстрее, чем мировой доход. Мировые показатели, при всей их грубости, способны поведать одну простую историю. Данные относительно услуг недооценивают торговлю финансовыми услугами и, косвенно, мировую торговлю услугами вообще
. Услуги продаются на мировых рынках в меньших объемах, чем товары, и потому отношение объемов торговли к величине внутреннего валового продукта для услуг ниже, чем экономики в целом. Но доля продаваемых услуг повысилась, и это существенно изменило характер мировой торговли
. При таких обстоятельствах мировые рынки развиваются до тех пор, пока традиционные барьеры не ограничивают иностранную конкуренцию на национальных рынках. В целом крупные и мелкие компании разных стран все более и более проникают на внутренние рынки других стран, что является показателем роста мировой конкуренции и развития системы мировых рыночных отношений. Кроме того, торговля тесно переплетается с внутренней экономической деятельностью. Существует взаимосвязь не только между большим количеством товаров и услуг, которые покупаются, но также между производством товаров, пользующихся спросом, и нерентабельным производством. Эти связи становятся более глубокими и более тесными: нерентабельное производство часто требует вкладов, а нерентабельная продукция часто продается рентабельному сектору. Эта взаимосвязь между рентабельными и нерентабельными секторами усиливает влияние мирового рынка на народное хозяйство. 

4.5 смена моделей стратификации торговли. Хотя подавляющее большинство стран включено в современную мировую систему торговли, разное положение и неравенство между регионами иллюстрирует стратификацию мировой торговли. В послевоенной торговле доминировали развитые государства
. Мировая торговля была сконцентрирована в странах с развитой экономикой
. Экспортеры промышленных товаров из Восточной Азии достигли быстрого экономического роста и теперь занимают лидирующее положение среди самых богатых индустриальных стран. Структура экспорта стран Восточной Азии заметно отличается от структуры экспорта других развивающихся стран
. 

Экономика группы новых индустриальных стран, особенно в Восточной Азии, быстро росла в течение 80-х гг. и до середины 90-х гг. XX в., экспортируя промышленные товары главным образом в страны ОЭСР. По мере того, как наиболее успешные из новых индустриальных стран отказывались от производств, основанных на низкой стоимости рабочей силы, более бедные страны расширяли экспорт таких изделий. Некоторые из них добились с тех пор больших успехов на мировом рынке. Для других индустриальный рост замедлился, так как им пришлось столкнуться с конкуренцией на мировых рынках, а страны с низким доходом, особенно в Африке, которые не сумели развить экспорт промышленных товаров, остались экспортерами сырья. Хотя условия для экспорта этих товаров в послевоенный период колебались, в целом этим странам приходилось действовать на вялых, застойных рынках. В 80-е гг. спрос на сырье резко упал, а с ним упали и цены. Эти падения оказали огромное отрицательное воздействие на экспортеров сырья. 

В этом отношении новое международное разделение труда усиливает поляризацию экономического благосостояния в глобальной экономике и порождает новые типы стратификации
. «Внутриотраслевая» международная торговля позволяет многое понять об особенностях нового международного разделения труда. Она помогает объяснить относительный рост современной торговли и повышение уровня торговли между развитыми государствами
. Кроме того, с повышением доходов непропорционально растет спрос на дифференцированные товары, и этот спрос частично удовлетворяется за счет импортных товаров
. 


Снижение торговых затрат имело важное значение для производственного процесса. Производственный процесс можно разбить на элементы и распределить его по всему миру. Этот процесс П. Кругман назвал «цепочкой начисления стоимости
». Другие называют его «мировой цепочкой создания товара
». 

В странах «большой семерки» и Швеции стабильно возрастает доля товаров, импортируемых для использования в производственном процессе, так что внутреннее промышленное производство этих стран все сильнее зависит от международной торговли
. Особенно поражает недавний переход США от фактически абсолютной самодостаточности к почти такой же зависимости от импорта, что и у других промышленно развитых стран. Производственный процесс предполагает ныне экстенсивные и интенсивные торговые связи. От четверти до трети всей торговли теперь приходится на торговлю между фирмами
. «Нарезание» цепочки начисления стоимости повышает также уровень торговли между индустриальными и развивающимися странами, способствуя переходу к новому международному разделению труда
. 


Доля торговли по отношению к местному производству росла в течение послевоенного периода не только в связи с уменьшением тарифных барьеров и транспортных затрат
, но также из-за изменяющейся структуры глобального производства. 

4.6. инфраструктура и институциализация мировой торговли Поскольку ВТО и страны ОЭСР ищут больше возможностей для либерализации торговли, то центр их деятельности переместился в сферу гармонизации внутренних законов и норм, регулирующих конкуренцию и бизнес, поскольку эти нормы рассматриваются как последние оставшиеся барьеры, препятствующие глобальной свободной торговле
. 

4.7 исторические формы глобализации торговли: преобразование глобальной торговли. В настоящее время в мире существует тенденция перехода торговли на более высокий уровень, чем когда-либо прежде, включая и период классического золотого стандарта. Послевоенный рост торговли и либерализация международных торговых отношений являются беспрецедентными. Сегодня мировая система торговли охватывает интенсивной сетью торговых отношений фактически все страны, развивая глобальные рынки для многих товаров и услуг. Этот переход к глобальным рынкам был облегчен в связи с существованием мировых транспортных и коммуникационных инфраструктур, содействовавших глобальной торговой либерализации при помощи институциализации мировой системы торговли и интернационализации производства. Национальные рынки все более и более переплетаются друг с другом, поскольку внутриотраслевая международная торговля включена в глобальную конкурентную борьбу, которая выходит за национальные границы. Здесь индивидуальные фирмы сталкиваются с потенциальными глобальными рынками. Стратификация глобальной системы торговли также отражает эти изменения по мере того, как складывается новое международное разделение труда, которое связано с развитием глобальных рынков
. Состав потоков в глобальной системе торговли также меняется, поскольку торговля услугами становится более значительной
. Таким образом, в системе мировой торговли проходят существенные преобразования. 


4.8 национальная вовлеченность в глобальную систему торговли. Экономические трудности привели к перераспределению некоторых протекционистских мер
. Поскольку экспорт в Европу был ограничен, а обмен иностранной валюты ничтожно мал, американские компании инвестировали капитал непосредственно в производство европейских стран. Когда в 70-е и 80-е гг. США в некоторых областях утратили свое технологическое лидерство, они потеряли и свое относительное преимущество в производстве целого ряда товаров, в результате чего объем их импорта увеличился. В то же время они сохранили и усилили свое относительное преимущество в других отраслях промышленности (таких, например, как программное обеспечение), что нашло свое отражение в увеличении экспорта. В целом уровень торговли США относительно ВВП (и внутреннего ВВП) увеличился и в 80-е гг. превысил уровень, достигнутый в период классического золотого стандарта. 

4.9 воздействие глобальных торговых отношений. Преобразования глобального порядка в сфере торговли оказывают существенное воздействие на управление национальной экономикой, но больше всего на способность правительства гарантировать национальное процветание. На экономику развитых стран, входящих в состав ОЭСР, торговля оказывает разного рода институциональные, дистрибутивные и структурные воздействия, серьезно влияет она и на сферу принятия решений. 

5. воздействие в сфере принятия решений: управление макроэкономикой. По мере того, как под влиянием торговли развивались глобальные рынки, и экономика многих стран становилась все более открытой, усиливалось воздействие международной ситуации на внутреннюю экономику стран мира. Макроэкономические колебания в одном государстве, как правило, распространяются на другие страны, а более высокий уровень экспорта означает, что внешние условия оказывают большее воздействие на национальное производство. Передача экономических колебаний отражает не только усилившуюся интенсивность торговли, но и тот факт, что торговля становится все более связанной с внутренней экономической деятельностью. 

5.1. институциональные воздействия: торговая политика и государство всеобщего благоденствия. Свободная торговля - хрупкое создание, ее выгодность плохо понимают народные массы. Более того, поскольку торговля в принципе способствует увеличению совокупного дохода страны, те, кто получают от нее наибольшую прибыль, могли бы компенсировать потери тех, кто несет убытки, и при этом все еще оставаться в выигрыше. Неудивительно поэтому, что, вообще, чем более открыта экономика государства, тем шире слой его граждан, живущих в достатке
. Однако рост торговли и обмена в структуре торговли способствовал тому, что в развитых капиталистических странах усилилась роль тех элементов государственной системы, которые занимаются социальным обеспечением. Хотя нет никаких систематических свидетельств тому, что социальное обеспечение наносит ущерб процессу торговли
. 

5.2. дистрибутивные воздействия: труд По мере того, как торговля способствует развитию глобальных рынков, спрос на труд все больше начинает испытывать на себе влияние глобальных конкурирующих сил. Заработная плата в отраслях, связанных с торговлей, как правило, играет важную эталонную роль для остальных секторов экономики. Международная конкуренция в области торговли, особенно в развивающихся странах, часто приводит к снижению заработной платы, стандартов социальной и экологической защиты до самого минимального уровня
. Проведенное на сей счет исследование показывает, что сравнительное преимущество развитых стран объясняется их относительной обеспеченностью квалифицированным трудом и передовыми технологиями, хотя практически одинаковый уровень производительности труда в этих странах скрывает устойчивые различия между отраслями промышленности
. В любом случае современные модели торговых отношений оказывают серьезное воздействие на положение труда в развитых странах. 

5.3. структурные воздействия: глобальная конкуренция, деиндустриализация и изменение моделей промышленного производства. Развитие глобальных рынков привело к специализации разных стран, так что, какие товары им выгодно, а какие невыгодно производить, во многом зависит от тех конкурентных условий, которые складываются в мире. Безусловно, положение ни одной страны не может быть постоянным, - оно меняется по мере развития экономики и изобретения новых технологий. Так как международные модели сравнительного преимущества через какое-то время тоже меняются, экономика любой страны вынуждена постоянно перераспределять ресурсы, а не только давать односторонний ответ на вызов со стороны возрастающего объема торговли. В этом смысле торговля оказывает существенное влияние на структуру национальной экономики. По мере усиления конкуренции в области экспорта торговля вызывает структурные изменения в экономике развитых странах. Большинство стран ОЭСР стало специализироваться на товарах, требующих высококвалифицированного труда, в то время как новые индустриальные страны расширили экспорт изделий, требующих труда более низкой квалификации. В результате этого из экономических структур развитых стран практически исчезло производство некоторых текстильных изделий, изделий из кожи, детских игрушек и спортивных товаров. Заметим, что это не означает общей утраты конкурентоспособности среди развитых стран, а скорее свидетельствует о том, что по мере того, как торговля с новыми индустриальными странами расширялась, они все больше специализировались в той или иной сфере производства, увеличивая производство одних товаров и заключая контракты на поставку других.


Все выше изложенное заставляет с некоторой осторожностью относиться к дебатам по поводу национальной конкурентоспособности и деиндустриализации развитых стран
. Глобальная реорганизация промышленности, вызванная торговлей, привела к глубоким структурным изменениям в экономике развитых стран, которые сводятся скорее к специализации, чем к утрате конкурентоспособности. Даже в тех случаях, когда технология становится достоянием развивающихся стран, конкурентное преимущество развитых стран не утрачивается, поскольку, как это уже отмечалось, сфера конкуренции смещается в сторону относительного избытка квалифицированного труда. На самом деле развитые страны сохранили многие из своих конкурентоспособных и технологических преимуществ.


Некоторые развитые страны увеличили свою долю в мировом экспорте промышленных товаров, потеснив других, но даже в странах с низкой производительностью труда в сфере индустрии
. Скорее всего, торговля с новыми индустриальными и другими развивающимися странами вызвала внутреннюю реорганизацию производства, а не общее снижение промышленного производства (деиндустриализацию) развитых стран. Действительно, развитые страны имеют торговые излишки по сравнению с развивающимися странам, также как индустриализация последних способствовала появлению у них потребности в станках, оборудовании и прочих высококлассных товарах. 


5.4 заключение: государственная независимость и суверенитет. Как показал экономический хаос конца 90-х гг., в ближайшем обозримом будущем процветание развитых капиталистических стран по-прежнему будет зависеть от динамики глобальной торговли. 
� Авт. При этом в ходе истории открытие национальных рынков для торговли часто имело самые серьёзные последствия, высвобождая новые конкурентоспособные силы и преобразуя внутреннюю экономическую жизнь. При исследовании сходств и различий тех изменений, которые происходили в более ранние периоды и в разных сферах, все эти исторические экскурсы соединяются в единое целое. Здесь история разных временных отрезков приобретает характер целостности благодаря тому, что исследуются некоторые из их основных соединений и сочленений. Последнее является важным опытом, так как потенциальная синергия между процессами глобализации, происходящими в каждой области, может выработать свою собственную системную логику.


� Авт. Если в прошлом торговля иногда составляла сферу почти изолированную от остальной экономической жизни народа, то теперь это неотъемлемая часть национального производства во всех современных государствах.


� Авт. Технология, доступная всем, означает, что книгу, выпущенную большим издательством в Англии, можно заказать в книжном магазине страны мира. 


� Авт. В частности, несмотря на то, что для некоторых товаров глобальная система торговли существовала в течение столетий, и гиперглобалисты, и трансформисты расценивают современную эпоху как уникальную с точки зрения экстенсивности и интенсивности торговых отношений.


� Авт. Наиболее яркие примеры глобальных рынков - те рынки сырья, управление которыми физически сконцентрировано в нескольких местах, а то и в одном месте, например, основная масса сельскохозяйственных продуктов во всем мире продается через специальные централизованные биржи. Даже если значительная часть продуктов продается и покупается за пределами этих рынков, биржи выполняют функцию сбора и распространения информации о глобальном спросе и предложении и тем самым влияют на уровень мировых цен. 


� Perraton, 1999. 


� Авт. Регионализация понимается здесь как такая эволюция торговых рынков, в результате которой интенсивность торговых отношений между соседними странами, имеющими общую географическую границу, оказывается намного выше, чем интенсивность их торговых отношений с другими странами.


� Авт. Отношение национальной торговли к объему валового национального продукта шести избранных нами стран представляет собой более точный и устойчивый показатель, позволяющий нарисовать подробную историческую картину развития торговли.


� Авт. Строго говоря, соотношение объема торговли и объема валового внутреннего продукта является не вполне точным, потому что объем торговли измеряется валовыми показателями, а ВВП показатель, измеряющий лишь добавленную стоимость. Эта проблема очевиднее всего в тех случаях, когда импорт сырья заново экспортируется без какой-либо обработки, но здесь возникают другие сложности. Вместо использования показателей экспорта, следует подсчитывать объем импорта таким образом, чтобы можно было учесть внутреннюю добавленную стоимость товаров, изготовленных на экспорт. Точно так же, при подсчете объема импорта следует вычитать ту часть продукции, которая снова отправляется на экспорт или используется для производства экспортных товаров, так чтобы можно было установить чистый объем импорта, который покрывает объем товаров внутреннего производства, отправляемых на экспорт. На практике, производя все эти процедуры, следует учитывать структуру импорта-экспорта каждой страны - именно то, что составляет специфику экономики той или иной страны, даже если и не проявляется систематически. 


� Авт. Соответственно, мы исследуем также рост объема торговли в пропорции к частному ВВП (т. е. ВВП за вычетом государственных расходов) и учитываем имеющиеся данные о продажах услуг. 


� Авт. Например, промышленная экономика с одним и тем же соотношением объема торговли и ВВП на стадии своего развития может легче приспосабливаться к колебаниям цен на рынке. В разные времена и в разных странах незначительные, по сравнению с общим уровнем дохода, изменения в торговле оказывали серьезное воздействие на благосостояние разных групп населения. 


� Авт. Например, хотя в 70-80-х гг. XX в. восточноевропейские страны имели небольшой торговый оборот, они должны были экспортировать свои товары на Запад, чтобы оплатить жизненно важный импорт, что было для них источником основных экономических трудностей.


� Авт. Для того чтобы торговля оказывала существенное влияние на структуру экономики, она должна составлять довольно значительную долю продукции, развиваться за пределами национальной территории и стать составляющей экономического производства в целом. Глобализация торговли предполагает наличие глобальных рынков товаров и услуг, которые так трансформируют национальные экономики, что производство становится все более зависимым от мировой конкуренции. Национальные различия все еще влияют на то, что производит та или иная страна и как быстро растет ее производство, но национальная экономическая деятельность все более опутывается глобальными торговыми сетями. Дистрибутивное воздействие торговли на экономику заключается в том, что она делает одни группы богаче, а другие - беднее. Мы показываем, как внутренние дистрибутивные воздействия изменились под влиянием характера торговли. 


� Авт. Гиперглобалисты и скептики предполагают, что торговля ведет либо к глобальному выравниванию уровней доходов, либо к увеличению международного неравенства. Мы исследовали, и меняющиеся образцы стратификации международной торговли и установили, что на самом деле все обстоит гораздо сложнее, чем предполагают и те и другие.


� Sabloff and Lamberg-Karlovsky, 1975. 


� Авт. Около 300 г. до Р. X. греческие торговцы имели контакты с Северной Индией через Аравию, а между Индией и Китаем развивались торговые отношения. 


� Curd Bentley, 1993; R- Р Clark, 1997. 


� Yu. Когда Китайская династия Хань (206 г. до н. э. - 220 г. н.э.) взяла под свой контроль земли между Гималаями и Степью, был открыт Восточно-Западный евразийский торговый коридор, имеющий очень важное значение, 1997. 


� Авт. В Евразии одомашнивание животных и создание упряжи для использования их в качестве рабочей силы, дорожное строительство, обеспечение безопасности в пределах империи и усовершенствование транспортных средств, а также картография и способы навигации обеспечили возможность межконтинентальной и межрегиональной торговли. 


� Hassiz, В связи с тем, что в Америке не было достаточно крупных домашних животных и не развивались колесные транспортные средства, торговля на континенте была ограничена. Несмотря на то, что Центральноамериканская цивилизация обладала большим опытом в деле дорожного строительства, создала наследственный класс носильщиков и разветвленную речную транспортную сеть, товары по которой перевозились на каноэ, этого было недостаточно для расширения их торговой сети за пределы современной Мексики. Американские цивилизации доколумбовой эпохи оставались, по большей части, совершенно изолированными друг от друга мирами. 1985. 


� Deng. Как заключает Дж. Ден, «китайская торговля на дальние расстояния положила начало системе международного обмена... и фактически... означает существование в средневековой Азии системы торговли, центр которой находился в Китае». / 1997г. 


� Авт. Торговля осуществлялась в течение четырех столетий, начавшись в 1000 г. н. э. и достигнув своего расцвета в период между 1000 и 1350 гг. 


� Авт. В XIV - нач. XV вв. торговые пути связали исламские страны непосредственно с самим Китаем, способствовали развитию торговли между Европой, Азией и Африкой. Когда европейские страны, начиная с XVI в., стали расширять свое влияние в Азии, между двумя континентами были установлены более широкие торговые связи, благодаря посредничеству имперских торговых компаний.


� Abu-Lughod, 1989; Chaudhuri, 1985; Snow, 1988. 


� Findlay В течение XVII-XVIII вв. существовала атлантическая система торговли - рабский треугольник - между Вест-Индией, Европой и Африкой. Хотя торговые отношения этой системы редко расширялись до такой степени, чтобы охватить собою и Азию, почти четверть британского экспорта в Африку производилась в Индии. 1990. 


� Braudel, 1984; A. Smith, 1991. 


� Авт. Регулярная торговля нуждается в определенных структурах, гарантирующих право собственности при заключении сделок. Перевалочные пункты были «своими» для торговых сообществ, которые традиционно организовывали торговлю. Торговцы высказывали различные суждения относительно настоящих и будущих рыночных отношений, приходя к какому-то единству мнений по поводу цен на предметы потребления в различных областях. Они полагались на обширные, но не очень прочные связи с другими торговыми городами, давая им возможность торговать, несмотря на границы. Для финансирования этой торговли развивались и банковские системы. Торговые суды рассматривали споры между торговцами. Когда появились законы о торговле (lex mercatoria), возникла международная юридическая система обеспечения торговли. 


� Braudel В Европе торговля возрастала по мере того, как балтийские страны снабжали остальную часть континента зерном, тканями и железом. Что касается торговли между континентами, то драгоценные металлы Америки покрывали часть дефицита Европы, образующегося в результате ее торговли с балтийскими странами. Технологические инновации, усовершенствованная навигация и лучшая организация торговли снизили транспортные затраты и способствовали тому, что выгоднее стало торговать большим ассортиментом товаров. 1982. 


� Chaudhuri, 1985, ch. 9. 


� Magnusson / Протекционизм появился в конце XVII в. не просто потому, что это был удобный способ увеличения государственных доходов, но и потому, что меркантилистские доктрины получили политическое господство. Торговля по своей природе, как правило, увеличивала экстенсивность и интенсивность рыночных отношений между различными регионами. С появлением абсолютистского государства в Европе правительство стало играть активную роль в деле взимания налогов с торговли и в то же время поощряло деятельность своих собственных торговцев и оказывало им покровительство. Торговля стала основным источником дохода, за счет которого покрывались военные затраты. / Меркантилизм исходил из убеждения, что государство якобы могло увеличивать своё богатство, продавая больше, чем, покупая, и постоянно накапливая драгоценные металлы. 1994. 


� Kuznets, 1967. 


� Wallerstein, 1974, 1980. 


� Abu-Lughod, 1989. 


� Fernandez-Armesto, 1995. 


� Авт. Политический и интеллектуальный климат радикально изменился после того, как идеи меркантилизма были постепенно вытеснены под влиянием опубликованного в 1776 г. трактата Адама Смита «Богатство народов» (и последующих трактатов), в которых показаны большие перспективы для получения обоюдной прибыли от свободной торговли. Триумф фритредеров и эпоха свободной торговли в Англии начинается с середины XIX в., с отмены в 1846 г. «хлебных законов» (которые устанавливали тарифы на импортируемое зерно), с отмены в 1849 г. Навигационных Актов и подписания англо-французского торгового соглашения в 1860 г.


� Rogowski Хотя степень протекционизма была разной, после 1814 г. она в целом снизилась в результате заключения нескольких крупных торговых соглашений, особенно в период между 1860 и 1879 гг. По сравнению с довольно низким и устойчивым уровнем начала XIX в. объем торговли вырастал приблизительно на 2,3% ежегодно в период с 1820 по 1850 гг., а затем его рост составил приблизительно 5% в период с 1850 по 1870 гг. 1989. 


� Bairoch Режим наибольшего благоприятствования подразумевает, что торговые льготы, которые какое-нибудь государство предоставляет своему наиболее благоприятствуемому торговому партнеру, в равной степени предоставляются и всем другим странам, чтобы торговая политика между странами не носила дискриминационного характера. Эффект режима наибольшего благоприятствования следующий: если одна страна договаривается с одним из своих партнеров о снижении тарифа, то эта договоренность применяется ко всем другим его торговым партнерам. В конце XIX в., когда граничащие между собой страны и давнишние торговые партнеры заключали друг с другом договора о снижении тарифов, применение принципа наибольшего благоприятствования подразумевало, что выгоды от таких снижений носят гораздо более широкий характер, способствуя снижению уровня тарифов вообще. 1989. 


� Kuznets, 1967; Rogowski, 1989, ch. 2. 


� Krugman, 1995. 


� Yates, 1959; Kuznets, 1967. В эпоху классического золотого стандарта в период между мировыми войнами сырье - особенно продовольствие и полезные ископаемые - составляло большую часть всей мировой торговли, тогда как товары промышленного производства - менее 40%. Золотой стандарт, установленный в 70-х гг. XIX в., гарантировал стабильную международную систему платежей, зафиксировав цены основных мировых валют в золоте.


� Kitson and Michie Интенсивность торговли в период с 1870 по 1914 гг. возрастала на 3,5% в год, а рост мирового производства составлял около 2,7%. 1995. 


� Авт. Появление паровозов и пароходов значительно улучшило транспортное сообщение между странами. Зарубежные инвестиции и приобретение технологии позволили странам за пределами Великобритании произвести индустриализацию и, таким образом, выйти на международные рынки. Индустриализация привела к увеличению спроса на сырье. Это создавало условия для расширения торговых отношений, так как все большее число колоний нуждалось в поставках сырья. Впервые за все время стала выгодной массовая торговля товарами первой необходимости, а не только предметами роскоши.


� Kuznets, 1967. 


� Kuznets. С. Кузнец считает, что к началу Первой мировой войны мировой экспорт составлял 16-17% от мирового дохода. Такие оценки рождают слишком смелые предположения о размерах мировой торговли и доходах, следовательно, они имеют большую погрешность. Это отношение чересчур завышено, недооценивается величина ВВП, так как многие непроданные товары остались неучтенными. / 1967. 


� Krugman, 1995. 


� Isserlis, 1938. 


� Bairoch, 1989. 


� Фридрих Лист немецкий экономист писал: о том, что необходимо защищать отрасли промышленности, пока они не разовьются до уровня наиболее развитых стран. Несколько ведущих стран приняли протекционистскую политику. Однако мировая система торговли в течение этого периода была такова, что мировое производство в значительной степени было предметом торгового обмена. (1789-1846). 


� Latham, 1986. 


� O 'Rourk and Williamson Хотя К. О 'Рурк и Дж. Вильямсон указывают на выравнивание цен на основные товары, большинство же других товаров еще не вышло на мировой рынок. Кроме того, торговля между континентами следовала за существующими системами предпочтения империй и их сфер влияния. 1994. 


� Irwin, 1993. 


� Hanson / Среди стран Латинской Америки экспорт повысился приблизительно с 10 до 18% ВВП за период с 1860 по 1900 гг., в то время как среди стран Азии экспорт были намного ниже: он вырос с 1 до 5% ВВП в течение того же периода. Большинство африканских стран, вероятно, находятся где-то между ними. 1980. 


� Morris and Adel man, 1988, ch. 3, 6. 


� Murphy / Иногда эти соглашения принимались правительствами, но чаще всего они возникали по частной инициативе. Кроме того, принимались международные меры по регулированию и расширению международных транспортных и коммуникационных инфраструктур, что имеет существенное значение для ведения торговли. 1994 ch. 2 – 4. 


� К Michie С 1913 г. до краха в 1929 г. объем мировой торговли вырастал 2,2% в год, в то время как тарифы оставались на предвоенном уровне. После краха 1929 г. протекционизм стал широко распространяться, поскольку страны подняли торговые барьеры и отказались от практики предоставления статуса наибольшего благоприятствования в пользу дискриминационных мер. Тарифы и другие барьеры наращивались, так как страны старались свалить затраты друг на друга. Торговля резко упала после 1929 г.: в период с 1929 г. по 1937 гг. ее объем сокращался по 0,4% в год. 1995. 


� Kitson and Michie, 1995. 


� Pomfret / Часто это были внутрирегиональные или внутриимперские меры для оживления торговли, хотя даже и империи иногда увеличивали защиту, поднимая барьеры против других стран и сокращая при этом барьеры внутренние. Появление изолированных имперских или региональных блоков полностью изменило тенденции мировой торговой системы. 1988, ch. 2; Eichengreen and Irwin, 1995. 


� Авт. Мы можем рассмотреть эти процессы более подробно на примере шести выбранных нами стран. Этот метод является более надежным, чем использование глобальных данных, так как здесь нет необходимости оценивать объемы мировой экономики. Тенденции защиты, приведенные в таблице 2, совместимы с общей картиной тарифных уровней, снижающихся до 70-х гг. XIX в., а потом повышающихся до 1929 г. (за исключением Англии). При использовании ежегодных данных мы можем прослеживать тенденции, как в экспорте, так и в других видах торговли (стоимость которой подсчитывается нами как стоимость экспорта плюс импорт) относительно национального дохода как индикатора интенсивности торговых отношений для этих стран.


� Авт. Британское индустриальное превосходство и доступ к обширным колониальным территориям обеспечили экспортерам готовые рынки. Экспорт товаров и услуг составлял 30% ВВП, объем торговли достигал почти 60% ВВП. Объем экспорта составлял 25-33% от внутреннего ВВП. Первоначально Англия поддерживала эти уровни торговли и после Первой мировой войны, но в 20-х гг. они снизились, поскольку экспортный замедлился, а затем потерпел крах в 30-х гг. Защита тарифов была повторно установлена в 20-х гг. и увеличена в 30-х гг. К началу Второй мировой войны Британская экономика стала плохо ориентироваться на внутреннем и мировом рынке и столкнулась с увеличивающейся конкуренцией. 


� Авт. Уровень торговли во Франции был высоким согласно стандартам развитых стран XIX в. Тарифы повысились в 80-х и 90-х гг. XIX в., а затем снова упали в первой половине XX в. В период классического золотого стандарта экспорт составлял около 15% ВВП, в то время как торговля по отношению к частному ВВП была выше. После Первой мировой войны уровень торговли относительно ВВП восстановился достаточно быстро, а к середине 20-х гг. был достигнут уровень периода золотого стандарта. Впоследствии он снизился в связи с экономической депрессией конца 20-х гг. и сошел до нуля после 1929 г.


� Авт. Он полностью изменился в 80-х гг., поскольку доля торговли относительно ВВП снизилась, что, привело к сокращению и ее объема. Начиная с 90-х гг. экспорт возрастает не только в связи с развитием немецкой промышленности, но также благодаря агрессивной экспортной политике. Этот новый протекционизм был попыткой гарантировать национальную самостоятельность в сельском хозяйстве и строить индустриальную базу в обход тарифных барьеров. Гиперинфляция в начале 20-х гг. XX в. серьезно подорвала торговлю, так что даже в конце 20-х гг. ее объем относительно ВВП был все еще ниже, чем в период золотого стандарта. Уровень торговли резко снизился в 30-е гг. в результате общего упадка мировой торговли, а также протекционистской политики нацистов.


� Авт. Но, уровень торговли резко снизился с началом Гражданской войны, и экспорт в период классического золотого стандарта так и остался ниже 10% ВВП, в то время как торговля составляла приблизительно 15% от ВВП. В течение всего этого периода торговля продолжала играть важную роль, и американский экспорт возрастал в соответствии с национальным доходом. Эта ситуация сохранилась и после Первой мировой войны. Экспорт продолжал расти, и в итоге США стали всемирно признанной торговой державой, но уровень торговли (по отношению к ВВП) упал в начале 20-х гг., так как рост дохода превысил рост торговли. В начале 30-х гг. торговля фактически продолжала снижаться. В 1929 г. было принято решение увеличить тарифы, что стало началом протекционистской политики 30-х гг.


� Minami В 80-х гг. XIX в. ее уровень был незначительным. Накануне Первой мировой войны экспорт товаров и услуг уже составлял 10%, а вся торговля - более 20% ВВП. В 1899 г. Япония утвердила тарифную автономию и до 1911 г. несколько раз повышала тарифы, используя протекционизм как стратегию для развития промышленности внутри страны. После Первой мировой войны уровень торговли упал, но затем, в конце 20-х гг. XX в., поднялся до предвоенного уровня и продолжал повышаться в 30-х гг., приблизительно до 25% ВВП (если учитывать только экспорт) или более чем до 50% внутреннего ВВП. Рост торговли Японии в 30-х гг. можно объяснить изменениями как в структуре и географии ее торговли, так и изначальной девальвацией. Японский экспорт быстро рос в 30-е гг. в результате ее экспансии в сферу «Великой Сопроцветающей Восточной Азии». / 1994, ch. 7. 


� Bairoch / Уровень соотношения торговли и ВВП быстро повышался в 60-е и в начале 70-х гг. XIX в., а затем объем экспорта товаров и услуг колебался вокруг средней отметки в 20% ВВП, в то время как уровень соотношения торговли и ВВП в два раза превысил уровень эпохи золотого стандарта. К концу 20-х гг. уровень соотношения торговли и ВВП в Швеции достиг той отметки, на какой он был до Первой мировой войны, и хотя объем ее торговли в начале 30-х гг. сократился, это отчасти покрывалось тем, что в конце 30-х гг. соотношение торговли и ВВП было сопоставимо с уровнем 20-х гг. Высокие уровни торговли Швеции не являются следствием низких уровней протекционизма - в 90-х гг. XIX в. она повысила тарифы до размера, который слишком высок для менее крупных европейских стран. / 1989. 


� Schon / Даже в Великобритании высокий уровень торговли был результатом скорее успешного экономического развития, чем ее главенствующего положения в мире. В Швеции рост импорта был обусловлен экспортом природных ресурсов. Растущая интенсивность торговли способствовала развитию национальных рынков. / 1986. 


� Morris and Adelmai 1988, ch. 3, 6. / Спрос на их товары связан с развитием отраслей обрабатывающей промышленности. Правительства использовали экспортные доходы для развития инфраструктуры. Однако, хотя есть примеры успешного развития экспорта в период классического золотого стандарта, высокий уровень торговли не был ни необходим, ни достаточен для роста. Моррис и Адельман считают, что положительное воздействие торговли на экономику развивающихся стран зависело от того, были ли их внутренние рыночные структуры достаточно продвинуты, чтобы реализовать доходы от торговли и направить их на нужды народного хозяйства. Это международное разделение труда сильно повлияло на благосостояние различных секторов и групп в индустриальных и развивающихся странах.


� Авт. Падение защитных барьеров и транспортные затраты привели к необходимости договариваться о ценах на товары, продаваемые различными странами, таким образом, страны стали специализироваться в тех отраслях, где они были конкурентоспособны. Так появился образец торговой стратификации: страны, богатые природными ресурсами, расширили экспорт сырьевой продукции, в то время как индустриальные страны специализировались в производстве. 


� Авт. Открытость для торговли: экономические и дистрибутивные последствия. Стандартная экономическая теория торговли делает ряд предположений. Как только страна открывается для свободной торговли, цены ее ходовых товаров начинают отражать скорее мировые цены, чем внутренние (с поправкой на курс национальной валюты). Мировые цены отражают относительные затраты для производства ходовых товаров скорее на глобальном рынке, чем в национальной экономике. В зависимости от структуры относительных затрат каждой стране выгодно расширять производство некоторых товаров, в то время как внутреннее производство других товаров, которые за границей стоят дешевле, заменяется импортом. Таким образом, открытие страны для торговли ведет к увеличению производства ходовых товаров, если страна имеет здесь сравнительное (конкурентное) преимущество, и падению производства, иногда до нуля, там, где имеются какие-либо неблагоприятные для производства обстоятельства. Что определяет относительные затраты производства в стране и, соответственно, ее конкурентное преимущество? Согласно учебнику (Heckscher-Ohlin), определяющим фактором является наличие всего необходимого для процесса производства, т. е. прежде всего рабочей силы (различной квалификации) и капитала, кроме того, наличие избыточных факторов (или избыточного фактора), которые являются относительно дешевыми. Открытие для торговли ведет к тому, что каждая страна начинает специализироваться на тех товарах, в производстве которых интенсивно используется избыточный фактор, с учетом его относительной дешевизны для производства внутри страны, и ввозятся импортные товары, для производства которых необходимо было бы использовать дефицитный фактор, делающий их для страны относительно дорогими. Поэтому открытость страны для торговли влияет на распределение дохода между землей, трудом и капиталом. Согласно теореме Столпера-Самюэльсона, открытость для торговли увеличивает доходность избыточных факторов и уменьшает стоимость дефицитных факторов. Нетрудно заметить, что, поскольку торговля увеличивает спрос на изделия, которые используют избыточный фактор, и уменьшает спрос на товары, которые используют дефицитный фактор, можно было бы увеличить спрос на избыточный фактор, увеличивая его прибыльность, и уменьшить спрос на дефицитный фактор, уменьшая его прибыльность. Доход страны будет все еще повышаться благодаря прибыли от торговли, но распределение такой прибыли будет неравномерным. В принципе, получившие выгоду (акции с повышающимся курсом) могли бы полностью компенсировать проигравшим их потери и все равно остаться с прибылью, но для этого потребуется государственное вмешательство. Однако при благоприятных условиях величина эффекта воздействия на распределение дохода будет в несколько раз больше, чем размер выгоды от торговли. Кроме того, согласно теореме уравнивания стоимости факторов, при некоторых условиях прибыльность различных факторов производства, таких как арендная плата за землю, уровень заработной платы и норма прибыли на капитал, выравнивается во всем мире. Нетрудно заметить, что торговля будет увеличивать в каждой стране прибыльность ее избыточных факторов, а факторов дефицитных — снижать. Так как избыточный фактор сравнительно дешевый, а дефицитный фактор — дорогой, то подразумевается, что стоимость факторов повышается там, где прежде они были сравнительно дешевыми, и падает там, где прежде они были сравнительно дороп.ми, таким образом, будет наблюдаться тенденция к глобальному выравниванию. Теоретически заработная плата или норма прибыли на капитал будет выравниваться во всем мире, если рабочая сила или капитал имеют возможность свободно перемещаться из стран с низкой заработной платой или нормой прибыли в страны с высокой заработной платой или нормой прибыли, но выравнивание стоимости факторов международной торговлей указывает на то, что это может происходить и без такой подвижности факторов производстра. Однако уравнивание с гоимости факторов опирается на целый ряд предположений и в отсутствии всех необходимых условий выглядит скорее как тенденция к сглаживанию международных различий в стоимости факторов, нежели как реальное полное выравнивание. 


� O'Rourke and Williamson, 1994; O 'Rourke et al, 1996. 


� Williamson / Недавние исследования подтверждают, что вследствие развития торговли уровни заработной платы, арендной платы и норм прибыли в течение периода классического золотого стандарта в разных странах сближались. Вследствие увеличения торговли сельскохозяйственной продукцией снизилась стоимость продовольствия, что и явилось главным источником увеличения реальной заработной платы. / 1995. 


� Авт. В странах с избыточными трудовыми ресурсами заработная плата повысилась относительно арендной платы, в странах же, где много земли, арендная плата повысилась относительно заработной. Это соотношение в период с 1870 по 1910 гг. удвоилось во Франции, более чем удвоилось в Англии и Швеции и повысилось до 40% в Германии. Согласно стандартной теории торговли, эта динамика выше всего в странах с наименьшими защитными барьерами. В США, где много земли этот уровень составляет половину в течение того же периода; это - следствие влияния торговли поскольку, как уже было сказано, соотношение объема торговли и ВВП оставалось в Америке на протяжении всего этого периода довольно низким. Тенденция к международным договоренностям прекратилась время войны, поскольку протекционизм усилился, а заработная плата, прибыль и арендная плата претерпевали изменения во всем мире в конце 30-х гг. В европейских странах с избыточными трудовыми ресурсами реальная заработная плата упала, в то время как богатые землей США испытали серьёзную сельскохозяйственную депрессию. 


� Rogowski / В результате уровень хода все более подчинялся глобальным рыночным отношениям, что оказывало серьезное влияние на внутреннюю политику. Группы, которые выигрывали от свободной торговли, активно выступали в ее защиту, группы, терпевшие от неё потери, организовывались в поддержку протекционизма. Но эти тенденции значительно ослабли после Первой мировой войны, а в 30 гг. исчезли совсем. Хотя экстенсивное измерение торговли на протяжении этого периода росло, так что, в конце концов, торговля охватила большую часть мира, для большинства товаров торговля имела географические ограничения. Кроме того, большинство стран сохраняло определенные защитные барьеры даже в период классического золотого стандарта. / 1989. 


� Авт. В странах с избыточными трудовыми ресурсами заработная плата повысилась относи арендной платы, в странах же, где много земли, арендная плата повысилась относительно з< ной. Это соотношение в период с 1870 по 1910 гг. удвоилось во Франции, более чем удвоилос глии и Швеции и повысилось до 40% в Германии. Согласно стандартной теории торговли, эт мика выше всего в странах с наименьшими защитными барьерами. В США, где много земл уровень составляет половину в течение того же периода; это — следствие влияния торговл кольку, как уже было сказано, соотношение объема торговли и ВВП оставалось в Америке i тяжении всего этого периода довольно низким. 


� Kitson and Michie / на 5.8% в год, намного быстрее, чем на протяжении всего XIX в., в то время как рост производства продукции в мире достиг беспрецедентного уровня - 39% в год. 1995. 


� Подсчитано по: IMF, International Financial Statistics Yearbook за 1998 г., что в течение 1973-1976 гг. среднегодовые темпы роста торговли составляли 4.1%, а роста производства – 3.3% 


� Авт. Бреттон-Вудское соглашение 1944 г. не только установило систему фиксированных курсов валют, но и послужило основой для многостороннего порядка торговли. Стремясь избежать протекционизма 30-гг., Гаванская Хартия 1947 г. предоставила Всемирной Торговой Организации наблюдать за действием системы мировой торговли. Президент Трумэн внес это предложение в тот момент, когда сторонники протекционизма и сторонники свободной торговли (те, кто боялся, что торговля будет регулироваться) объединились, чтобы выступить против него в Конгрессе. Первыми международными торговыми агентствами стали более слабое Общее соглашение по тарифам и торговле (ГАТТ) и многосторонний форум по тарифным переговорам. Фактически ГАТТ мало, чем отличался от простого торгового соглашения с небольшим секретариатом, который выполнял технические функции в процессе переговоров по либерализации. 


� Авт. Статьи ГАТТ предусмотрели некоторые исключения из правил. Для защиты национального платежного баланса и промышленности ГАТТ сформировал базу послевоенной торговли и структуру семи уровней мировых переговоров по снижению тарифов. Число стран-участников постоянно росло: так, в «раунде Кеннеди» в 1967-1970 гг. их было более 80, в то время как во время «уругвайского раунда» 1986-1993 гг. переговоры охватили большую часть стран во всем мире. Эти многосторонние переговоры последовательно уменьшали тарифы, так что к концу «токийского раунда» в 1979 г. в странах ОЭСР они были ниже, чем в период классического золотого стандарта, а соглашения, подписанные во время «уругвайского раунда», снизили их еще больше.


� Page Нетарифные барьеры - это любые правительственные меры, которые отражаются на объеме, содержании и характере торговли; поскольку же почти любая правительственная мера могла отражаться на торговле, ранжировать эти меры и оценивать их последствия тоже можно по-разному. Существуют прямые барьеры в виде квот на импорт, договорных ограничений на количество импорта, поддержки экспортеров, таможенных задержек и процедур, а также - правительственной политики закупок у внутренних производителей. Косвенно торговлю можно контролировать при помощи правительственной поддержки отраслей промышленности и регулирования продукции, например, по вопросам здоровья, безопасности или экологии. Оценки показывают, что в 1992 г. эти барьеры затрагивали только 18% мирового экспорта.1994, р. 51. 


� Harrigan Дж. Хэрриган, например, считает воздействие на торговлю стран ОЭСР было довольно слабым. 1993. 


� Page В то же время они, по-видимому, покрывают лишь меньшую часть экспорта развивающихся стран, и некоторые из этих барьеров были уменьшены в результат Уругвайского саммита, особенно в Соглашении о мультиволокне (MFA), ограничивающем торговлю текстилем. Не только ГАТТ производило большие снижения тарифов и таким образом освобождало торговлю, впоследствии то же самое стало происходить и в других отраслях, особенно в сфере услуг. Режим ВТО стремился устранить целый ряд тарифных барьеров и различий в условиях торговли между странами. Kpoме того ВТО - гораздо более мощное учреждение, так как его участники имеют полномочия решать проблемы, связанные с применением правил торговли. 1994, ch. 3. 


� Нoekman and Kostecki К 70-м гг. XX в. свободный торговый порядок был установлен во всех странах ОЭСР, а с 80-х гг. он был распространен на развивающиеся страны и страны, прежде закрытые для торговли. 1995; Qureshi, 1996. 


� Sachs and Warner / Дж. Сакс и А. Уорнер (1995) утверждают, что, начиная с 60-х и до конца 80-х гг. XX в. доля национальных экономик, придерживавшихся открытой торговой политики, была более или менее постоянной и составляла чуть меньше четверти населения планеты и немного меньше половины мирового внутреннего валового продукта. С тех пор эта доля увеличилась до половины населения и двух третей ВВП. Предполагают, что этот рост продолжится со вступлением Китая в ВТО - при условии, конечно, что сохранится и тенденция к либерализации торговли. После краха Совета Экономической Взаимопомощи большинство восточноевропейских стран сделало свою торговлю более свободной, их тарифы стали теперь немного выше, чем в странах ОЭСР. Несмотря на отмену региональных торговых соглашений между бывшими странами СЭВ, основные его участники все же сумели расширить экспорт в европейские страны, достигнув при этом доли внешней торговли в валовом национальном продукте свыше 50%, что является сопоставимым, и даже выше, чем средний уровень для развитых или развивающихся стран с подобным уровнем дохода. 1995. 


� Nierop, 1994, ch. 3.


� Jacquemin and Sapir, 1988; Neven and Roller, 1991 Регионализация, в противоположность глобализации, подразумевает, что торговые потоки группируются между похожими, географически смежными странами и что рынки в пределах региона частично изолированы от остального мира. Такая ситуация в большей степени характерна для регионального таможенного союза, члены которого ведут общую торговую политику в отношении остальной части мира, чем для регионального соглашения о свободной торговле, когда подписавшие его стороны просто соглашаются уменьшить барьеры друг против друга (открытый регионализм). ЕС - единственный функционирующий таможенный союз в мире. Он не принял протекционистскую позицию по отношению к остальной части мира (кроме сельскохозяйственной продукции). Торговля со странами, не входящими в ЕС, возросла в пропорции к валовому внутреннему продукту ЕС в период с 1973 по 1985 гг.


� Petri NAFTA - зона свободной торговли между США, Канадой и Мексикой. Она не увеличила защитных барьеров против остальной части мира, как АРЕС или АСЕАН. Со всей очевидностью можно сказать, что регионализация торговли дополняет торговлю межрегиональную и развивается параллельно с ней. 1993. 


� Perroni and Whalley, 1994.


� Moshirian, 1994


� Hoekman and Karsenty Страны ОЭСР и развивающиеся страны торгуют существенной частью производимых ими услуг, по крайней мере, с середины 70-х гг. 1992


� WTO, 1995; Daniels, 1993. Доля других развивающихся стран в мировой торговле уменьшалась с 50-х до 70-х гг. под влиянием протекционистской политики и медленного роста спроса на их экспорт. Хотя некоторые развивающиеся страны увеличили свои доли в мировой торговле в 60-х и 7о-х гг., только начиная с середины 80-х гг. развивающиеся страны, импортирующие нефть, расширили свою долю в мировой торговле относительно экспортеров нефти из развитых стран. Кроме того, большая часть этого роста связана с экономическим ростом стран Восточной Азии. Хотя эти цифры относятся к торговле товарами, они схожи с показателями торговли услугами. В то время как развивающиеся страны имели сравнительное преимущество в продаже трудоемких услуг, учитывая их низкие уровни заработной платы, страны ОЭСР разделили мировой экспорт услуг подобно торговле товарами. В 1997г. - доля этих стран составляла 70,1% экспорта услуг и 66,8% мирового импорта услуг - почти столько же, как и десять лет тому назад, что говорит о том, что большая часть торговли услугами, как и товарами, происходила между промышленно развитыми странами. Р- 82. 
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