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Введение
Основная особенность современного состояния экономики заключается в том, что в экономической науке до сих пор отсутствует единая экономическая теория, положения и формулы которой абсолютно обоснованно и непротиворечиво не только объясняли бы сущность основных экономических процессов, но и доказывали причины и последствия всех негативных явлений приводящих к кризисам различной степени. Вместо единой экономической теории существуют различные направления экономической мысли, которые так или иначе, а зачастую взаимоисключающе объясняют те или иные явления экономической жизни. Наверное, именно сложнейшие, и, казалось бы, неразрешимые противоречия экономической теории и практики, отраженные в различных направлениях экономической мысли вынудили Нобелевского лауреата из Калифорнийского университета Ж. Дебре сделать достаточно пессимистическое признание: "Но Великая Единая Теория останется и в будущем недосягаемой для экономической науки: она будет по-прежнему означать некую совокупность отдельных теорий".
 Однако любая универсальная теория может быть построена только после открытия (и на основе) какого-либо фундаментального закона, устанавливающего взаимосвязи между основными явлениями и величинами объективной действительности. Для экономики таким законом является Всеобщий Закон Стоимости, поскольку именно определение стоимости любого вида труда представляло до сих пор неразрешимую проблему. До сих пор экономическая наука не ответила на вопрос, как соизмерять и обменивать труд, например, шахтера, швеи, доярки или парикмахера. 

Известно и вполне справедливо, что стоимость – это овеществленный в товаре труд, а цена есть денежное выражение стоимости. Но до сих пор еще никто не предложил формул, которые позволяли бы точно рассчитывать количество овеществленного в товаре труда и на этой основе эквивалентно выражать его в денежных единицах. И именно поэтому цену до сих пор называют "черным ящиком экономики". 

В данной работе сформулированы основные фундаментальные положения Всеобщего Закона Стоимости, который устанавливает взаимосвязи между важнейшими экономическими явлениями и величинами и на основе которого разработана Всеобщая Теория Стоимости. 

1. Общие положения Всеобщего Закона Стоимости

Еще Аристотель утверждал, что "Обмен не может иметь места без равенства, а равенство – без соизмеримости". Положения и формулы Всеобщего Закона Стоимости позволяют сравнивать и соизмерять различные продукты труда и эквивалентно обменивать их как напрямую (бартер), так и посредством денежной формы.

Всеобщий Закон Стоимости – это закон устанавливающий определенное соотношение между объемом обращающейся денежной массы и общим количеством производимых товаров и услуг и посредством виде масштаба цен этого обеспечивающий товарно-денежное равновесие.

Всеобщим Законом Стоимости устанавливается взаимосвязь между стоимостью человеческого труда, имеющей условное денежное выражение в виде цены, обращающейся денежной массой и количеством производимых в экономической системе товаров и услуг. 

Стоимость человеческого труда обусловлена количеством затраченного времени и выражается в денежных единицах. Это означает, что стоимость человеческого труда за единицу времени равна условно декретированной, то есть официально узаконенной, стоимости рабочего времени. 

Чтобы определить денежную стоимость, то есть цену, человеческого труда, необходимо установить и официально узаконить условно-определенный всеобщий денежный эквивалент стоимости рабочего времени. Денежный эквивалент стоимости рабочего времени всегда носит условный характер. Это означает, что за некоторое конкретное количество рабочего времени может быть установлен любой денежный эквивалент. К примеру, за один час рабочего времени может быть установлен денежный эквивалент в 1 рубль, 10 рублей, 100 рублей и т.д. Соответственно, в первом случае один восьмичасовой день работы будет стоить 8 рублей, во втором – 80 рублей, в третьем – 800 рублей. 

Одно из основных положений Всеобщего Закона Стоимости заключается в том, что конкретная, то есть выраженная в денежном отношении, стоимость человеческого труда всегда равна условно-декретированной, то есть официально узаконенной в некоем соотношении, стоимости рабочего времени. 

Для сопоставления и оценки различных видов труда и его результатов государство должно законодательно закрепить условно-декретированную стоимость рабочего времени и на этой основе рассчитывать конкретную стоимость человеческого труда. 

Представим, что государство декретировало (то есть, официально узаконило) стоимость рабочего времени в масштабе 1 рубль за 1 час работы:
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это означает, что 8 часов рабочего времени будут стоить 8 рублей, 200 часов – 200 рублей и т.д. 

Отсюда следует основное положение Всеобщего Закона Стоимости:

Продукт труда "А", произведенный за определенное количество времени, по стоимости всегда равен продуктам труда "Б" или "В", произведенным за такое же количество времени.

Следовательно, если производитель "А" за 8 часов рабочего времени произвел 8 единиц продукции, а производитель "Б" за это же время 24 единицы, то при эквивалентном товарном обмене за одну единицу продукции "А" необходимо отдать 3 единицы продукции "Б".

Всеобщий Закон Стоимости позволяет определять стоимость человеческого труда и ее денежное выражение. Главное положение Всеобщего Закона Стоимости гласит:

Цена человеческого труда, (или его результата в виде товара или услуги),  в денежном выражении всегда прямопропорциональна условно-декретированной денежной стоимости рабочего времени и обратнопропорциональна производительности труда, выражаемой количеством произведенных товаров или услуг приходящихся на одного работника в единицу времени на данном производстве.
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где: 
Ц т
-
цена труда;

С рв
-
условно-декретированная стоимость рабочего времени;

Т п
-
производительность труда.


Данная формула Всеобщего Закона Стоимости позволяет точно определять цену любого труда и формировать на ее основе цены равновесия на любой товар или услугу. Другими словами, позволяет устанавливать единые правила экономической игры для субъектов экономической деятельности

Пример

Если, при условной стоимости рабочего времени 1 руб. за 1 час работы, землекоп за восьмичасовой рабочий день вынул 12 кубических метров грунта, то стоимость его труда будет равна 8 рублям.

Поскольку в нашем примере известна стоимость рабочего времени и производительность труда землекопа (количество продукции в единицу времени), то можно узнать и конкретную цену одного кубического метра. Подставив в приведенную формулу приведенные в примере показатели, узнаем, что денежная стоимость 1 кубометра будет равна 0,66 рубля:
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Очевидно, что установление более высокой или более низкой условно-декретированной стоимости рабочего времени будет влиять только на масштаб цен того или иного товара или услуги. Если декретировать (официально узаконить) стоимость рабочего времени за день на уровне, допустим, 24 рубля (стоимость одного часа работы в этом случае составит 3 рубля), то цена одного кубометра составит уже 2 рубля: 
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Данный пример доказывает абсолютную взаимосвязь между условно-декретированной стоимостью рабочего времени, производительностью труда и ценой конкретного товара или услуги. Изменение любого из трех показателей неизбежно приведет к необходимости изменения других. 

Очевидно, что узаконив в некоем определенном масштабе условную стоимость рабочего времени, (то есть приравняв некоторое количество  часов работы к некоторому количеству рублей), появляется возможность формирования цен равновесия, то есть цен равных уровню платежеспособного спроса. 

Отсюда можно сделать основной вывод Всеобщего Закона Стоимости:

При неизменной производительности труда произвольное изменение стоимости рабочего времени и соответственно увеличения денежной массы, автоматически приводит к увеличению масштаба цен, то есть инфляции.

Если товарно-денежный обмен между субъектами экономической деятельности происходит на эквивалентной основе, то можно сказать, что в экономике имеет место товарно-денежный баланс, при котором объем товарного предложения полностью соответствует уровню платежеспособного спроса. Рассмотрим состояние товарно-денежного баланса на простейшей экономической модели.

Допустим, что в экономической системе действуют 4 субъекта экономической деятельности с полностью замкнутым производственным циклом, каждый из которых за 8 часов рабочего времени производит по 4 единицы продукции: товары "А", "Б", "В", "Г". 

При простом товарном обмене каждый производитель обменивает 3 единицы своего товара на три других, оставляя себе для потребления единицу собственного продукта, и таким образом потребительская корзина каждого состоит из четырех видов товара. Для того, чтобы перейти от простого товарного обмена (бартера) к товарно-денежному обмену им необходимо ввести в свою экономическую систему некоторое количество денег. Как определить, сколько денег им потребуется для обращения ? Принято считать, что для определения объема денежной массы необходимо перемножить все количество товаров на их цены: 
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где: Дм – денежная масса, Т – товары, Ц – цена товара.

Но возникает неразрешимый парадокс: для того, чтобы определить объем необходимой для обращения денежной массы, надо знать каковы цены, но цены нельзя узнать без введения в оборот денежной массы
. Следовательно, существующая в настоящее время "формула" расчета денежной массы является простой дефиницией (определением), а с точки зрения математики неопределенным уравнением, в котором из трех составляющих известна только одна. Если воспользоваться еще одной "формулой", на основе которой сегодня рассчитываются цены, то можно увидеть, что она тоже является дефиницией. В соответствии с данным определением цены, чтобы узнать цену товара надо суммировать затраты производства с прибылью, что выражается следующей формулой:
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где: Цт – цена товара, Зп – затраты производства, П – прибыль. 

Очевидно, что по этой "формуле" тоже рассчитать ничего нельзя, так как, во первых, затраты производства, это тоже цены на промежуточные продукты, которые без денег определить нельзя, а, во вторых, заранее никогда не известна прибыль, поскольку она формируется именно в процессе стихийного столкновения платежеспособного спроса покупателя, (который тоже зависит от объема денежной массы) и товарного предложения. Получается парадокс, который экономическая наука за все время ее существования разрешить не смогла: для того, чтобы рассчитать объем денежной массы, необходимо знать цены на все производимые товары и услуги. Но для того, чтобы определить цены товаров и услуг, необходимо… уже иметь в обращении денежную массу. 

Зададимся "простым" вопросом. Как определить стоимость (и ее денежное выражение) даже самого примитивного человеческого труда ? На этот вопрос экономическая наука за все время ее существования ответить не смогла, и именно поэтому стоимость как экономическая категория признана абстракцией. Но удивительно то, что от этой абстрактной категории – стоимости – сформулирована масса производных: прибавочная стоимость, меновая стоимость, потребительная стоимость и т.д. Но тогда, по сути, эти производные тоже абстракции, и они должны звучать как прибавочная абстракция, меновая абстракция и т.д. Но поскольку очевидно, что на самом деле "стоимость, это овеществленный в товаре труд", а с овеществленными категориями иметь дело гораздо проще, попробуем ответить на вопрос: действительно ли стоимость является абстракцией. 

Допустим, некто Петров решил оказывать пассажирам на вокзале услуги по переноске вещей вручную. Как определить сколько должна стоить его услуга, в которой нет никаких основных фондов и оборотных средств, кроме его собственных мышечных усилий ? Каков принцип, на основе которого можно было бы точно определить цену труда носильщика Петрова, если, конечно, не принимать во внимание абстрактно беспомощных (с точки зрения серьезной науки) рассуждений о том, что цена есть всегда компромисс между представлениями носильщика Петрова о ценности своего труда и потребителем данной услуги Ивановым. Очевидно, что отсутствие принципа формирования цен на любой вид товара и услуги, (или некоего регулирующего начала со стороны государства) всегда будет приводить к достаточно широкому диапазону компромиссных соглашений в виде цены между Петровым и потребителями его услуг. Каждый потенциальный потребитель услуги носильщика интуитивно будет определять для себя выгодность данной сделки, поскольку на самом деле принципа определения цены на данную услугу экономическая наука до сих пор не предложила. Разумеется, это не означает, что подобного принципа, как определенной закономерности, вообще не существует, просто он до сих пор не был открыт и сформулирован предшествующими поколениями экономистов. До открытия Закона Ома, электричество тоже представлялось стихийной неуправляемой силой, но когда Омом были открыты важнейшие взаимосвязи между силой электрического тока, его напряжением и сопротивлением и на их основе сформулированы основной закон, формулы, положения появилась возможность безопасного и эффективного использования электричества.

Основная задача экономической науки в том и состоит, чтобы на основе универсального принципа разработать механизмы формирования цен на любой товар или услугу, причем цены должны быть равновесными, то есть уравновешивающими по отношению друг к другу товарное предложение со стороны производителей и платежеспособный спрос со стороны потребителей. Именно формирование и поддержание равновесных цен позволит ликвидировать такое явление как инфляция. Данная задача упрощается тем, что каждый человек одновременно является, с одной стороны производителем какого-либо товара или услуги, а с другой стороны, потребителем каких-либо товаров и услуг и именно данный фактор упрощает практическую реализацию принципа равновесных цен. Очевидно, что реализуя свою услугу по равновесной цене носильщик Петров вправе рассчитывать на приобретение нужных ему товаров и услуг также по равновесным ценам.

На сегодняшний день существует два способа формирования товарно-денежных отношений. Первый состоит в том, чтобы просто ввести некоторое произвольное количество денег, которое через некоторое время распределится между всеми производимыми товарами. Очевидно, что в реальной экономической системе (где несколько десятков миллионов производителей) такое стихийное распределение займет достаточно много времени. Но с учетом разной степени ценовой эластичности на различные товарные группы, товарно-денежный баланс так и не наступит. Товары, обеспечивающие физическое существование (продовольствие), во все времена покупали и будут покупать по любой завышенной цене, но переплатив за один товар, потребитель не сможет приобрести другой. Второй способ состоит в произвольном установлении цен на все товары и услуги со стороны государства, но отсутствие принципа формирования цен не позволяет убедительно доказать, почему цена на хлеб установлена, допустим, в 5 рублей, а на молоко в 10 рублей.

Для решения задачи по формированию равновесных цен необходим принципиально другой подход, основанный на Законе Стоимости, который позволит рассчитать равновесную цену на любой товар или услугу. Этот подход, как было показано выше, состоит в декретировании (то есть официальном узаконивании) условной стоимости рабочего времени и изначальном формировании равновесных цен на все производимые товары. Допустим, что стоимость рабочего времени установлена на уровне 1 рубль за час, и соответственно, стоимость одного восьмичасового рабочего дня будет равна 8 рублям: 8 час. х 1 руб. 

Если производительность труда у всех четырех производителей товаров, о которых упоминалось выше, равна 4 единицам в день, то несложно рассчитать стоимость каждой единицы товара. Она составит 2 рубля. 
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Отсюда несложно рассчитать и объем необходимой денежной массы. Он будет равен 32 рублям и при этом система будет находиться в состоянии товарно-денежного равновесия:
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В данном случае можно говорить о равновесии между объемом обращающейся денежной массы и стоимостью валового внутреннего продукта, физический объем которого составляет 16 единиц. При этом стоимость потребительской корзины составит 8 рублей.

Однако, если производители товаров произвольно поднимут цену, допустим, вдвое, то товарно-денежное равновесие будет нарушено и восстановить его можно будет либо вернув цены на прежний уровень, либо увеличив вдвое денежную массу, что попросту изменит только масштаб цен. 

Представим, что цены отпустили на "свободу" и производители, желая получить больший доход, одновременно подняли цены, к примеру, до 6 рублей. В этом случае потребительская корзина из 4 товарных единиц будет стоить 24 рубля (
[image: image10.wmf].

6

.

.

4

руб

тов

ед

´

), а все количество товаров (16 ед.) будет стоить 96 рублей, (
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). Очевидно, что каждый из производителей (и одновременно потребителей), располагающий изначально суммой в 8 рублей дохода, не сможет купить прежнее количество товаров, так как потребительская корзина подорожала до 24 рублей. Соответственно, все потребители купят каждого товара в меньшем количестве, примерно втрое, но конкретные объемы будут зависеть от потребительских предпочтений. В итоге будет реализовано гораздо меньшее количество товаров, и в следующем производственном цикле будет произведено товаров ровно столько, сколько потребил рынок. Рассчитать, сколько в среднем составит потребление общего объема товаров, которые могут быть реализованы по данным ценам, достаточно просто, надо разделить всю сумму обращающихся денег на новую цену товаров.
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Следовательно, если прежний объем реализации (и, соответственно, производства в следующем цикле) составлял 16 единиц, то после поднятия цен втрое, объем реализации понизится тоже втрое. Проще говоря, наступит спад производства, который приведет в трехкратному понижению уровня жизни, так как потребители смогут приобретать и потреблять втрое меньше товаров.

Несложно рассчитать, насколько количественно уменьшится в среднем и потребительская корзина на душу населения. Если на четверых производителей будет приходится всего 5.33 единиц товара, то на каждого из них в среднем придется по 1.33 единицы: (5.33 ед. : 4 чел.). Восстановить равновесие возможно либо за счет возврата цен к прежнему уровню, либо за счет рефляции, то есть восполнения объема денежной массы соответствующего новой стоимости всех товаров. В этом случае система придет в равновесие с новым масштабом цен. Однако, если не будут приняты ограничительные меры для очередного роста цен система вновь придет в неравновесное состояние. Известно, что процесс роста цен и последующего индексационного увеличения денег в обращении называется инфляционной спиралью, скорость раскручивания которой зависит только от динамики роста цен и их последующей индексации. 

Из всего вышеизложенного можно сделать основной вывод, что ценовая политика является ключевым фактором в макроэкономических процессах и именно от характера ценовой политики зависит динамика темпов роста или спада производства валового внутреннего продукта.

Одно из основных положений Всеобщего Закона Стоимости гласит:

Товарно-денежное равновесие, нарушенное вследствие изменения (роста) цен, при неизменном объеме денежной массы, восстанавливается за счет сокращения товарной массы.

Такое уменьшение товарной массы при росте цен принято называть стагфляцией. 

На цены всегда воздействуют два основных фактора: государственное регулирование (которое особенно необходимо при отсутствии высокой конкуренции между производителями) и высоко конкурентная среда, в которой производством одного вида товара занято множество производителей. При этом очевидно, что до момента формирования этой среды регулированием цен (компромиссных соглашений между производителями и потребителями) должно заниматься государство.  

Из всего вышеизложенного можно сделать вывод, что для поддержания любой системы в сбалансированном состоянии необходимы равновесные цены рассчитанные на основе Закона Стоимости. 

2. Механизм формирования цен равновесия на основе Всеобщего Закона Стоимости

Вышеописанный принцип, положения и формулы Всеобщего Закона Стоимости позволяют разработать и реализовать механизм формирования равновесных цен, использование которого позволит раз и навсегда покончить с таким явлением как инфляция. Чтобы упростить понимание сути механизма равновесных цен и его действие вернемся для начала к нашему примеру с носильщиком ручной клади на вокзале Петровым. Представим, что государство декретировало условную стоимость рабочего времени в масштабе 1 рубль за один час работы. В этом случае восьмичасовой рабочий день будет стоить 8 рублей. Сразу оговоримся, что это не означает, что доход (или зарплата) носильщика Петрова составит 8 рублей в день, поскольку стоимость рабочего времени, это просто задаваемый государством денежный эквивалент стоимости человеческого труда за определенное время, который используется для расчета денежной стоимости конкретного товара или услуги. Для расчета нам еще необходимо знать среднюю производительность труда
 при производстве того или иного товара или услуги, которая выражается количеством единиц продукции в единицу времени. 

Допустим, что за час носильщик Петров, в среднем, может сделать три рейса с двумя чемоданами пассажира от стоянки такси до перрона, что за 8 часов рабочего дня составит 24 единицы услуг. Разделив стоимость рабочего дня в сумме 8 рублей на производительность труда Петрова в количестве 24 рейсов получим денежную стоимость одной разовой услуги по переноске двух чемоданов: 0,33 рубля
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Необходимо сразу пояснить, что стоимость рабочего времени и доход работника не синонимы, хотя и очень сильно взаимосвязаны. Действительно, если Петров, при цене его услуги в 0,33 рубля, в течение всего дня будет непрерывно носить по два чемодана, (то есть его услуга будет пользоваться предельным спросом), то он заработает за день 8 рублей. Но на самом деле он заработает ровно столько, сколько раз его услуга за день окажется востребованной. 

Логика подсказывает, что при неизменной, раз и навсегда узаконенной стоимости рабочего времени, цена услуги (стоимость переноски двух чемоданов) не будет меняться (расти) и повышение дохода Петрова может произойти только за счет трех факторов, имеющих, в принципе, одно основание: либо за счет непрерывного повышения тренированности мышц, (как у спортсменов, которые ставят все новые и новые рекорды), либо за счет механизации своей деятельности, то есть роста производительности труда. Узаконив условную стоимость рабочего времени, государство тем самым узаконивает и изначальную базовую цену на данный вид услуги, которая не должна меняться без изменения стоимости рабочего времени. Необходимо отметить, что речь идет не об оплате абстрактного труде, а о конкретной услуге, по переноске на определенное расстояние  двух единиц груза средней тяжести.

Фактор первый. Если через некоторое время, за счет повышения тренированности мышц носильщик Петров будет способен за один день совершать не 24, а 36 рейсов с чемоданами, (повысит скорость передвижения), то при неизменной денежной стоимости на его услугу, он будет получать в полтора раза больший доход – 11,9 рубля: (0,33 руб. х 36 ед. услуг), что вполне справедливо, так как более интенсивный труд позволяет производить большее количество услуг в единицу времени и соответственно получать больший доход.

Фактор второй. Если Петров с повышением тренированности за тоже время приспособится за один рейс переносить не два, а четыре чемодана, то в этом случае его производительность, и соответственно, доход возрастет до 16 рублей, то есть в два раза. 

Фактор третий. Сообразив, что катать пассажирский груз гораздо легче, чем носить, он на свой доход закажет или купит тележку, на которой можно будет разместить, не два, а, допустим, десять чемоданов, и, при неизменной цене услуги на два чемодана, соответственно, заработать в пять раз больше. Поскольку в этом случае появляется такое понятие как "основные фонды" (в данном случае тележка, которая периодически требует технического ухода в частности и накопления амортизационных отчислений в целом, на последующую замену), то носильщика Петрова уже можно условно классифицировать как "предпринимателя". 

Очевидно, что с помощью предложенного механизма, на основе Всеобщего Закона стоимости, можно определить и сформировать равновесные цены на все виды товаров и услуг. Затем, подсчитав по этим ценам совокупную стоимость валового внутреннего продукта, выпустить необходимый для обращения объем денежной массы и таким образом сформировать устойчивый товарно-денежный баланс, при котором инфляция будет равна нулю. 

Но для обеспечения устойчивого и непрерывного экономического роста надо вести постоянный мониторинг динамики валового внутреннего продукта и если производительность труда в отдельных секторах или отраслях возросла, что выразилось в росте ВВП, допустим, на 5 %, то необходимо сразу увеличить на эту же величину денежную массу в обращении. В противном случае увеличившееся товарное предложение, при прежнем уровне платежеспособного спроса, не позволит реализовать дополнительно произведенные товары и услуги и в следующем производственном цикле будет произведено прежнее количество товаров и услуг. В этом проявляется еще одна жесткая взаимосвязь между объемом денег в обращении, производительностью труда и ценой товара.

Еще одно положение Всеобщего Закона Стоимости гласит:

При равновесных ценах любое увеличение товарной массы должно сопровождаться немедленным увеличением денежной массы на эту же величину и наоборот.

Необходимо сразу отметить, что при таком подходе нет необходимости произвольно устанавливать или менять цены, так как они формируются на едином для всех производителей всеобщем принципе определения денежной стоимости товаров и услуг, а государство только декретирует условную стоимость рабочего времени и устанавливает способ расчета цен. Разумеется, после декретирования стоимости рабочего времени и расчета по новому принципу цен равновесия необходимо выпустить федеральный ценовой бюллетень со всем перечнем цен на все существующие виды товаров и услуг, который будет основным ориентиром для потребителей, производителей, налоговых и контролирующих органов. 
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� Для упрощения данного примера мы временно выводим из формулы еще один важный показатель – скорость оборота денежной массы, но при желании ее можно приравнять, допустим, к единице.


� Под средней производительностью понимается скорость или темп деятельности, с которой работник способен выполнять работу в течение всего рабочего дня без ущерба для качества.





_1045720274.unknown

_1064468672.unknown

_1064509628.unknown

_1064509689.unknown

_1064469060.unknown

_1064492103.unknown

_1064468763.unknown

_1064461247.unknown

_1064462672.unknown

_1045720393.unknown

_1045683151.unknown

_1045719840.unknown

_975659426.doc



