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Иностранный капитал в экономике Турции

После образования Республики турецкое правительство для развития экономики сделало ударение ни использование средств из внутренних ресурсов, показав таким образом свое стремление к национальной самостоятельности. Было начато строительство промышленных объектов и организация банковской системы, призванную сделать страну независимой от зарубежных финансовых учреждений. Большинство иностранных компаний было вынуждено свертывать и – это касалось как старых предприятий, основанных еще в Османской Империи, так и новых, возникших в 20-30-е гг.

В год образования республики - 1924 г. - под управлением иностранных компаний были 7 железных дорог, 6 – пользовались разрешением на добычу полезных ископаемых, работали 23 банка, 12 промышленных, 35 торговых и 11 обслуживающих муниципалитеты предприятий.

Согласно источникам, в 20-30 гг. в Турцию продолжали поступать иностранные инвестиции. Разница поступления иностранных инвестиций в республиканскую Турцию в отличие от Османской Империи, заключалось в том, что теперь при поступлении инвестиций образовывались смешанные компании, где часть капитала принадлежала турецким фирмам, и они не были независимыми, как в  Османской Империи. По данным турецких источников, в 20-30 гг. из 201 акционерного общества страны в 66 имелся иностранный капитал. Доля иностранного капитала смешанных предприятий составляла в целом 43 % (31,5 млн. т. лир из 73 млн. т. лир). Иностранный капитал был сосредоточен в основном в ткацкой, пищевой, цементной отраслях промышленности, производстве электроэнергии и газоснабжения.

В 1933-1950 гг. турецкое государство прибегает к «закрытой» экономике  и само включается в борьбу за создание стимулирование хозяйственного развития: строит заводы, шахты, электростанции и т.д. Только по окончанию II-ой мировой войны в стране были сделаны первые шаги на пути экономической либерализации, которая затронула внешнеторговый режим и отношения с иностранным капиталом.
 В этот период Турция начала пользоваться внешними источниками материальных и финансовых ресурсов поступивших из США по плану  Маршалла, Доктрине Трумэна, AID, PL 480 и др. До 1950 гг. кредиты США имели льготный характер, а в периоде 1950-1960 гг. - безвозмездный. Причиной этого были прозападные политические позиции турецкого правительства в указанные периоды. В предоставление финансовой помощи Турции включились и международные финансовые организации – Международный валютный фонд (МВФ) и Всемирный банк (ВБ), в которые она была включена в 1947 г. 

Таблица 1: Источники внешней помощи Турции (1946-1962) (млн. долл.)

Помощь США
Других международных организации
Выполнение
% выполнения


В долг
Безвозмездно
Всего




1946-48
45,4
-
45,4
5,0
-
70,8

1949
33,8
-
33,8
-
-
-

1950
40,0
31,9
71,9
80,4
-
-

1951
-
49,8
49,8
-
3400
70,8

1952
11,2
58,4
69,6
35,2
2993
11,1

1953
-
58,6
58,6
20,0
1148
6,3

1954
-
78,7
78,7
3,8
2598
2,4

1955
25,5
83,8
109,3
-
8002
16,3

1956
25,0
104,3
129,3
-
21605
32,3

1957
25,1
62,3
87,4
13,5
10531
24,6

1958
23,2
90,4
113,6
125,5
15068
26,1

1959
97,2
107,0
204,2
-
19825
28,5

1960
26,5
99,0
126,5
37,0
18711
38,2

1961
131,0
89,8
220,0
161,7
43056
48,9

1962
102,5
81,6
184,2
15,0
87246
65,3









ИТОГО
586,4
995,6
1582,3
497,1
234183
32,8

Источники: Kenan Bulutoğlu, 100 soruda Türkiye’de Yabancı Sermaye, İstanbul 1970; US, AID, Economic And Social Indicators- Turkey August 1972 (aktaran Turgut, op.cit, s.146; Kepenek, op.cit, s.102)

Одновременно были предприняты шаги для смягчения режима в отношении частных иностранных инвестиций. Первой мерой по привлечению иностранных инвестиций стало Решение № 13, вышедшее 22 апреля 1947 г., в котором предусматривалось привлечение иностранных инвестиций в виде валюты для вложений в такие отрасли, как сельское хозяйство, обрабатывающая промышленность, транспорт, туризм и т.д. Указывалось, что если иностранные инвестиции будут способствовать развитию экономики и экспорта, то государство разрешит частным иностранным инвесторам вывозить некоторую часть вырученных доходов из страны. Неопределенность, непоощрительность  условий этого Решения не могли привлечь иностранных инвесторов. Вместе с тем, в дальнейшем, опираясь на Решение № 13  и в соответствие с Решением № 17 (1962) было создано несколько смешанных компаний с иностранным капиталом. Привлечение прямых иностранных инвестиций постепенно становится одной из целей экономической политики Турции. В первой правительственной программе Хасана Сака (10 сентября 1947 г. – 8 июня 1948 г.) в разделе «экономическая политика» впервые за время  существования Республики делалось ударение на привлечение иностранного капитала: «Правительство придает важное значение иностранным инвестициям и будет привлекать их столько же, сколько и местных инвестиций». 

Аналогичным образом, в первой правительственной программе кабинета Аднана Мендереса (с 22 мая 1950 г. по 8 марта 1951) отмечалось: «следует выполнить все необходимые условия для того, чтобы воспользоваться выгодами иностранного капитала». А уже во второй правительственной программе А. Мендереса (с 9 марта 1951 г. по 14 мая 1954 г.) говорилось: «подготовлен закон, который обеспечит приток иностранного капитала для увеличения производства». Конкретные законы по привлечения иностранных инвестиций начали выходить с марта 1950 г. Их завершением в тот период стал Закон о поощрении иностранного капитала (Yabancı Sermaye Teşvik Kanunu) № 6224, опубликованный 18 января 1954 г., который в неизменном виде просуществовал до 1980 гг. В этом законе, который был подготовлен под руководством главы Американской комиссии по внешней торговле Ренделлом, говорилось что иностранный капитал может участвовать во всех отраслях, которые открыты для местного частного капитала. В законе указывалось, что иностранные инвестиции могут поступать как в денежной форме, так и в виде станков, оборудования, лицензий, патентов и разрешений на марку. По результатам исследований об иностранных инвестициях в указанный период оказалось, что 3/4 всех таких инвестиций составил ввоз станков и оборудования, и только 17 % поступило в виде денег. Еще одним важным законом об иностранных инвестициях в стране явился Закон № 6326 от 18 марта 1954 г., который был нацелен на то, чтобы воспользоваться зарубежными инвестициями и технологиями для разведки и добычи нефти. За период 1954-1965 гг., опираясь на Закон о нефти, в страну поступило 1.850 млн. т. лир.
 Эта сумма превысила сумму, поступившую после выхода Закона о поощрении иностранного капитала, хотя так и удалось значительно увеличить производство местной нефти. В целом за период 1957-1965 гг. 95 % иностранного частного капитала, поступившего в страну, было вложено обрабатывающую промышленность. Из этой суммы 26 % поступило в производство пластмассы и каучука, 25 % на химических товаров, 13 % - домашних электрических приборов и 11 % - в пищевую отрасль. Причиной такого расклада явилось расширение внутреннего рынка, вследствие чего было выгодно инвестировать именно в эти сферы. Иностранцы, инвестировавшие в обрабатывающую промышленность, обычно имели долю в три раза меньше, чем фирмы или граждане Турции. Такое положение было важным, если даже это не означало контроль над иностранным капиталом. Иностранный капитал часто является путеводителем для местных инвестиций в частный сектор, а также выполняет функцию тягача суботраслей. Но с другой стороны, особенностью прямых иностранных инвестиций в тот период было то, что они часто не отвечали современным технологическим данным и критериям. Их производственная эффективность обычно была ниже технологического уровня, что вело к относительно высокой себестоимости. А недостаточная технологическая эффективность производственного критерия говорит о высокой себестоимости. Однако в условиях Турции того периода защита внутреннего рынка от иностранной конкуренции таможенными стенами, открывала пути для получения высокой прибыли. Иностранный капитал, находящийся под защитой и в сотрудничестве с местным торгово-промышленным капиталом, мог прибыльно работать, даже при высокой себестоимости. Поэтому иностранные инвесторы в данный период оказались непродуктивными для того, чтобы увеличивать экспорт и производить высокую добавленную стоимость. Защищаясь таможенными стенами, несмотря на высокую себестоимость, они получали большие маржинальные доходы. Как пишет известный турецкий ученый, профессор Средне-восточного технического университета Якуп Кепенек: «Из этих иностранных инвестиций, которые были направлены на внутренний рынок и были далеки от экономичного использования, ни одна не принесла пользы Турции».
 
Без сомнения повышение проблемы производственной эффективности требует создания промышленных предприятий, использующих передовые технологии. Но в Турции это связано разрешением характерных для многих развивающихся стран структурных проблем. Одна из проблем, это неосуществление или же недостаточное осуществление развития местного производства, которое связано с зависимостью хода индустриализации. От необходимости импорта основных средств производства, включая сырье и полуфабрикаты. Зависимость от импорта товаров производственного назначения ведет к посту отрицательного баланса во внешней торговле. Говоря об экономических причинах направления сосредоточенности прямых иностранных инвестиций в определенных подсекторах обрабатывающей промышленности, следует иметь в виду и особенности динамики и структуры внутреннего рынка Турции в то время. В 60-70-ые гг. XX в. величина внутреннего рынка достигла такого уровня, что местное производство лекарств, продовольствия (включая безалкогольные или слабоалкогольные напитки), резины, пластмасс могло обеспечить высокие доходы от производства. Напрямую было тесно связано с развитием внутреннего рынка деятельность не только национального, но и иностранного капитала. Значительная часть иностранных инвестиций в промышленность направились на производство бытовых товаров. Распределение иностранных инвестиций по странам происхождения показывает, какую большую роль в развитии экономики Турции играл американский капитал того времени. Около 40 % вложенных прямых иностранных инвестиций того времени приходилось на долю США. Вслед за США шли Германия, Швейцария и Голландия - каждая с 10 %. Общая сумма инвестиций этих четырех стран составила около 85 % всех инвестиций.

В общем-то, можно сказать, что иностранные инвестиции в первые десятилетия послевоенного периода оказали положительное действие на развитие турецкой экономики. Хотя доля иностранных инвестиций в производстве была сравнительно невысокой (1/8 часть), И иностранные инвестиции, которые направлялись в промышленность, при создании пользовалась примитивными технологиями и импортным сырьем. Сохранение низкого уровня производства означало его неконкурентоспособность на внешних рынках и могло продолжаться только опираясь на расширение спроса на внутреннем рынке и запрете импорта. 

В 1960 – 1980 гг. с увеличением потребностей во внешних источниках возникли сложности по выплатам внешних платежей. Такое положение продолжалось и после введения с 1963 г. планирования, которое потребовало расширения использования капитала из внешних источников. Запланированное в начале периода планового развития уменьшение привязанности к внешним источникам, которыми были преимущественно кредиты и займы, не было осуществлено. В то время как потребности экономики во внешних источниках возрастали, такой их важный элемент, как прямые частные иностранные инвестиции не давал ожидаемых результатов. По итогам первых трех пятилетних планов, затруднения с выплатой обязательств по внешним платежам все более возрастали. В начале планового периода «уменьшение зависимости экономики от внешних источников» и достижение самоподдерживающего роста было положено в основу экономической политики. Можно даже сказать, что плановая система зародилась для устранения зависимости экономического развития страны от внешних источников, в рамках импортозамещающей стратегии которая, как тогда считалось, сможет этому способствовать. Новые промышленные предприятия должны были не только экономить валюту, но и стать главными снабженцами страны валютой. Однако снижения зависимости Турции от внешних источников финансирования после выполнения первых трех пятилетних планов не произошло.

После вступления Турции в период планирования произошли важные изменение в ее внешних экономических связях. После принятия Турции в ассоциированные члены Европейского экономического сообщества (1963 г.), США начали уступать ЕЭС в размерах инвестиций и кредитов. При выработке экономической политики Турции все больший вес приобретали отношения с ЕЭС. Это нашло отражение и в движении капитала, куда турецкая статистика включает инфраструктурные инвестиции по линии НАТО. В период действия II-го пятилетнего плана они уменьшились, а во III-ей пятилетки несколько возросли. В то же время, в период выполнения III-го пятилетнего плана перестали использоваться сельскохозяйственные кредиты США (PL. 480) – среди причин было ослаблений отношений с США в 1970 гг. А причина не использования во время III пятилетнего плана – точнее до 1975 г. - кредитов МВФ и EMA (Европейский платежный союз), стало резкое обострение дефицита валюты в стране.
 Данные по реализации проектных и программных кредитов свидетельствуют об изменении их значения в финансировании турецкой промышленности и экономики, в целом: первое значительно увеличивалась, второе значительно – уменьшалась. Другими словами, компании - кредиторы усилили поддержку определенных проектов. Эта тенденция была связана и с изменениями в кредитных источниках. Обычно кредиты из социалистических стран, которые – в первую очередь СССР - принимали в этот период активное участие в индустриализации Турции,  являлись проектными.
 

Таблица 2. Движение капитала по итогам первых трех пятилетних планов

(млн. долл.).









I

II 

III 








  (1963-1966)     (1967-1971)
     (1972-1976)

Невидимые операции

Процентные платежи по внешнему долгу

   
-163

-234

-862

Перевод прибыли





-74

-168

-342

Платежи по погашению проектных кредитов

-27

-130

-131

Туризм






-65

+55

+74

Поступление валюты от рабочих эмигрантов

+287

+1732

+5886

Остальные невидимые операции



+2

+15

+1002

Баланс операций по невидимым статьям


+488

+2334

+8042

Инфраструктура (НАТО)




+166

+62

+95

Другие виды движения капитала

Выплата основных сумм по внешнему долгу

-508

-616

-714

Прямые иностранные инвестиции



+115

+183

+362

Проектные кредиты





+317

+921

+1931

Программные кредиты




+723

+516

+181

Импорт без стоимости




+38

+142

+444

Кредиты США, PL. 480




+165

+197

-

Кредиты МВФ, EMA  




+213

+225

-

Баланс движения капитала




+1063

+1568

+1204

Движение резервов (- увеличение)



+87

-1139

+783

Использование специальных прав заимствования 
+87

+39

+472

Краткосрочные и долгосрочные кредиты


-121

+413

+4375

Источник: Maliye Bakanlığı. Ekonomik Rapor 1978, s.42.
Золотовалютные резервы Турции, которыми в это время полностью распоряжался Центральный Банк, в периоды I-го и в особенности III пятилетнего плана существенно сократились. Во время III пятилетнего плана, Турция широко пользовалась специальными правами заимствования (Special Drawing Rights, SDR), выпускавшимися Международным валютным фондом (МВФ) с конца 1960-х гг. В периоде III пятилетнего плана Турция была вынуждена использовать и другие источники краткосрочных и среднесрочных кредитов.
 В результате использование краткосрочных и среднесрочных кредитов во время III пятилетнего плана возросло в десять раз, по сравнению с периодом II-го пятилетнего плана. В период первых пятилетних планов происходило увеличение прямых иностранных инвестиций (ПИИ) в Турцию - их поступило соответственно 115, 183 и 362 млн. долл. (см. табл.2). Рост привлекательности турецкой экономики для иностранных инвесторов в первую очередь был связан с большими выгодами, в том числе с ростом переводом прибыли. За период I-го пятилетнего плана было переведено 74 млн. долл., II-го - 168 млн. долл., а в годы III-го пятилетнего плана эта сумма составила 342 млн. долл. Отношение переведенного дохода к производимым прямым иностранным инвестициям с годами увеличивалось, и за последний период поднялось до 94,5 %. Трансферт доходов в зарубежье на сумму близкую сумме произведенных инвестиций, сокращает, часто до минимума, количественное  накопление иностранного капитала в стране. 

Таким образом, развитие турецкой экономики в период планирования, особенно в годы III-го пятилетнего плана, сопровождалось ростом ее потребности в иностранных источниках, которые достигли чрезмерной величины. Нехватка валютных доходов для погашения внешних долгов естественно порождает потребность в максимально эффективном использовании внешних источников, учитывая большую важность этих источников для развития экономики. Во время планового периода поступление в Турцию капитала было больше, его переводов за рубеж. И это происходило за счет увеличения внешнего долга. В этот период накопление капитала за счет внешних источников в большей мере завесило от состояния золотовалютных резервов, которые концентрировались в Центральном Банке и их использования. Это не касалось лишь определенных проектных кредитов и прямых иностранных инвестиций, использование которых оставалось было ограниченным. Турецкий опыт использования внешних источников финансирования в условиях закрытой экономики, ограничения рыночных отношений, неприемлемого для широкого притока прямых иностранных инвестиций, то в экономике развивающихся стран подтверждает общее для такого рода правило: Они попадают в долговую зависимость из-за хронического и растущего дефицита по внешним обязательством.

Главный источник этой слабости заключается в структуре самой экономики. Если не развита промышленность по производству современной технологии или же не привлекаются прямые инвестиции для того, чтобы обеспечить развитие высокотехнологичных отраслей производства, невозможно избавиться от долгов и кредитов. 

После 1980 гг., когда турецкая экономика «открылась» и был взят курс на либерализацию внешнеэкономических связей и экспорториентирование, поступление иностранного капитала в страну увеличилось. В программе от 24 января было уделено большое внимание необходимости поощрения притока иностранного частного капитала. В этих целях началось проведение административных и правовых реформ. Решение турецкого правительства, принятое в 1989 г., о присоединении к ст. 8 Устава МВФ о конвертируемости турецкой лиры и открытии свободного движения между турецким и зарубежными рынками привело к еще большему оживлению движения капитала. Хотя либерализация потока капитала после этой даты временно решало некоторые внутренние проблемы, за счет притока «горячих денег», однако не смогла создать условия для стабильного долгосрочного развития турецкой экономики.
 Бесконтрольное движение капитала в виде «горячих денег» после 1990 г. стало причиной двух больших финансово-экономических кризисов. Что касается прямых иностранных инвестиций, то их поступление в Турции начиная с 80-х гг. постепенно возрастает, хотя их фактическое поступление постоянно было ниже заявленных и разрешенных сумм и их динамика оставалась крайне неустойчивой и в отдельные годы уступала притоку краткосрочного капитала.

Таблица 3. Динамика прямых иностранных инвестиций (1980-2003)

Года

 
 

Разрешенный

иностранный капитал 
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предприятий

(млрд. лир)









1980
97
35
36
76,87
78
28,39

1981
337
141
42
72,16
109
47,40

1982
167
103
62
218,14
147
100,20

1983
103
87
84
199,22
166
147,11

1984
271
162
60
312,28
235
254,78

1985
234
158
68
1 168,16
408
464,98

1986
364
170
47
3 099,74
619
707,16

1987
655
239
36
3 179,53
836
960,04

1988
820
488
60
5 468,27
1 172
1 597,10

1989
1 512
855
57
9 507,35
1 525
4 847,83

1990
1 861
1 005
54
18 249,28
1 856
7 943,78

1991
1 967
1 041
53
15 893,98
2 123
13 101,04

1992
1 820
1 242
68
17 976,36
2 330
23 441,21

1993
2 063
1 016
49
70 136,27
2 554
36 737,05

1994
1 478
830
56
37 202,36
2 830
62 449,96

1995
2 938
1 127
38
328 447,82
3 161
113 013,79

 1996
3 837
964
25
1 250 652,13
3 582
235 971,18

1997
1 678
1 032
62
624 461,10
4 068
458 968,46

1998
1 646
976
59
1 016 653,54
4 533
823 560,55

1999
1 700
817
48
1 599 520,36
4 950
1 446 502,79

2000
3 477
1 719
49
7 883 004,85
5 328
3 063 463,63

2001
2 725
3 288
120
2 568 750,00
5 841
6 184 411,71

2002
2 243
590
26
1 535 599,00
6 280
10 092 737,82

2003

1 208
150(3)
12
2 161 400,68
6 511
12 605 285,00









ИТОГО
35 204,30
18 085

19 151 249,45

 

* Данные на январь-май

Источники: TC. Hazine Müsteşarlığı

Несмотря на уменьшение значения пятилетних планов в рыночной экпорториентированной экономике, они сохраняют большое значение в обеспечении общего прогнозирования. Но нацеленные на оптимистическую перспективу эти планы, остаются далекими от выполнения расчетных наметок. 

VI-ый пятилетний план (1990-1994), поставивший своей целью удовлетворение потребности нынешнего поколения, не подвергая опасности будущие поколения, указывал, что нужно, уменьшая внешние долги, увеличивать поступление прямых иностранных инвестиций, ведя их до 5,5 млрд. долл. в год. Перед началом 1994 г., который был последним годом VI-ой пятилетки, увеличение бюджетных расходов, сопровождавшееся ростом государственного дефицита, ускорило поступление «горячих» денег и стало причиной укрепления турецкой лиры. Это наряду с ростом стоимости рабочей силы и сокращения мер для поощрения экспорта, снизило конкурентоспособность турецкой экономики. В результате ее внутренние дисбалансы экономики, проистекающие из высоких государственных дефицитов, в первую очередь бюджетных, стали причиной внешних дисбалансов: быстро возрос импорт, замедлился экспорт и отрицательный баланс во внешней торговле достиг значительных размеров. Нарушение внутреннего и внешнего баланса в начале 1994 г., открыло путь к серьезному кризису на рынках валюты и капитала. В 1994 г. - конце VI-ой пятилетки, когда Турция находилась в состоянии трехзначной инфляции (125 %), а ее ВВП упал на 5,5 %, ожидаемые прямые иностранные инвестиции не только не были осуществлены, но их поступление было много ниже чем в предыдущие годы. С целью вывода страны из кризиса 5 апреля 1994 г. правительство Тансу Чиллер разработало план стабилизационных мер (Olağanüstü İstikrar Tedbirleri). 

Турция во время VII-ой пятилетки (1995-1999) и в первый год вхождения в Таможенный союз (1996 г) оказалась лицом к лицу с тремя важными проблемами, которые оказывали действие на рынки. Это политическая неопределенность после парламентских выборов 1995 г., начало применения единой с ЕС таможенной системы и прекращение договора stand-by с МВФ. Ожидаемые Турцией прямые иностранные инвестиции после вхождения ее 1 января 1996 г. в Таможенный союз ЕС, снова не были осуществлены. В то время, как было дано разрешение на поступление иностранных инвестиций в 1997 г. на сумму в 1,6 млрд. долл., фактически поступил лишь 1 млрд. долл.

Эта цифра продолжала снижаться и в 1998 г. и в 1999 г. и упала до 817 млн. долл. в 1999 г. Турецкое правительство была вынуждено внести некоторые поправки в законодательство, что позволило в следующие два года поднять поступление прямых иностранных инвестиций.

В новое XX-е тысячелетие Турция вошла с тремя положительными изменениями. Первое – это приобретение статуса кандидата в члены ЕС, второе – приведение в действие программы по снижению инфляции и третье – по началу успешная работа коалиционного правительства, возглавляемого Б. Эджевитом. В начале 2000 г. было объявлено о проведении трехгодичной стабилизационной программы, поддерживаемой МВФ. С ее помощью реформ программы и при поддержке кредитами от МВФ, Турция намерилась отрегулировать государственные финансы, снизить инфляцию и поднять эффективность экономики. Снижение тяжести государственных долгов является самой главной необходимостью для оздоровления экономики. Если бы эта программа получила развитие в бескризисных условиях, то можно было бы удерживать в приемлемых границах социальную стоимость мер по снижению инфляции, и реальная заработная плата могла бы сохраняться на должном уровне. Однако в то время, когда наметилось улучшение в положении Турции, произошли изменения в мировой экономике. Вслед за расширением в середине 1990-х гг., она вступила в период стагнации и спада.

В масштабах мировой экономики, начиная с 2001 г. наступило резкое уменьшение потока прямых иностранных инвестиций. В Турции это уменьшение началось в 2002 г. (после пика в 2001 г.) с оттока «горячих денег» и портфельных инвестиций по биржевым каналам в связи с развитием очередного финансового кризиса. Турецкие холдинги, которые развивались бесконтрольно, поставили и себя и  банки, созданные с целью финансирования государства с рынков капитала, и всю банковскую систему под опасность. Портфельные инвестиции, которые ввозились в Турцию больше прямых иностранных инвестиций, стали причиной испарения «горячих» денег. А уход «горячих денег» из страны сильно ухудшило положение предприятий. Владельцы банков - крупные холдинги, почти все, чтобы спасти свои предприятия принудили банки к их финансированию и таким образом, поставили их в тяжелое положение. Как считают турецкие эксперты, главная ошибка быть может заключалась в том, что в стране, почувствовавшей близость перспективы вхождения в ЕС, не брали в расчет возможность провала стабилизационной программы и не предусмотрели для этого серьезных превентивных мер.
 В ноябре 2002 г. банковская система была на грани полной разрухи и потребовалось государственное вмешательство для ее спасения.

Из уроков горького опыта использования Турцией портфельных инвестиций («горячих денег») был сделан вывод, заложенный в обнародованное заявление власти об экономической политике, - «Увеличение роли частного сектора и иностранных инвестиций в турецкой экономике» (Türk Ekonomisinde Özel Sektörün ve Yabancı Yatırımın Rolünün Artırılması): «чтобы уменьшить внешние долги, достигшие чрезмерной величины и продолжить модернизацию экономики необходимо привлечение среднесрочных прямых иностранных инвестиций».

Таким образом, общим итогом анализа привлечения Турцией прямых иностранных инвестиций будет следующим. После того, как в 1954 г. вышел Закон № 6224 о поощрении иностранного капитала, за 25 лет до 1980 г. в Турцию пришло менее 100 зарубежных инвесторов, вложивших в экономику только 228 млн. долл. Из них крупными и влиятельными инвесторами можно было назвать лишь 15-20 иностранных фирм. Очевидно, что за эти 25 лет в Турцию не были произведены серьезные инвестиции. После принятия Решения от 24 января 1980 г., с открытием экономики и переходом на экспортную ориентацию, наметились положительные сдвиги в поступлении в Турцию прямых иностранных инвестиций. В 1987 г. впервые был превышен уровень реальных вложений в 200 млн. долл. В 1988 г. эта цифра поднялась до 500 млн. долл., в 1989 г. до 850 млн. долл., а в 1990 г. в первые эта сумма достигла 1 млрд. долл.
 До середины 1990-х гг. ежегодные прямые иностранные инвестиции остались примерно на этом уровне. Но с 1994 г. их рост практически остановился. Половина  инвестиций, поступивших в Турцию до 1993 г., были новыми инвестициями, то есть были сделаны компаниями, которые до этого времени не существовали. В 1994 г. доля таких компаний сократилась до 11 %, или до 100 млн. долл. и последующие годы не поднималась выше 10 %. Если вычесть из этих 100 млн. долл. долю средних инвесторов, то останется 300-400 мелких иностранных инвесторов, общие инвестиции которых составляют 15-20 млн. долл., то есть незначительная сумма. Владельцами части этих небольших фирм были совместные акционерные компании, созданные турецкими эмигрантами и немцами ФРГ или предприятия сирийцев и иракцев, образованные для ведения торговли, которых не назовешь международными инвесторами. Если не считать итальянских инвесторов, вложивших 1.5 млрд. долл., которые пришли с подрядом мобильной связи GSM в 2000 г., до конца 2003 г. в Турции почти не было прямых иностранных инвестиций, достигающих серьезных размеров.
 

Турция во второй половине 1994 г. была включена в состав стран, для которых США разработали стратегию под названием «10 больших развивающихся рынков» (Gelişmekte olan 10 Büyük Pazar) и даже заняла в нем второе место после Китая. В число стран, на которую была распространена данная стратегия, были включены Китай, Южная Корея, Индонезия, Индия, Мексика, Бразилия, Аргентина, ЮАР, Польша и Турция; они которые в будущем должны занять место наиболее быстро развивающихся стран.
 Уже в конце и начале XX столетия планировалось наладить их тесное взаимоотношение с США в сферах торговли и инвестиций. Как ожидалось к 2000 г. отношения США с этими 10 странами должно было достичь уровня отношений с ЕС и Японией. Когда наступил 2000 г. 9 стран из 10 перешагнули этот уровень. Не достигшей запланированного уровня оказалась только Турция. Кризисы в 1999 г. и в 2001 г. нанесли серьезные раны экономике Турции. Хотя Турция и выглядела страной с большим инвестиционным потенциалом для иностранного капитала, это однако не получило подтверждения  на практике. В сводных оценках стран по рентабельности и потенциала для прямых иностранных инвестиций, содержавшихся в международных докладах, начала XXI в.,  Турция заняла место среди стран с низкой рентабельностью и низким потенциалом, и по привлекательности для прямых иностранных инвестиций оказалась лишь на 112 месте в мире. Главной причиной относительно небольшого поступления иностранных прямых инвестиций в Турцию, следует считать нехватку эффективных и конкретных шагов в сторону их привлечения. 

К таким шагам приступило правительство Турции, уже 31 января 2002 г., подготовившее «Закон о принципах программы реформ по улучшению инвестиционной среды» (Yatırım Ortamının İyileştirilmesi Reform Programı Prensip Kararı). Уже в марте 2003 г. был издан «Закон о разрешении на работу иностранцам» (Yabancıların Çalışma İzinleri Hakkında Kanun), а летом того же года вступил в действие «Закон о прямых иностранных инвестициях» (Foreign Direct Investment Law) № 4875 от  17 июня 2003 г. Новый закон, отменивший действовавший с 1954 г. Закон № 6224, содержит основанные на международных стандартах формулировки понятий «прямая иностранная инвестиция», «иностранный инвестор», «иностранный капитал»; была упразднена бюрократическая система получения разрешения и согласования на произведение прямых иностранных инвестиций, ее заменила система информирования. По новому Закону № 4875, все физические лица, являющиеся гражданами других страх и граждане Турции, живущие за рубежом, а так же юридические лица, образованные по законам иностранных государств и международные компании определяется как иностранные инвесторы. 

А прямыми иностранными инвестициями являются: наличный капитал в виде свободно конвертируемых валют, купля-продажа которых производится Центральным Банком Турецкой Республики; ценные бумаги иностранных предприятий (за исключением государственных облигаций); поставки машин и оборудования; права на промышленную и интеллектуальную собственность; право на реинвестирование прибыли; право на разведку и добычу полезных ископаемых; право на образование предприятий или же являться акционером предприятий с собственной минимальной суммой акций в 10 %. Принятие этого Закона позволило существенно увеличить поступление в страну прямых иностранных инвестиций. Этому благоприятствовала мировая конъюнктура. 

По данным доклада UNCTAD о Мировых инвестициях отмечалось, что в 2004 г. по сравнению с 2003 г. прямые иностранные инвестиции в мире увеличились на 15,5 млрд. долл. и достигли 648,1 млрд. долл.
 Большая часть иностранных инвестиции была вложена в экономику развитых стран в виде купли или объединения предприятий; прямые иностранные инвестиции в развитые странные в несколько раз превышают инвестиции, произведенные в развивающиеся страны. В Турцию в 2004 г. поступило прямых иностранных инвестиций на сумму в 2.733 млн. долл., в то же время инвестиции Турции в другие страны мира составили на сумму в 859 млн. долл. Если сравнить данные о притоке инвестиций в Турцию с совокупными мировыми иностранными инвестициями, то если в 2003 г. на долю Турции пришлось 0,27 % их поступлений, то в 2004 г. эта доля возросла до 0,42 %. Больше всего иностранных инвестиций в 2004 г. на сумму в 61 млрд. долл. поступило в Китай, и что позволило этой стране поднять показатели развития в большей мере чем другим странам.
 

Таблица 4. Распределение прямых иностранных инвестиций по странам и регионам (млн. долл.)


Приток
Отток


2002 г.
2003 г.
2004 г.
2002 г.
2003 г.
2004 г.

Общая сумма прямых иностранных инвестиций
716 128
632 599
648 146
652 181
616 923
730 257

Вложения в развитые страны, всего
547 778
442 157
380 022
599 895
577 323
637 360

- США
71 331
56 834
95 859
134 946
119 406
229 294

- Англия
24 029
20 298
78 399
50 300
66 457
65 391

Вложения в развивающиеся страны, всего
155 528
166 337
233 227
47 775
29 016
83 190

- Турция
1 063
1 753
2 733
175
499
859

- Китай
52 743
53 505
60 630
2 518
-152
1 805

Источник: UNCTAD World Investment Report, 2005

По данным казначейства можно увидеть количество иностранных предприятий в Турции в Таблице 5. ниже.

Таблица 5. Количество предприятий с иностранным капиталом

Года
Новые компании
Действующие компании с участием иностранного капитала
Филиалы иностранных компаний
Итого

1954-1999 (Кумулятивно)
3928
495
157
4.580

2000
356
116
20
492

2001
351
119
34
504

2002
371
123
23
517

2003
899
206
36
1.141

2004*
1608
478
64
2.150

2005*-октябрь
1887
392
44
2.323

Всего
9400
1929
378
11.707

*Оценка         

Источник: Hazine Müsteşarlığı- Yabancı Sermaye Geliştirme Merkezi

На конец ноября 2005 г. в Турции было образовано 9.778 новых предприятий с целиком иностранным капиталом и 1.929 совместных предприятий с участием турецкого капитала. Таким образом, общее количество предприятий с иностранным капиталом составила 11.707 единиц. Приведенные данные свидетельствуют о быстром увеличении количество предприятий с  иностранным капиталом после выхода Закона № 4875. Уже в 2003 г. количество предприятий с иностранным капиталом по сравнению с 2002 г. увеличилось на 88,4 %. Количество вновь образованных предприятий с иностранным капиталом между датой публикации Закона № 4875 17 июня 2003 г. и 31 ноябрем 2005 г. составило 86,5 % всех предприятий, образованных до выхода Закона № 4875. 

Таблица 6. Отраслевое распределение предприятий с иностранным капиталом. 


Количество предприятий

Отрасли
1954-2002

(Кумулятивные данные)
2003
2004*
2005*

октябрь
Всего

Сельское хозяйство, охота и лесоводство
72
27
30
25
154

Рыболовство
14
2
2
3
21

Горнодобывающая и каменноугольная промышленность
108
14
33
42
197

Обрабатывающая промышленность
1508
277
372
382
2.539

Электричество, газ и водоснабжение
78
9
17
9
113

Строительство
213
30
140
275
658

Оптовая и розничная торговля
2256
445
929
663
4.293

Гостиничный и ресторанный бизнес
647
64
79
136
926

Транспорт, связь и складирование
454
93
219
228
994

Услуги финансовых компаний
117
14
8
17
156

Аренда недвижимости и деловое сотрудничество
420
92
236
408
1.156

Государственное управление и оборона, обязательное социальное страхование
18
3
3
7
31

Образовательные услуги
17
7
12
17
53

Здравоохранение и социальные услуги
61
21
27
38
147

Другие общественные, социальные и персональные услуги
107
42
43
70
262

Бытовые услуги
1
1
-
1
3

Международные организации и представительства
2
-
-
2
4

Всего
6093
1.141
2.150
2.323
11.707

*Оценка         

Источник: Hazine Müsteşarlığı- Yabancı Sermaye Geliştirme Merkezi
Как видно из Таблицы 5, из 11.707 предприятий с иностранным капиталом в оптовой и розничной торговле заняты 4.293, потом в обрабатывающей промышленности - 2.539, в аренде недвижимости и деловом сотрудничестве - 1.156. Большая часть предприятия с иностранным капиталом, относящихся к обрабатывающей промышленности,  действуют в текстильной, пищевой, химической отраслях.

Таблица 7. Распределение прямых иностранных инвестиций по странам происхождения

 (млн. долл.)

Страны
1954-2002 (Кумулятивные данные)
2003
2004*
2005*

Октябрь
Всего

Страны ЕС (25)
3.145
475
1.087
1.369
6.076

Германия
1.052
159
381
421
2.013

Голландия 
526
73
145
178
922

Англия
427
68
144
268
907

Франция
289
33
75
61
458

Италия
256
32
81
52
421

Другие страны ЕС
595
110
261
389
1.355

Другие страны Европы (кроме стран ЕС)
711
144
299
292
1.446

Швейцария
248
17
34
27
326

Российская федерация
209
50
110
107
476

Северный Кипр
60
8
23
17
108

Украина
37
10
28
28
103

Болгария(
28
19
29
29
105

Другие 
129
40
75
84
328

Страны Северной Африки
109
21
27
36
193

Другие страны Африки
22
11
18
13
64

Северная Америка
395
65
111
101
672

США
359
58
101
87
605

Канада
34
7
10
14
65

Центральная Америка и Карибы
50
3
8
9
70

Южная Америка
7
-
4
2
13

Ближний и Средний Восток
1.196
285
385
352
2.218

Иран
367
113
135
109
724

Ирак
190
41
55
57
343

Сирия
153
19
21
32
225

Саудовская Аравия
85
6
16
17
124

Азербайджан
100
41
61
50
252

Другие
291
65
97
87
540

Центральная и Юго-Восточная Азия и Дальний Восток
390
123
174
127
814

Китай
114
51
59
24
248

        Япония
62
6
15
6
89

Южная Корея.
56
18
18
14
106

Пакистан
26
11
10
9
56

Афганистан
26
5
5
6
42

Другие
106
32
67
68
273

Австралия и Новая Зеландия
15
1
21
13
50

Океания и Страны полюсов
53
13
16
9
91

Итого
6.093
1.141
2.150
2.323
11.707

   * Болгария в составе ЕС

*Оценка         

Источник: Hazine Müsteşarlığı- Yabancı Sermaye Geliştirme Merkezi
Большая часть предприятий с иностранным капиталом в Турции имеют европейское происхождение. Из стран ЕС первое место принадлежит предприятиям с германским капиталом (2.013), за ними следуют предприятия Голландии (922) и Великобритании (907). 

Таблица 8. Прямые иностранные инвестиции, фактически осуществленные (млн. долл.)

Года
капитал
Недви-жимость
Итого


Основной капитал
 Заемный капитал*
Всего




При-ток
От-ток
Нетто
Использо-вано
Возме-щено
Нетто
При-ток
От-ток
Нет-то



1995
934
-49
885
-
-
-
934
-49
885
-
885

1996
914
-192
722
-
-
-
914
-192
722
-
722

1997
852
-47
805
-
-
-
852
-47
805
-
805

1998
953
-13
940
-
-
-
953
-13
940
-
940

1999
813
-30
783
-
-
-
813
-30
783
-
783

2000
1.707
-725
982
-
-
-
1.707
-725
982
-
982

2001
3.288
-22
3.266
-
-
-
3.288
-22
3.266
-
3.266

2002
590
-5
585
512
-98
414
1.102
-103
999
-
999

2003
659
-8
651
324
-236
88
983
-244
739
987
1.726

2004
1.225
-100
1.125
555
-258
297
1.780
-358
1.422
1.343
2.765

2005**
3.318
-333
2.985
214
-405
-227
3.532
-738
2.758
984
3.742

* Кредиты, полученные предприятиями с иностранным капиталом у своих иностранных соучредителей.

** данные за январь-сентябрь 2005 г.

Источник: T.C. Merkez Bankası 

По данным TCMB, за 2004 г. в Турцию фактически поступило 2.765 млн. долл., в 2005 г. за период январь – сентябрь по сравнению с 2004 г. приток прямых иностранных инвестиций возрос на 35,33 % и достиг уровня в 3.742 млн. долл. Из всег о, поступившего капитала в 2005 г. за январь – сентябрь, 88,5 % принадлежало странам Евросоюза, т.е. по сравнению с тем же периодом 2004 г. рост составил 81,6 %. К концу июня в 2005 г. предприятиями с иностранным капиталом было получено 107 поощрительных сертификата на общую сумму инвестиций в 1.246,2 млн. долл. Из числа компаний, получивших поощрительные сертификаты, на инвестиции на общую сумму в 767 млн. долл., произвели фирмы с долевым участием иностранного капитала. На ту же дату число занятых на предприятиях с иностранным капиталом составило 19.741 человек. 

Таблица 9. Распределение по отраслям разрешенных иностранных инвестиций за 1980-2003 гг. (млн. долл.)

 










Года
Обрабаты-вающая прмышлен-ность
%
Сель-ское хозяй-ство
%
Добыва-ющая промыш-ленность
%
Услуги
%
Итого

1980
          88,76    
92
       -      
0
        -      
0
       8,24    
8
      97,00    

1981
        246,54    
73
    0,86    
0
     0,98    
0
     89,13    
26
    337,51    

1982
          98,54    
59
    1,06    
1
     1,97    
1
     65,43    
39
    167,00    

1983
          88,93    
87
    0,03    
0
     0,02    
0
     13,76    
13
    102,74    

1984
        185,92    
69
    5,93    
2
     0,25    
0
     79,26    
29
    271,36    

1985
        142,89    
61
    6,37    
3
     4,26    
2
     80,97    
35
    234,49    

1986
        193,47    
53
  16,86    
5
     0,86    
0
    152,81    
42
    364,00    

1987
        293,91    
45
  13,00    
2
     1,25    
0
    347,08    
53
    655,24    

1988
484,14
60
  27,35    
3
     5,62    
1
    296,87    
36
    820,52    

1989
930,9 
63
    9,36    
1
   11,69    
1
    540,59    
36
 1 511,77    

1990
1 214,1 
65
  65,56    
4
   47,19    
3
    534,49    
29
 1 861,30    

1991
1 095,5 
56
  22,41    
1
   39,82    
2
    809,55    
41
 1 967,26    

1992
1 273,9 
70
  33,59    
2
   18,96    
1
    493,13    
27
 1 819,96    

1993
1 726,6 
76
  21,05    
1
   11,37    
1
    462,38    
22
 2 063,39    

1994
1 106,2 
75
  28,27    
2
     6,20    
0
    335,85    
23
 1 477,61    

1995
1 996,5 
68
  31,74    
1
   60,62    
2
    849,48    
29
 2 938,32    

1996
625,6 
17
  64,10    
2
     8,54    
0
 3 122,74    
81
 3 835,97    

1997
867,9 
52
  12,22    
1
   26,70    
2
    767,48    
46
 1 678,21    

1998
1 021,0
62
    5,75    
0
   13,73    
1
    609,67    
37
 1 646,44    

1999
1 123,2
66
  16,19    
1
     6,76    
0
    553,40    
33
 1 699,57    

2000
1 115,2
32
  59,74    
2
     5,01    
0
 2 307,18    
66
 3 477,42    

2001
1 255,6
46
 134,38    
5
   29,11    
1
 1 317,20    
48
 2 725,28    

2002
892,0
40
  32,82    
1
   17,29    
1
 1 300,81    
58
 2 242,93    

2003
        710,6    
59
    7,73    
1
 124,18    
10
    365,43    
30
 1 207,99    

ИТОГО
18 18642
53,0
616,37
1,8
442,38
1,3
15 502,93
44,0
35 203,27

Источник: Hazine Müsteşarlığı- Yabancı Sermaye Geliştirme Merkezi
Таблица 10. Распределение по странам разрешенных иностранных инвестиций.

Страны
1980-1990
1991
1992
1993
1994
1995
1996
1997
1998
1999
2000
2001
2002
2003
Всего

Франция
1 045,61
249,18
353,75
223,15
255,29
476,05
2 370,35
103,94
135,5
146,72
33,7
137,71
134,06
93
5 665,01

Голландия
322,4
280,3
272,9
179,42
194,02
559,32
338,61
206,35
352,05
234,57
1 381,34
635,47
379,27

5 336,02

Германия
696,43
196,41
202,46
145,37
223,46
392,13
226,47
281,5
329,8
407,31
636,84
319,31
271,99

4 329,47

США
770,59
460,87
197,55
248,34
158,32
231,37
179,44
174,48
297,2
292,51
291,3
316,06
310,75

3 928,78

Англия
877,44
80,82
109,34
120,49
47,42
161,37
164,8
122,25
44,43
88,4
98,15
506,53
247,66

2 669,11

Швейцария
799,61
109,08
203,51
136,11
54,29
327,75
156,84
50,28
101,58
50,89
35,26
86,1
149,3

2 260,60

Италия
214,06
180,66
119,66
419,29
164
98,57
43,24
124,5
128,69
95,22
17,86
33,63
243,51

1 882,89

Япония
363,33
54,59
36,6
237,06
125,92
283,84
21,14
126,68
17,54
13,85
150,78
258,6
128,76

1 818,69

Другие страны
582,16
38,07
52,02
43,85
67,5
63,74
74,88
297,62
40,4
198,16
62,15
71,33
82,77

1 674,65

Бельгия
87,54
8,27
20
21,1
13,43
36,2
70,18
7,61
17,82
23,41
161,79
7,98
10,08

485,41

Южная Корея
20,59
0,94
10,29
93,3
0,53
15,94
30,99
17,88
2,51
13,62
113,52
1,96
3,56

325,63

С. Аравия
125,35
43,95
34,07
15,08
8,44
11,81
8,98
11
17,14
14,47
9,01
13,59
8,05

320,94

Люксембург
27,95
23,2
24,73
9,81
19,85
33,29
0,8
16,07
10,64
4,2
31,85
72,12
45,95

320,46

Панама
46,83
1,74
2,55
3,58
2,11
17,53
0,13
0
0,67
0
50,67
133,08
28,38

287,28

CAYMAN ADALARI
14,86
21,42
0
0
0
0,59
0
0,12
0,1
0,13
246,58
0,05
0,93

284,79

Канада
31,85
51,26
22,63
58,31
37,37
41,33
1,42
0,41
12,86
1,91
2,61
0,67
4

266,63

Дания
82,96
4,73
3,66
5,21
8,57
3,63
0,44
13,68
4,15
11,28
10,05
69,86
4,89

223,11

Австрия
24,47
8,36
8,83
5,55
3,59
32,92
11,2
8,42
6,1
16,41
27,86
2,31
19,89

175,91

Швеция
41,05
13,96
14,39
6,25
8,7
11,84
22,09
7,52
19,42
6,88
8,73
2,06
7,74

170,63

Бахрейн
16,32
6,92
49,7
25,92
11,95
6,44
18,44
4,46
25,16
0
0
0,06
1,36

166,73

Испания
8,26
9,16
8,84
4,39
5,79
2,8
10,72
1,74
9,14
30,95
6,31
12,28
42,89

153,26

Сингапур
55,61
9,67
14,07
15,03
1,32
18,13
6,17
8,35
0
0,16
2,79
0
0,02

131,32

JERSEY ADALARI
9,92
29,51
12,51
0,4
5,41
0,18
0,06
15,64
0,16
0,16
0
0,21
50,61

124,77

Иран
59,21
3,23
8,95
5,8
3,96
5,63
5,35
9,58
5
1,58
1,98
4,62
4,08

118,97

Виржиния остр. 
0
0,23
0,41
0,09
0,62
6,17
26,71
1,2
0,31
15,2
22,16
2,14
32,83

108,06

I.F.C.
21,72
6,09
10,47
1,7
20,98
9,76
7,3
3,62
3,36
0,03
0,05
10,41
0

95,49

Северный Кипр
1,56
4,98
9,81
2,49
5,17
3,57
10,14
8,3
0,41
3,54
28,78
0
0,02

78,77

Бермуды
0
38,35
0,38
14,13
3,2
20,11
0
1,33
0,09
0
0,03
0
0,05

77,67

Ирландия
0,36
0,59
0,39
0,12
4,46
6,58
0,71
36,23
14,39
1,18
0,4
1,26
2,84

69,51

Финляндия
3,4
1,22
0,63
0,74
12,19
25,88
2,84
3,05
1,56
0,21
3,13
0,64
10,59

66,07

Сирия
31,35
3,56
0,99
2,69
1,69
1,49
10,47
4,58
0,72
1,87
0,51
0,7
1,97

62,6

Россия
1,79
3,82
2,66
9,54
6,56
11,29
5,78
5,29
3
4,13
2,26
4,36
1,77

62,27

Греция
0,42
1,34
2,75
4,22
0,35
2,97
1,2
1,99
1,56
2,64
32,7
3,47
4,85

60,46

Лихтенштейн
1,03
11,37
4,17
0,78
0,72
17,67
0,76
0,43
0,06
17,5
0
0,07
0,44

55

B.A.E.
34,59
8,04
0,32
3,39
0,31
0,23
0,6
0,58
0,31
0,17
0
2,97
1,18

52,69

Исландия
0
1,17
3,04
0,03
0,09
0
0,06
0
41,98
0
0,29
0,14
0,05

46,85

Израиль
0,74
0,2
0,93
0,66
0,03
0,2
7,39
1,53
1,63
1,31
3,48
14,39
5,84

38,33

ВСЕГО
6 421,36
1 967,26
1 819,96
2 063,39
1 477,61
2 938,32
3 836,69
1 678,21
1 647,44
1 700,57
3 474,93
2 726,14
2 242,92

33 995,32

Источник: Hazine Müsteşarlığı- Yabancı Sermaye Geliştirme Merkezi
Таблица 11. Распределение прямых иностранных инвестиций по отраслям обрабатывающей промышленности.


1988
1989
1990
1991
1992
1993
1994
1995
1996
1997
1998
1999
2000
2001
2002
2003(1)

Обрабатывающая промышленность
484
931
1214
1096
1274
1727
1106
1997
626
868
1021
1123
1115
1256
892
711

Продовольствие и напитки 
17,17 
155,0 
74,2 
372,8 
303,3 
248,8 
219,5 
192,5 
92,6 
138,2 
148,6
37,5
23,4
166,2
269,8
98,6

Цемент
0,63 
190,3 
352,0 
80,1 
53,7 
31,9 
137,6 
290,9 
148,1 
33,7 
9,4
32,7
33,1
8,8
2,1
2,8

Химия
84,07 
96,2 
85,1 
192,3 
250,5 
267,1 
188,0 
366,7 
70,8 
67,1 
271,6
213,1
12,8
8,5
49,1
10,0

Удобрения
9,86 
16,7 
0,0 
0,0 
0,3 
0,0 
0,4 
0,0 
0,0 
0,0 
0,0
0,0
0,0
0,0
0,0
0,0

Резина
63,08 
61,6 
26,5 
5,9 
7,1 
46,0 
34,0 
39,1 
0,2 
39,5 
40,2
112,3
17,1
13,7
18,0
17,1

Пластмасса 
4,02 
10,9 
4,3 
46,6 
10,7 
25,1 
11,3 
34,8 
7,4 
28,6 
22,7
3,8
30,3
40,6
16,0
8,7

Продукция лесоводства 
10,18 
1,9 
0,1 
2,4 
16,6 
0,5 
0,4 
0,6 
4,2 
3,9 
1,3
0,3
11,4
0,2
1,6
0,0

Бумага
41,01 
67,8 
18,9 
1,5 
8,4 
4,8 
6,5 
6,5 
7,5 
19,8 
3,3
13,8
70,4
0,4
2,6
50,9

Одежда 
25,01 
53,6 
36,0 
39,2 
33,1 
36,1 
23,9 
40,9 
40,9 
85,7 
52,3
27,8
41,3
0,4
38,6
4,4

Стекло
32,04 
13,9 
5,6 
3,5 
4,6 
1,0 
6,7 
2,4 
0,6 
1,6 
20,4
0,1
0,1
1,8
1,1
0,3

Материалы из глины и цемента
3,91 
5,6 
9,0 
4,4 
1,0 
2,8 
1,3 
7,4 
2,4 
6,0 
10,9
10,5
0,0
1,9
0,5
1,2

Железо и стали 
23,52 
88,7 
57,6 
82,6 
98,2 
46,6 
34,8 
2,3 
28,5 
4,5 
15,4
8,0
10,0
33,1
25,0
51,3

Металлы кроме железа
0,38 
1,0 
10,2 
41,2 
42,9 
29,9 
22,9 
46,1 
0,3 
1,9 
5,1
12,0
1,7
2,1
3,4
5,3

Металлические вещи 
4,39 
4,7 
11,1 
6,0 
8,1 
16,2 
7,3 
6,1 
7,9 
1,0 
2,5
1,3
4,0
1,9
3,3
1,2

Машиностроение 
1,20 
1,9 
0,4 
0,3 
0,0 
0,8 
0,0 
3,4 
0,3 
0,3 
0,3
0,0
0,1
3,3
0,1
0,2

Самолетостроение
36,94 
- 
20,9 
0,0 
36,7 
6,2 
7,5 
0,0 
7,5 
28,6 
61,5
52,0
0,0
4,9
6,4
0,0

Электронно-электрическая 
31,00 
44,4 
108,0 
90,8 
128,2 
167,4 
79,3 
220,9 
44,9 
132,5 
133,8
89,3
78,2
147,1
52,0
40,1

Производство автотранспорта 
80,66 
57,4 
309,4 
32,2 
178,3 
722,7 
253,8 
577,1 
42,3 
177,9 
146,8
368,1
245,5
280,4
83,8
113,7

Производство запчастей автотранспорта
12,36 
15,2 
55,1 
41,7 
45,6 
47,3 
35,2 
118,8 
50,2 
96,2 
61,9
108,4
154,7
135,3
117,4
31,9

Другие
2,71 
44,0 
29,6 
51,9 
46,8 
25,4 
35,8 
40,1 
69,1 
1,0 
13,1
32,3
381,0
405,0
201,3
272,9

Источник: Devlet Planlama Teşkilatı (http://ekutup.dpt.gov.tr/tg/index.asp?yayin=teg&yil=0&ay=0)

Таблица 12. 20 самых больших турецких компаний с иностранным капиталом

КОМПАНИИ
ОТРАСЛЬ
Доля, (%)

KOÇ FİNANSAL HİZMETLER A.Ş.
Банковские услуги
5,3

İŞ-TİM TELEKOMÜNİKASYON HİZMETLER A.Ş.
Коммуникации
5,0

TURKECOM TEKNOLOJİ HİZMETLERİ A.Ş.
Коммуникации
4,6

TURKCELL İLETİŞİM HİZMETLERİ A.Ş.
Коммуникации
3,1

DİGİTAL PLATFORM İLETİŞİM HİZMETLERİ A.Ş.
Коммуникации
2,9

ÇUKUROVA ÇELİK ENDÜSTRİSİ A.Ş.
Металлургия
2,6

HSBC BANK A.Ş.
Банковские услуги
2,5

ÇUKUROVA HOLDİNG A.Ş.
Финансовые услуги
2,3

KARAMKO İMALAT ZİRAAT END.VE TİC.A.Ş.
Сельское хозяйство
2,2

RENAULT TRUCK TİC. A.Ş.
Производство автозапчастей
1,8

TRAKYA ELEKTRİK ÜRETİM VE TİC.A.Ş.
Стекло
1,3

COCA COLA İÇECEK  A.Ş.
Пищевая
1,3

BORÇELİK ÇELİK SAN. TİC. A.Ş.
Металлургия
1,2

İSKENDERUN ENERJİ ÜRETİM VE TİC.A.Ş.
Электроэнергия
1,1

FİNANSBANK ANONİM ŞİRKETİ
Банковские услуги
1,1

CARREFOURSA  AŞ
Супермаркет
1,0

LİLLY İLAÇ TİC.LTD.ŞTİ.
Фармацевтика
0,9

KUVEYT TÜRK EVKAF FİNANS KURUMU A.Ş.
Финансовые услуги
0,9

AKÇANSA ÇİMENTO SAN.VE TİC.A.Ş.
Цемент
0,9

PFM ANKARA TIBBİ PLASTİK TİC. LTD. ŞTİ.
Медицинское оборудование
0,8

Доля этих 20-ти компаний в общих иностранных инвестициях
42,8

ОБЩАЯ СУММА
100,0

Источник: Dış Ticaret Musteşarlığı ( http://www.treasury.gov.tr/stat/yabser.htm )
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