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Гретченко А.А.
АНАЛИЗ ЗАРУБЕЖНЫХ ПОДХОДОВ В УПРАВЛЕНИИ

ЛИЗИНГОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬЮ

Изучение и обобщение зарубежного опыта управления лизинговой деятельностью имеет важное не только научное, но и практическое значение для формирующейся в России рыночной экономики. Так, в некоторых европейских странах, таких как Германия, Нидерланды, Дания макроэкономические регуляторы сосредоточены в основном на финансовых и налоговых аспектах лизинговой деятельности. Напротив, в  других государствах -Великобритания, Австралия законодательство регулирует отношения прежде всего между сторонами договора лизинга. При этом регулирование осуществляется с учетом стоимости объекта лизинга и субъектного состава лизингового договора.

Большая группа ведущих европейских стран - Франция, Италия, Испания, Португалия и др. подходит к регулированию лизинговых сделок как трехстороннего комплекса отношений. Для них характерно стремление охватить всю совокупность взаимоотношений, возникающих в ходе лизинговых операций, т.е. отношения между лизингополучателем и лизинговой компанией, а также отношения между лизингодателем и изготовителем (продавцом).

В нормативных актах этих стран дается определение лизинга, перечисляются признаки, классифицирующие договор лизинга, формулируются требования, предъявляемые к лизингодателю, соотношению между сроком лизинга и нормативным сроком службы имущества, регламентируются отношения между лизингодателем, лизингополучателем и продавцом имущества.

Характеризуя современный уровень развития лизинга за рубежом, отметим, что на его долю в странах с развитой рыночной экономикой приходится около 20 % общего объема капиталовложений, а в некоторых странах, таких как Великобритания, США, Ирландия – более 30 % [3, с. 151].

Следует отметить, что основными объектами европейского рынка лизинга движимости являются: автомобили; оборудование, машины и устройства; дорожно-транспортные средства; компьютеры и оргтехника; самолеты, суда, грузовой и железнодорожный транспорт. Структуру этого рынка в конце 90-х годов представлена на рис. 1 [2, с. 69].
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Рис. 1. Структура объектов движимости на европейском рынке 

лизинга в конце 90-х годов
К основным объектам европейского рынка лизинга недвижимости относятся офисы, промышленные здания, торговые помещения, гостиницы и прочие объекты. Их соотношение в конце прошедшего столетия представлено на рис. 2 [2, с. 70].
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Рис. 2. Структура европейского рынка лизинга недвижимости 

в конце 90-х годов

В ходе проведенного автором исследования установлено, что в качестве доминирующей причины возникновения лизинга за рубежом является его преимущество, с одной стороны как средства сбыта, а с другой -  как кредитно-финансового инструмента. 

Анализируя зарубежную практику развития лизинга, можно указать на следующие причины его возникновения:

1. Влияние факторов, непосредственно связанных с закономерностями и особенностями развития НТП:

- сокращение сроков морального старения оборудования при одновременном увеличении разрыва между ними и периодом полного физического износа вследствие ускорения темпов обновления техники и технологии;

- проблема эффективного использования потребителями новой техники и рационального выбора наиболее подходящего для них товара;

- потребность в рационализации (логистизации) и расширении производства;

- реализация производителями на рынке новых видов продукции, обладающих неизвестными потребителю достоинствами и преимуществами (товары электротехнической промышленности и машиностроения и др.).

2. Прогрессирующий дефицит капитала на финансовом рынке, влияние которого наиболее сильно испытывают на себе средние и малые компании. В то же время необходимо учитывать, что с недостатком собственных средств сталкиваются и крупные компании.

3. Повышение удельного веса сферы услуг в потребительском спросе. В условиях обостряющейся конкуренции, борьбы за покупателя успех предпринимательской деятельности определяется уже не только такими основополагающими факторами конкурентоспособности, как цена и качество, но способностью предоставить потребителю ряд сопутствующих услуг, включая логистические. В связи с этим показателен лозунг многих лизинговых компаний «Наш продукт – лизинг, но основа нашего бизнеса – обслуживание» [4, с. 38].

4. Конкурентный прессинг для диверсификации бизнеса, связанный с ростом хозяйствующих единиц. Это подталкивает предпринимателей к поиску и исследованию новых экономических возможностей, рыночных ниш, в частности к созданию лизинговых компаний;

5. Возможность минимизации и управления риском.

Следует отметить, что на развитие лизинга во многих странах оказывали влияние и такие экономические факторы, как диспропорция в сфере производства и торговли, несоответствие между платежеспособным спросом и предложением, сложившееся соотношение на рынке машин и оборудования, изменение налогового, амортизационного и таможенного законодательства.

Зарубежный опыт свидетельствует о том, что государство влияет на развитие лизинга, создавая обстановку, стимулирующую развитие инвестиционной деятельности и обеспечивая минимальные риски в этой сфере. Так, например, в США лизинг на протяжении десятков лет признавался стратегически важным направлением государственной экономической политики. Хотя и предпринимались попытки приравнять лизинг по своему экономическому содержанию к обычной аренде посредством отмены ряда льгот, но осознание важности этого инвестиционного инструмента все же брало верх. Конгресс США стимулировал инвестиции в приобретение основных средств, обновление производства на основе лизинга.

Таким образом, под влиянием различных обстоятельств мировой рынок лизинговых услуг пережил как годы бурного развития, так и спада. Достигнув своего пика в первой половине 90-х годах (в Европе в 1991 г. объемы лизинговых операций составляли более 120 млрд. долл., в Северной Америке – 130 млрд. долл.), лизинговая активность в следующие несколько лет снизилась, что обусловливалось среди прочих причин финансовым кризисом в Юго-Восточной Азии.

Однако после нескольких лет кризиса ситуация постепенно улучшалась. В табл.1 представлены основные показатели мирового лизингового рынка в начале XXI в. [1].

Таблица 1

Сводная характеристика мирового лизингового рынка 

в начале XXI в.

	Ежегодный объем лизинговых операций
	500 млрд. долл.

	Суммарный портфель (активы) лизинговых компаний (оценка)
	1,5 трлн. долл.

	Доля лизинга в инвестициях в основные фонды (средневзвешенное значение)
	17-18 %

	Доля лизинга в мировом ВВП (средневзвешенное значение)
	1,60-1,65 %

	Доля международного лизинга в экспорте оборудования, транспортных средств и сопутствующих услуг
	4-5 %


Важным фактором развития рынка лизинговых услуг за рубежом является разнообразная структура лизингодателей. К их числу относятся, прежде всего, компании, созданные в качестве дочерних промышленными, банковскими, торговыми и страховыми структурами.

Компании, являющиеся дочерними фирмами промышленных предприятий, активизируют сбыт продукции. В качестве примера можно привести американскую компанию  GMAC (General Motors Acceptance Corp), созданную корпорацией General Electric Inc. В настоящее время функции таких компаний усложняются, они вынуждены диверсифицировать свою деятельность под влиянием меняющихся требований рынка, отказываясь от узкой специализации, ориентированной первоначально на производственную программу материнских компаний.

Как показали проведенные автором исследования, лизинговые компании – дочерние компании банков, являются весьма крупной группой, играющей важную роль на рынках лизинговых услуг почти во всех западных странах. В Западной Европе лизингодателями выступают преимущественно эти компании.

Таким образом, накопленный мировой опыт, а также многие организационно-экономические и информационно-аналитические подходы и инструменты, отработанные в зарубежных лизинговых компаниях, весьма полезно было бы учитывать и использовать в отечественной практике.
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Условные обозначения


1 – Автомобили


2 – Машины, промышленное оборудование


3 – Дорожно-транспортные средства


4 – Компьютеры и оргтехника


5 – Корабли, самолеты, грузовой и железнодорожный  транспорт


6 – Прочие объекты  





Условные обозначения


1 – Офисы


2 – Промышленные здания


3 – Торговые помещения


4 – Гостиницы


5 – Прочие объекты
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