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РОЛЬ РОССИИ В ГЛОБАЛЬНОМ ВАЛЮТНО-ЭКОНОМИЧЕСКОМ ПРОСТРАНСТВЕ

Введение

Для выяснения положения и роли России в развивающемся глобальном экономическом пространстве конкуренции и сотрудничества необходимо сначала выяснить, какие существуют формы экономического взаимодействия между государствами. Естественно, что такой анализ выходит за рамки одной статьи. Поэтому в данной статье рассматриваются лишь некоторые формы денежного взаимодействия между государствами, а точнее формы денежного воздействия одних государств на экономическую деятельность других государств.

Сравнительный анализ событий и взаимоотношений, проистекавших в прошлые века, с событиями и взаимоотношениями текущего периода времени показывает, что сформировались и закрепились несколько типов управления одних государств экономической деятельностью других государств, при которых существенно, но в то же время достаточно незаметно используются деньги. 

Роль денег в координации экономических и общественных интересов внутри государства является объективно положительной, поскольку направлена, во-первых, на обеспечение внутренней устойчивости государства, а во-вторых, на обеспечение необходимой внутренней его изменчивости. В случае взаимоотношений двух и более государств роль денег становится уже двоякой: как положительной, так и отрицательной в зависимости от того, чьи деньги используются в этих отношениях.

В настоящей статье рассмотрены наиболее явно проявляющиеся в текущем периоде времени способы управления одних государств экономической деятельностью других государств, в результате которых происходит внешнее изъятие некоторого достояния одного государства в пользу другого государства посредством денег последнего, т.е. посредством его валюты. Будем именовать их валютными способами внешнего изъятия. При этом государство, чья валюта используется для внешнего изъятия, будем называть валютно-активным, а другое государство - валютно-пассивным.
Государство в широком смысле

В статье «государство» мы понимаем в широком смысле, близком к слову «страна», как сложную организационно-производственную систему, устроенную в виде совокупности основных систем, связанных друг с другом в единое целое и зависящих друг от друга так, что без каждой из этих систем государство существовать не может. Поэтому далее термины государство и страна будем считать равнозначными. 

Основными системами государства являются: содержательная, хранительная, обеспечительная, распорядительная и властная системы
. Каждая основная система производит достояние своего типа. Все основные системы связаны между собой потоками производимых достояний. При производстве соответствующего достояния каждая система использует некоторые из имеющихся в ней достояний. Содержательная система получает первичное достояние из природной среды, из внешней организованной среды, состоящей из зарубежных жизнедеятельных единиц и государств, и из внутренней организованной среды, состоящей из неконтролируемых государством теневых или криминальных единиц государства, и отдаёт первичное достояние в эти среды.

Как показывает практика, на этапе становления взаимоотношений между государствами валютно-активное государство является сначала экспортером произведенных на своей территории товаров, а спустя некоторое время импортером товаров, которые специально для валютно-активного государства производятся на территории валютно-пассивного государства. 

Под импортом (от лат. importare – ввозить) понимаем покупку и ввоз в страну товаров для реализации на внутреннем рынке ввозящей страны. Под экспортом (от лат. exporto - вывожу) понимаем продажу и вывоз товаров на внешний рынок. Соответственно, импортер есть субъект, ввозящий товар на внутренний рынок, а экспортер есть субъект, вывозящий товар на внешний рынок. 

Влияние государства на ценовой механизм

Такие экономические показатели как доходы (или выручка), расходы (или себестоимость), финансовый результат (или прибыль (убыток)), которые возникают при производстве и реализации некоторой товарной составляющей содержательного достояния, а также их соотношения: прибыль/себестоимость или прибыль/выручка, приводящих к получению еще одного экономического показателя – рентабельности, являются относительными. 

Объясняется это тем, что, как показывает практика, внутри любой страны действует регулируемый ценовой механизм, с помощью которого властная система осуществляет изъятие инфляционных денег. В основе такого регулируемого ценового механизма изъятия инфляционных денег лежит информационное взаимодействие между системой властных распорядителей и крупных производителей готовой продукции и поставщиков товаров, работ, услуг, в условиях которого разрешение системой властных распорядителей изменить (повысить) цены одним субъектам имеет цепной характер по отношению к другим субъектам
. В результате действия такого механизма цены постепенно повышаются, главным образом, в содержательной системе и, как следствие, повышается доход. 

Повышение дохода у производителей и поставщиков содержательного достояния приводит к повышению расхода у потребителей. В аналогичной последовательности у первых возрастает финансовый результат (прибыль), а у последних снижается, и они получают в результате своей деятельности по итогам отчетного года отрицательный финансовый результат (убыток).

Не являются исключением и ситуации, когда, действуя посредством регулируемого ценового механизма, государству не удается довести финансовый результат стратегически важных для него и имеющих повышенный коэффициент значимости производителей и поставщиков товаров, работ, услуг до положительного значения. В результате финансово–хозяйственной деятельности по итогам финансового года такие производители и поставщики товаров, работ, услуг получают, несмотря на содействие им государства через регулируемый ценовой механизм, отрицательный финансовый результат (убыток). В этом случае государство компенсирует свое неудачное содействие таким субъектам хозяйственной деятельности через льготы финансового характера.

Льготы финансового характера включают преимущественно выплаты дотаций производителям, предоставление производителям льготного налогообложения, и кредитование на льготных условиях, осуществление страхования произведенных ими товаров, субсидирование.

Валютное управление посредством экспортного субсидирования

Льготы финансового характера, описанные в предыдущем пункте, применяются государством не только для поддержания деятельности отдельных единиц содержательной системы внутри страны, но и для поддержания их деятельности при совершении экспортно-импортных сделок.

В статье среди всех льгот финансового характера будем анализировать экспортное субсидирование, рассматривая его как один из способов валютного управления. 

Субсидия (от лат. subsidium – помощь, поддержка) – средства, преимущественно в денежной форме, предоставляемые хозяйствующим единицам на условиях долевого финансирования целевых расходов.

Далее рассмотрим два типа экспортно-валютного субсидирования.

Экспортное субсидирование конечной продукции валютно-активной страны

Предположим, что государство валютно-активной страны стимулирует некоторые свои содержательные единицы производить товары как для внутреннего потребления внутри своей страны, так и для продажи товаров на экспорт, для чего предоставляет им субсидии в размере H0. 

Полагаем, что товар внутри валютно-активной страны продается по рыночным ценам этой страны, а товар, вывозимый из валютно-активной страны в валютно-пассивную страну, продается по пониженной цене. Субсидирование со стороны государства валютно-активной страны позволяет производителям (экспортерам) продавать товар на экспорт по более низкой цене относительно той, что устанавливается внутри валютно-активной страны, а также относительно мировой цены. С полученного от продажи товара внутри валютно-активной страны производители товара уплачивают налоги Vin, частично возвращается государству валютно-активной страны часть субсидий Hin. 

После продажи товара внутри валютно-активной страны кредиты Win, ранее выданные производителям содержательного достояния валютно-активной страны, возвращаются ими в хранительную систему (казну) валютно-активной страны в размере рWin. 

Произведённые на экспорт товары продаются производителями экспортирующим содержательным единицам (экспортёрам), которые доставляют их до границы валютно-пассивного государства. В большинстве случаев производители и экспортеры совпадают в одном лице.

Экспортёр находит в валютно-пассивном государстве содержательную единицу, согласную продавать местному населению доставленный товар на условиях передачи экспортёру части полученной торговой прибыли, причём в валютных деньгах, принимаемых экспортёром. 

Прежде, чем товары пересекают границу валютно-активной страны, экспортер уплачивает своему государству экспортную пошлину Pex. В ряде случаев экспортная пошлина Pex может быть равна нулю. 

Экспортная пошлина выполняет две основные функции: фискальную (с целью увеличения доходной части бюджета) и защитную (с целью ограничения вывоза на внешний рынок товаров). В результате совершения в каждом отдельном случае экспортной сделки доминирует либо фискальная, либо защитная функция экспортной пошлины и в редких случаях две эти функции уравновешиваются. 

От экспорта товара экспортер валютно-активной страны получает экспортную выручку (доход), с которой в хранительную систему (казну) своего государства экспортер платит налоги Vex, частично возвращается государству валютно-активной страны часть субсидий Hex. 

После продажи товара валютно-активной страны на экспорт, кредиты Wex ранее выданные экспортерам валютно-активной страны, возвращаются ими в хранительную систему (казну) валютно-активной страны в размере рWex. 

В результате совершенных сделок по продаже товаров как внутри валютно-активной страны, так и совершения сделок по вывозу товаров на внешней рынок в хранительную систему (казну) валютно-активной страны возвращаются ранее выданные субсидии Н0 и поступают доходы, включающие: 

- налоги с доходов от продажи произведённых товаров производителями экспортёрам внутри валютно-активной страны Vin;

- экспортные пошлины Pex;

- налоги с экспортного дохода Vex;

- доходы от выдачи производителям и экспортерам кредитов на условиях их возврата с процентом рWin и рWex. 

Таким образом, доходность хранительной системы (казны) валютно-активной страны при совершении экспортных сделок пополняется в соответствии с формулой: 

D v/a= Н0 + [(Vin + рWin) + (Pex + Vex + рWex)] (1)

Возвращаемые ранее выданные субсидии Н0 слагаются из Hin и Hex.: 

Н0 = Hin + Hex (2)

Доходность хранительной системы (казны) валютно-активной страны пополняется в результате передачи импортёром экспортёру части своей прибыли в валюте валютно-активного государства. Валюта валютно-активного государства поступает в валютно-пассивное государство в результате совершения сделок по продаже за валюту какого-либо внутреннего содержательного достояния валютно-пассивной страны. Таким образом, наряду с возвратом субсидии в валютно-активное государство происходит возврат дополнительного количества валюты и соответствующее ему внешнее изъятие внутреннего содержательного достояния.

Продажа ввезенных импортных товаров на рынке валютно-пассивной страны приводит к снижению стимула для производства подобных товаров, и потому производство подобных товаров постепенно сокращается в государстве-импортере. В результате в производственных отраслях валютно-пассивной страны освобождаются рабочие места, т.е. растет уровень безработицы. Некоторая часть безработных устремляется в валютно-активное государство. Так, вдобавок к сокращению собственного производства из государства-импортера происходит утечка рабочей силы и «мозгов». В свою очередь, доходность хранительной системы валютно-активной страны пополняется:

- за счет прироста экономически активного населения валютно-пассивной страны и увеличения доходности валютно-активной страны посредством сбора с них налогов ΔRps;

- за счет расширения производства в отраслях, ориентированных на экспорт товаров из валютно-активной страны, а значит и повышения доходности валютно-активной страны посредством сбора налогов с доходов производителей от расширения продажи товаров внутри валютно-активной страны ΔVin и от расширения экспорта товаров ΔVex. 

В итоге доходность хранительной системы (казны) валютно-активной страны при совершении экспортных сделок пополняется в соответствии с равенством: 

D v/a = Н0 + [(Vin + рWin) + (Pex + Vex + рWex) + (ΔRps + ΔVin + ΔVex)] (3)
После передачи товара от экспортера к импортеру, прежде чем ввезти товар в валютно-пассивную страну импортер должен уплатить своему государству на таможне в валюте страны–импортера импортную пошлину Pim. Таможенные платежи подразделяются на специфические платежи, адволорные платежи, комбинированные (смешанные) платежи.
В ряде случаев импортная пошлина Pim может быть равна нулю. 

Импортная пошлина также как и экспортная пошлина выполняет две основные функции: фискальную (с целью увеличения доходной части бюджета) и защитную (с целью ограничения ввоза товара на внутренний рынок). В результате совершения в каждом отдельном случае импортной сделки доминирует либо фискальная, либо защитная функция импортной пошлины и в редких случаях две эти функции уравновешиваются. 

При ввозе товаров на внутренний рынок импортер валютно-пассивной страны уплачивает также, кроме таможенных платежей, еще и фискальные платежи Vim, которые поступают в хранительную систему государства - импортера. 

От продажи ввезенных импортных товаров на рынке валютно-пассивной страны импортер получает доход, с которого уплачивает налоги V'im в казну своего государства. Кроме того, доходы государства страны–импортера, в ряде случаев, могут пополняться за счет доходов X im/ex, которые образуются в связи с разницей курсов валют страны-экспортера и страны-импортера. Такой доход, в частности, может иметь место в случае покупки импортером валютно-пассивной страны валюты валютно-активной страны для расчетов по приобретенным и ввезенным в страну товарам. Не исключено, что импортер от купли-продажи валюты валютно-активной страны может получить и убыток.

Таким образом, импортер валютно-пассивной страны, покупая валюту валютно-активной страны, получает либо доход (+X im/ex), либо расход (- X im/ex). 

Кредиты W'im ранее выданные импортерам валютно-пассивной страны, возвращаются ими в хранительную систему (казну) валютно-пассивной страны в размере рW'im. 

В итоге доходность хранительной системы (казны) D v/p валютно-пассивной страны при совершении импортных сделок пополняется в соответствии с равенством: 

D v/p = [(Pim + Vim + X im/ex) + (V'im + pW'im)] (4)

Социально-экономические последствия экспортного субсидирования конечной продукции
Таким образом, цена импортного товара при поступлении на внутренний рынок валютно-пассивной страны увеличивается на сумму импортной пошлины, уплаченной импортером на таможне. Несмотря на это, цена товара ввезенного на внутренний рынок из валютно-активной страны в валютно-пассивную страну чаще всего ниже средней цены на аналогичные товары производимые внутри последней. 

Кроме того, товары, ввезенные из валютно-активной страны в валютно-пассивную страну, доминируют над аналогичными товарами, произведенными внутри валютно-пассивной страны, иногда даже, несмотря на ценовые показатели, что, как правило, связано с их высоким качеством. Высокое качество товаров обусловлено аккумулированием в валютно-активных странах высокого научного потенциала – ученых, приехавших из валютно-пассивных стран. Ученые, не нашедшие применения своим знаниям и опыту на своей родине в связи с захватом рынков сбыта товаров валютно-активными странами мигрируют в эти страны.

Следствием захвата рынков сбыта товаров является сворачивание производства, отказ от модернизации и реконструкции материально–технической производственной базы и его диверсификации, отказ государства от финансирования науки и образования, а также иных социальных сфер. Вынужденная миграция ученых в валютно-активные страны, как правило, связана с резким падением их жизненного уровня. В валютно-активных странах, наоборот, ученые и научные работники поощряются, а на научные исследования в различных сферах жизнедеятельности выделяются значительные суммы денег.

Экспортное субсидирование промежуточной продукции валютно-активной страны

Разорение и захват территории валютно-пассивной страны валютно-активной страной может происходить не только в случае установления торговых взаимоотношений между этими странами посредством экспорта, или дешевых, или высококачественных товаров, в результате чего товары, произведенные внутри страны, становятся неконкурентоспособными и непригодными к продаже. Управление экономической деятельностью одного государства другим государством может происходить и в случае производства готовой продукции (товара) на территории валютно-пассивной страны из сырья, материалов, полуфабрикатов, комплектующих валютно-активной страны. Производство сырья, материалов, полуфабрикатов, комплектующих на территории валютно-активной страны, как правило, субсидируется государством. Готовая продукция (товары) на территории валютно-пассивной страны производятся, главным образом, с целью последующего вывоза ее в валютно-активную страну или в валютно-пассивные страны, на которые указывает валютно-активная страна. 

При совершении экспортно-импортной сделки между валютно-активной страной и валютно-пассивной страной по передаче сырья, материалов, полуфабрикатов, комплектующих доходность хранительной системы страны-экспортера Dv/a и доходность хранительной системы страны-импортера Dv/р, соответственно, складываются из нескольких слагаемых. К числу таких слагаемых в стране-экспортере (валютно-активной стране) относятся экспортная пошлина Pex/rm, фискальные платежи на таможне Vex/rm. К числу таких слагаемых в стране-импортере (валютно-пассивной стране) относятся импортная пошлина Pim/rm, фискальных платежей на таможне Vim/rm. 
Доходность хранительной системы (казны) валютно-активной страны пополняется в результате передачи импортёром экспортёру части своей прибыли в валюте валютно-активного государства и уплаты налогов с доходов от продажи на экспорт сырья, материалов, полуфабрикатов, комплектующих V'ex/rm. 
Произведя дешевый товар, валютно-пассивная страна вывозит его на внешний рынок, становясь экспортером, а валютно-активная страна ввозит товар на внутренний рынок, становясь импортером. При совершении указанной сделки доходность хранительной системы страны-экспортера Dv/р и доходность хранительной системы страны-импортера Dv/а соответственно, складываются из нескольких слагаемых. К числу таких слагаемых в стране-экспортере (валютно-пассивной стране) относятся экспортная пошлина Pex/pr., фискальные платежи на таможне Vex/pr.К числу таких слагаемых в стране-импортере (валютно-активной стране) относятся импортная пошлина Pim/pr, фискальные платежи на таможне Vim/pr и доходы от продажи импортных товаров внутри страны V'iт/pr. 

Доходность хранительной системы (казны) валютно-пассивной страны пополняется, главным образом, от уплаты экспортером налогов с доходов от продажи на экспорт товаров V'ex/pr. Однако доходы, как и прибыль валютно-пассивной страны от продажи на экспорт товаров значительно меньше, чем доходы и прибыль, которыми валютно–пассивная страна делится с валютно-активной страной при расчетах за импортное сырье, материалы, полуфабрикаты, комплектующие.

Исходя из изложенного, доходность валютно-активной страны (экспортера сырья и импортера товаров) представляет собой сумму слагаемых представленных в формуле:

Dv/а = [(Pex/rm + Vex/rm) + V'ex/rm] + [(Pim/pr + Vim/pr) + V'im/pr] (5)

Доходность валютно-пассивной страны (импортера сырья и экспортера товаров) представляет собой сумму слагаемых представленных в формуле:

Dv/р = [(Pim/rm + Vim/rm) + (Pex/pr. + Vex/pr) + V'ex/pr] (6)
Социально-экономические последствия экспортного субсидирования промежуточной продукции

В результате страна-импортер (валютно-пассивная страна) превращается в страну-экспортера полностью зависящего от ввоза сырья, материалов, полуфабрикатов, комплектующих. Насыщение валютно-пассивной страны при совершении экспортных сделок иностранной валютой в виде доходов от экспорта приводит либо к необходимости накопления золотовалютных резервов, либо к необходимости импортирования все новых и новых партий сырья, материалов, полуфабрикатов, комплектующих для производства новых товаров, либо портфельных или прямых инвестиций. 

Как показывает практика, в процессе взаимоотношений между странами прямые инвестиции ограничиваются со стороны валютно-активной страны. 

При производстве готовой продукции (товаров) на территории валютно-пассивной страны используются наемные работники из числа населения этой страны (трудовые ресурсы), земля, вода, полезные ископаемые этой страны (природные ресурсы, причем как возобновляемые, так и невозобновляемые), здания, оборудования, передаточные устройства, коммуникации этой страны (материально–техническая база). При этом развития отдельных отраслей и обновления (модернизации, реконструкции) материально-технической базы этих стран не происходит, как не происходит развития и повышения жизненного уровня населения этих стран в целом. 

Следует отметить, что превращение территории валютно-пассивной страны в промышленные зоны приводит к загрязнению окружающей среды и ухудшению экологической обстановки. Положительным моментом является занятость населения, хотя и этот момент не является однозначно положительным в силу того, что население валютно-активной страны попадает в полную зависимость от этой страны и под ее полный контроль, вплоть до контроля над приростом и естественной убылью населения. Оплата труда наемных работников валютно-пассивной страны минимальна настолько, что позволяет им обеспечивать себя только пищей и одеждой без возможности накопления. В ряде случаев валютно-активная страна вообще лишает население валютно-пассивной страны работы, причем любой работы, мотивируя такой шаг малой образованностью населения и потому его неконкурентоспособностью. Таким образом, население валютно-пассивной страны становится как бы лишним. Достигается такой результат постепенно, в несколько шагов. Первый шаг – производственным предприятием или организацией овладевает иностранный собственник, прямые иностранные инвестиции которого приветствуются государством валютно-пассивной страны. Второй шаг – иностранный собственник во главу предприятия (организации) ставит иностранных руководителей, которые, в свою очередь, по нисходящей организационно-кадровой структуре расставляют иностранных служащих и рабочих. Третьим шагом является образование сетевой структуры взаимодействующих между собой предприятий и организаций, которым невыгодно нарушать корпоративные принципы и пускать в свои сетевые структуры служащих и рабочих из местного населения валютно-пассивной страны, не говоря уже о руководящем составе.

В таких условиях рабочие места валютно-пассивной страны занимают рабочие, служащие и управленцы валютно-активной страны или третьих стран. Так валютно-пассивная страна начинает кормить не своих граждан, а чужаков-мигрантов. 

Малую часть готовой продукции, произведенной посредством иностранной рабочей силы на территории валютно-пассивной страны, страна-управленец оставляет внутри страны, а большую часть направляет на экспорт. 

Так валютно-пассивная страна начинает кормить не только чужаков-мигрантов, но и их метрополии. 

Заключение

Так, с одной стороны, с помощью импорта дешевых товаров, а с другой стороны, с помощью использования ресурсов и насыщения валютой валютно-активной страны завоевываются территории валютно-пассивной страны, используются ее активы и контролируется ее народонаселение. Вместе с тем, растет доходность валютно-активной страны, приумножается ее финансовый и человеческий капитал, расширяются сферы ее деятельности, влияния и управления государства валютно-активной страны над экономической деятельностью государства валютно-пассивной страны. 

К числу валютно-пассивных стран в настоящее время вполне можно отнести Российскую Федерацию, Нигерию, Украину и другие страны, а к числу валютно-активных – США и страны Евросоюза. Подтверждением этого предположения являются результаты «газовой войны» между Россией, Украиной и Евросоюзом. Переломить сложившуюся ситуацию крайне сложно. Для этого необходима политическая воля к переходу от управления экономикой с помощью «невидимой руки рынка» к ручному осмысленному управлению.

Из всего вышеизложенного следует, что положение России в сложившемся глобальном валютно-экономическом пространстве практически никак не зависит ни от качества власти, ни от качества управления.
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